Тема 8.  Аналіз імпортних операцій 
Лекция 1
8.1. Анализ факторов, влияющих на формирование затрат на  приобретение импортных товаров
Оценка состояния и качества выполнения обязательств по импортным контрактам

Кредиторская задолженность (КЗ), в т. ч. по импортным контрактам, оз​начает временное привлечение финансовых ресурсов в оборот организации, что позволяет на время увеличить ее финансовые ресурсы. Объем креди​торской задолженности, ее качественный состав и движение характеризуют состояние платежной дисциплины и, следовательно, финансового положения организации. На эффективность использования кредиторской задолженности перед поставщиками влияют условия заключаемых договоров, например:

· сроки оплаты;

· стоимость коммерческого кредита (отсрочки или рассрочки платежа);

· условия предоставления скидок.

Для оценки состояния и качества выполнения обязательств по им​портным контрактам могут использоваться следующие показатели и ко​эффициенты.

1. Показатели состояния и динамики кредиторской задолженности.
2. Показатели, характеризующие погашение кредиторской задол​женности.
2.1.
Коэффициент погашения кредиторской задолженности:
Коэффициент погашения КЗ по импортным контрактам определяется как отношение погашеных обязательств за период к стоимости товаров (работ, услуг) по заключенным импортным контрактам за период.
Критерий по значению равен 1. Значение > 1 означает, что за отчет​ный период погашено обязательств больше, чем возникало. Это возможно за счет погашения кредиторской задолженности прошлых периодов. Рост показателя оценивается положительно, если за предыдущие периоды имелась просроченная кредиторская задолженность.

Значение < 1 означает, что за отчетный период погашено обяза​тельств меньше, чем возникало. Ситуация оценивается отрицательно, особенно при снижении коэффициента в динамике. Это может быть свя​зано с нарушением платежной дисциплины.
2.2.
Просроченная кредиторская задолженность.
Целесообразно составлять аналитическую таблицу старения креди​торской задолженности, т. е. ее разбивку по срокам образования (табли​ца 8.1). Данные таблицы позволяют выявлять просроченную кредитор​скую задолженность и контролировать состояние расчетов по просрочен​ным (отсроченным) обязательствам.
Таблица 8.1.

Кредиторская задолженность на 1 июля отчетного года по срокам образования
	Поставщик
	КЗ, всего
	Срочная (текущая) КЗ
	Просроченная КЗ по срокам образования

	
	
	
	до 30 дн
	от 30 до 90 дн.
	от 91 до 120 дн.
	от 121 до 180 дней
	более 181 дн.

	Doremi
	1 034 740
	1034 740
	-
	-
	-
	-
	-

	General Paint
	626 390
	626 390
	-
	-
	-
	-
	-

	Mennekes
	1062 306
	424 926
	637 380
	-
	-
	-
	-

	ИТОГО:
	2 723 436
	2086 056
	637 380
	-
	-
	-
	-


Выявлена просроченная кредиторская задолженность перед одним контрагентом - Mennekes в сумме 637 380 грн.
2.3. Доля просроченной задолженности в общей сумме кредиторской задолженности по импортным контрактам:

Доля просроченной кредиторской задолженности в общей сумме кредиторской задолженности по импортным контрактам определяется как отношение просроченной кредиторской задолженности по импортным контрактам за период к стоимости товаров (работ, услуг) по импортным контрактам за период.




Положительно оценивается отсутствие просроченных обязательств и снижение коэффициента в динамике.

2.4. Предъявленные и удовлетворенные претензии (рекламации) за нарушение условий импортных контрактов.
Нарушение сроков оплаты обязательств может привести к штрафным санкциям со стороны поставщика и судебным расходам, что отрицательно повлияет на финансовый результат. Результатом снижения доверия со стороны контрагентов может стать нарушение сроков поставок, поставка только на условиях полной предоплаты или включение в договор условия поручительства третьей стороны (например, банка).

2.5. Коэффициент удовлетворения претензий:

Коэффициент  удовлетворения = претензий


Сумма предъявленных претензий (рекламаций) 
Сумма удовлетворенных претензий (рекламаций)




3. Коэффициент выполнения импортных контрактов (Квып):
Квып = Сф / Сб =  ∑Сіф Qф  / ∑Cіб  Qб, 

где Сф - стоимость товаров (работ, услуг), фактически полученных по импортным контрактам за период; 
Сб -стоимость товаров (работ, услуг) по импортным контрактам за период; 
Сіф - фактически сложившиеся цены при исполнении импортного контракта; 
Сіб - базовые цены при заключении импортного контракта; 
Qф - факти​ческий физический объем импорта за период; 
Qб - физический объем импорта по заключенным контрактам.
Коэффициент выполнения импортных контрактов должен стремиться к единице. Он может рассчитываться по всему импорту, по странам-импортерам, товарным группам и отдельным контрактам.




4. Показатели оборачиваемости кредиторской задолженности. 
4.1. Коэффициент оборачиваемости (Коб КЗ):
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где В - выручка от продаж за период; 
КЗН, КЗК - кредиторская задолженность соответственно на начало и конец отчетного периода.

Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности характеризует изменение коммерческого кредита (по сумме и срокам) при приобретении импортных товаров, работ, услуг. Увеличение этого показателя в динамике является положительным фактором и говорит об увеличении скорости оплаты кредиторской задолженности, а снижение свидетельствует об увеличении поставок в кредит и (или) об ухудшении платежной дисциплины, т. е. несвоевременной оплате обязательств по импортным контрактам.

4.2. Продолжительность одного оборота кредиторской задолженности в днях:
Поборота КЗ = 360 / Коб КЗ
Продолжительность одного оборота кредиторской задолженности по​казывает средний срок оплаты обязательств. При прочих равных условиях положительно оценивается снижение показателя.
Анализ динамики импортных операций предполагает сопоставление импорта товаров (работ,услуг)за несколько лет. При этом рассчитываются такие показатели динамики, как абсолютное изменение импорта, темп роста, темп прироста, товарная структура импорта. Анализ целесообразно проводить за несколько лет.

Далее проводится факторный анализ изменения импорта. Выявляется зависимость от трех факторов: физического объема импорта, цен на импортные товары и официального курса ЦБ Украины к иностранной валюте. При этом объем импорта выражается в сопоставимых ценах, за основу принимаются цены базисного периода. Взаимосвязь факторов выражается формулой:
Стоимость импорта = ∑ Q С К,
где п - номенклатура (число) импортируемых товаров; 
Qі - физический объем импорта; 
Сі - контрактная цена;
 Кі - курс иностранной валюты к гривне.

Влияние факторов можно рассчитать методом цепных подстановок или путем расчета индекса физического объема экспорта, индекса цен и индекса курса иностранной валюты к рублю. В таблице 8.2 выполнен фак​торный анализ импорта методом цепных подстановок.
Таблица 8.2
	Факторный анализ импорта

	Показатель
	Формула расчета показателя
	Базисный год
	Отчетный год

	Стоимость импортных материалов по кон​тракту, у. е.
	-
	160 000
	181 500

	Количество импортных материалов, шт. (Q)
	-
	10 000
	11000

	Средняя контрактная цена, у. е. (С)
	С = контрактная стои​мость, у. е.: Q
	16
	16,5

	Средний     курс     иностранной     валюты, 1 у. е./грн. (К)
	-
	35
	34

	Стоимость импортных материалов по кон​тракту, грн. (И)
	И = QCK
	5 600 000
	6171 000

	Изменение импорта за счет изменения физи​ческого объема, грн.
	∆И(Q) = Q1C0Ko - QoCoKo =  11 000 * 16 * 35 - 10 000 * 16* 35 =

= 6 160 000 - 5 600 000 = +560 000

	Изменение импорта за счет изменения цены, грн
	∆И(С) = Q1C1Ko - Q1CoKo = 11000 * 16,5 * 35 -11 000 * 16 * 35 = 6 352 500 - 6 160 000 = +192 500

	Изменение импорта за счет изменения курса иностранной валюты, грн
	∆H(K) = Q1C1K1- Q1C1Ko = 11 000 * 16,5 * 34 - 11 000*16,5*35 =  6 171 000 - 6 352 500 =
 -181  500

	Изменение импорта - всего, грн.,
в т.ч.
за счет изменения факторов, грн.
	∆И = И1 – И0= 6 171 000 - 5 600 000 = 

+ 571 000

∆И = ∆И(Q) + ∆И(С) + ∆И(К) = + 560 000 + 
192 500 -181 500 = +571 000


В отчетном году по сравнению с базисным объемы импорта выросли на 571 000 руб., что произош​ло под влиянием:

· увеличения физического объема импортируемых товаров, что увеличило импорт на 560 000 грн.;

· увеличения контрактных цен, что увеличило стоимость импорта на 192 500 грн.;

· снижения среднего курса иностранной валюты по отношению к рублю, что уменьшило стоимость импорта на 181 500 грн.

По результатам анализа можно сделать вывод, что основным фактором увеличения импорта было увеличение физического объема приобретенных материальных ценностей.

Рассмотрим на некоторых примерах методику анализа импор​тных операций.

Пример 1. Организация по договору купли-продажи покупа​ет у иностранного продавца товар по цене 1000 долл. США за единицу. До момента получения товара от иностранного постав​щика организация по другому договору купли-продажи с украинской организацией получает 100%-ный аванс за этот же то​вар в сумме  30 000 грн. за единицу.

В момент заключения договора купли-продажи с украинским покупателем курс НБУ был равен 24,65 грн. за 1 долл. США, в момент получения права собственности на товар от иностранно​го поставщика – 26,29 грн.
Определим, как повлияло на размер фактической наценки на товар изменение курса гривни к иностранной валюте.

Решение.

Рассчитываются:

предполагаемый гривневый эквивалент импортной покупной стоимости единицы товара из расчета курса НБУ на момент заключения договора купли-продажи этого товара украинскому покупателю
1 000 долл. • 24,65 грн. за 1 долл. = 24 650 грн.;
фактический гривневый эквивалент импортной покупной сто​имости единицы товара из расчета курса НБУ на момент пере​хода права собственности на этот товар от иностранного постав​щика

1 000 долл. • 26,29 грн. за 1 долл. = 26 290 грн.;

предполагаемая торговая наценка на единицу товара на мо​мент заключения договора с украинским  покупателем
30 000 – 24 650 = +5 350 грн.;
фактическая торговая наценка на единицу товара
30 000 – 26 290 = +3 710 грн.;
влияние изменения НБУ курса ггривны к иностранной валю​те на размер фактической торговой наценки
3 710 – 5 350 = - 1 640 грн.
Таким образом, за счет увеличения НБУ курса на 1 грн. 64 коп. за 1 долл. США торговая наценка на единицу товара уменьшилась на 1 640 грн.

Пример 2. Организация по договору купли-продажи покупа​ет у иностранного продавца товар по цене 2 500 долл. за единицу. При оформлении товара на таможне в Украины по данному товару установлена импортная таможенная пошлина в размере 30% таможенной стоимости, НДС – 20% и таможенный сбор – 0,15% таможенной стоимости. Предполагалось, что на мо​мент принятия грузовой таможенной декларации (ГТД) к офор​млению курс НБУ будет равен  24,65  грн. за 1 долл., фактически он составил      26,29 грн.
Определим сумму отдельно каждого таможенного платежа и влияние изменения курса грнля к иностранной валюте на вели​чину таможенных платежей.

Примечание.

        1. Таможенная стоимость по установленным правилам для таможенных платежей должна пересчитываться в грнли исходя из курса НБУ на момент принятия ГТД к оформлению.             2.   В данном примере таможенная стоимость условно равна контрактной.

Решение.

Рассчитываются:
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предполагаемая сумма импортной таможенной пошлины ((ИП0)
где ( ИП0 – сумма импортной таможенной пошлины (предполагаемая), грн.; 
% – ставка пошлины к таможенной стоимости; 
PT – таможенная стоимость, инвалюта;
K0 – предполагаемый курс НБУ к инвалюте на момент принятия ГТД к оформнию, грн.
( ИП0  = 30% / 100 (2500 * 24,65 ) = 18487,5 грн.
сумма, фактически требуемая к оплате импортной таможен​ной пошлины ((ИП1),
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где К1 - фактический курс НБУ на момент принятия ГТД к оформлению.

(ИП1  = 30% / 100 (2500 * 26,29 ) = 19717,5 грн.
влияние изменения курса гривны к иностранной валюте на сумму импортной таможенной пошлины
(ИП1 – (ИП0 = 19717,5 – 18487,5 = + 1230 грн.;


предполагаемая сумма НДС ((НДС0). 
При решении этого вопроса следует знать, что базой, от ко​торой рассчитывается таможенный НДС, являются в данном при​мере таможенная стоимость и импортная пошлина.
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∑НДС0 =20% /100 *(2500 * 24,65 + 18487,5) = 16022,5 грн.

сумма фактически требуемого к оплате НДС
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∑НДС1 =20% /100 *(2500 * 26,29 + 19717,5) = 17088,5 грн.
влияние изменения курса гргривны к иностранной валюте на сумму таможенного НДС
(НДС1 – (НДС0 = 17088,5 – 16023,5 = +1 066 грн.
предполагаемая сумма таможенного сбора в гривнах.
Примечание. Таможенный сбор за таможенное оформление уплачивается в инвалюте в размере 0,05% таможенной стоимости в инвалюте и в размере 0,1% таможенной стоимости в гривнах.
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∑ТС0 = 0,1% / 100 * 2500 * 24,65 = 61,6 грн.

сумма фактически требуемого к оплате таможенного сбора в гривнах
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∑ТС1 = 0,1% / 100 * 2500 * 26,29 =65,725 грн.
влияние изменения курса гривны к иностранной валюте на сумму таможенного сбора в гивнах

(ТС1 – (ТС0 = 65,725 – 61,625 = + 4,1 грн.;

предполагаемая сумма таможенных платежей в гривнах ((ТП0) 
(ТП0 = (ИП0+(НДС0+(ТС0= 18487,5 + 16022,5 + 61,6 = 34571,6 грн.;

сумма фактически требуемых к оплате таможенных платежей

(ТП1 = (ИП1+(НДС1+(ТС1= 19717,5 + 17088,5 + 65,7 = 36871,7 грн.;

влияние изменения курса к иностранной валюте на величину таможенных платежей

(ТП1 – (ТП0 = 36871,7 – 34571,6 = + 2300,1 грн.,
или +2300,1 = +1230 + 1066 + 4,1.

Таким образом, за счет роста курса гривны к иностранной ва​люте на 1,64 грн. за 1 долл. импортная пошлина, подлежащая оплате, увеличилась на 1230 грн., НДС – соответственно на 1066 грн., таможенный сбор – на 4,1 грн. Всего фактическая сумма таможенных платежей за счет этого фактора возросла на единицу товара на 2300,1 грн. против предполагаемых платежей.
