Тема 7. Анализ экспортных операций

                                           Лекція 1

7.1.  Факторний аналіз обсягів реалізації експортної продукції

Оценка состояния и качества выполнения обязательств по экспортным контрактам.  При реализации експортной продукции может образовываться дебиторская задолженность покупателей, в т. ч. по экс​портным контрактам, что обусловлено наличием договорных отношений и временным разрывом между переходом права собственности на товары (работы, услуги) и получением оплаты от покупателей. Ее появление со​провождается следующими изменениями в бухгалтерском балансе:

· в активе запасы в виде готовой продукции или товаров отгружен​ных превращаются в дебиторскую задолженность;

· в пассиве положительная разница между дебиторской задолженно​ стью и себестоимостью продаж приводит к возникновению налоговых  обя​зательств и прибыли.

Факторы, влияющие на величину дебиторской задолженности:

· общий объем продаж. Увеличение объема продаж приводит к росту дебиторской задолженности и наоборот;

· условия расчетов с покупателями. Предоставление коммерческого кредита, увеличение сроков оплаты ведут к росту дебиторской задолженности;

· способы  контроля  над состоянием дебиторской  задолженности. Например, активные действия по взысканию просроченной дебиторской задолженности уменьшают ее сумму и улучшают качество;

· платежная дисциплина покупателей и экономическое состояние тех отраслей, к которым они относятся;

· условия предоставления «бонусов» покупателям.

Для оценки состояния и качества выполнения обязательств по экс​портным контрактам рассчитываются следующие показатели и коэффи​циенты.

1. Показатели  динамики дебиторской задолженности. Рассчитывается темп роста и темп прироста дебиторской задолженности.
2. Показатели, характеризующие погашение дебиторской задол​женности.

2.1.
Коэффициент погашения дебиторской задолженности:

Коэффициент погашения ДЗ по экспортным контрактам определяется как  отношение оплачено покупателями за период к выручке по экспортным контрактам за период.

Значение коэффициента больше 1 означает, что за анализируемый пе​риод сумма оплаты от покупателей превысила экспортную выручку от про​дажи товаров (работ, услуг). Такая ситуация возникает при погашении деби​торской задолженности прошлых периодов или получении предоплаты.

При значении коэффициента меньше 1 сумма оплаты от покупателей меньше выручки по экспортным контрактам. Для оценки ситуации требу​ется проанализировать сроки образования дебиторской задолженности.

2.2.
Просроченная дебиторская задолженность.

По данным бухгалтерского учета выполняется ранжирование деби​торской задолженности по срокам образования. При этом выявляется просроченная дебиторская задолженность с целью выработки мер по ее взысканию. Наличие такой задолженности расценивается отрицательно. Целесообразно составление аналитической таблицы с данными по срокам и суммам образования счетов дебиторов (таблица 7.1).

Таблица 7.1 

Образование дебиторской задолженности на 31 декабря

отчетного года

	Сроки образования, дни
	Дебиторская задолженность, т. грн

 задолженность, руб.
	Удельный вес, %

	0-30
	375 000
	46,06

	30-60
	315 000
	38,70

	60-90
	90 000
	11,06

	Свыше 90
	34 000
	4,18

	ИТОГО:
	814 000
	100,00


Наибольшая доля в счетах дебиторов приходилась на задолженность со сроками образования до 30 дней (46,06 %) и от 30 до 60 дней (38,70 %). Остальная дебиторская задолженность с высокой степе​нью вероятности являлась просроченной.

2.3. Доля просроченной задолженности в общей сумме дебиторской задолженности по экспортным контрактам:

Доля просроченной ДЗ в общей сумме ДЗ  
по экспортным контактам  =      просроченная дебиторская задолженность за период /  выручка по экспортным контрактам за период.

Положительным моментом является отсутствие просроченной задол​женности и снижение коэффициента в динамике.

2.4.
Предъявленные и удовлетворенные претензии (рекламации) за нарушение условий экспортных контрактов.

Наличие рекламаций со стороны покупателей отрицательно влияет на финансовый результат, ухудшает деловую репутацию экспортера и может привести к затруднениям в ведении внешнеторговой деятельности.

2.5.
Коэффициент удовлетворения претензий:

Коэффициент     удовлетворения претензий =
сумма предъявленных претензий (рекламаций) / сумма удовлетворенных претензий (рекламаций). 

3.  Коэффициент выполнения экспортных контрактов (Квып):
Квып = Вф / Вб = ∑ Рф  Qф /  ∑Рб  Qб ,

где Вф - фактическая выручка по экспортным контрактам за период;

Вб - выручка по заключенным экс​портным контрактам за период; 

Рф - фактически сложившиеся цены при исполнении экспортного контрак​та; 

Рб - базовые цены при заключении экспортного контракта; 

Оф - фактический физический объем экс​порта за период; 

Об - физический объем экспорта по заключенным экспортным контрактам.

Коэффициент выполнения экспортных контрактов может рассчиты​ваться по всему экспорту, по странам-экспортерам, товарным группам и отдельным контрактам. На величину данного коэффициента влияют два фактора - контрактные цены и физический объем экспорта. Для выявле​ния их влияния на экспортную выручку выполняется факторный анализ.

4.  Показатели оборачиваемости дебиторской задолженности.
4.1. Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности (Кобдз). Этот коэффициент может рассчитываться по выручке от продаж (B) (упрощенный вари​ант) и по себестоимости продаж (уточненный варианту:

Кобдз = В / [(ДЗн + ДЗк) 0,5],

Кобдз = себестоимость продаж / [(ДЗн + ДЗк) 0,5],

где ДЗн - дебиторская задолженность на начало отчетного периода; 

ДЗК - дебиторская задолженность на конец отчетного периода;

Рост коэффициента оборачиваемости дебиторской задолженности оценивается положительно и отражает сокращение сроков оплаты счетов покупателями. Причинами этого могут быть уменьшение продаж в кредит, улучшение платежной дисциплины, сокращение сроков платежа в догово​рах. На динамику коэффициента существенно влияют кредитная политика организации и политика контроля и взыскания дебиторской задолженности.

4.2. Продолжительность одного оборота в днях:

Поборота ДЗ = 360 / Коб ДЗ = [360 × (ДЗн + ДЗк) × 0,5] / В

Продолжительность одного оборота дебиторской задолженности ха​рактеризует средний срок оплаты счетов покупателями. Положительной динамикой считается снижение сроков платежа.

Затем выполняется анализ изменения экспортной выручки под влия​нием трех факторов - физического объема экспорта, контрактных цен и официального курса НБУ к иностранной валюте. Взаимосвязь факторов выражается формулой:

B = ∑ Qi Pi Ki,

где п - номенклатура (число) экспортируемых товаров; 

Qі - физический объем экспорта; 

Рі- контрактная цена;

 Кі- официальный курс иностранной валюты к гривне.

Влияние факторов можно определить индексным методом. В табли​це 7.2 выполнен расчет индексов физического объема, контрактных цен и курса иностранной валюты. Влияние каждого из факторов в стоимостном выражении рассчитывается как разница числителя и знаменателя в соот​ветствующих формулах расчета индекса.

Таблица 7.2

Факторный анализ экспортной выручки индексним методом

	Показатель
	Формула расчета
	Базисный год
	Отчетный год

	Объем   продукции,   отгруженной   на   экспорт, тыс. м3 (Q)
	-
	126,30
	124,40

	Контрактная цена за единицу, у. е. (Р)
	-
	70
	73

	Средний курс иностранной валюты, 

1 у. е./ грн. (К)
	-
	30
	29

	Экспортная выручка, тыс. грн. (В)
	       B = QPK
	265 230,00
	     263 354,80

	Индекс физического объема, /Q
	Q1P0K0

Q0P0K0
	261 240 : 265 230 = 0,98

	Индекс контрактных цен, /р
	        Q1P1K0

        Q1P0K0
	272 436 : 261 240 = 1,04

	Индекс курса иностранной валюты, /к
	         Q1P1K1

         Q1P1K0
	263 354,80 : 272 436 = 0,97

	Индекс изменения экспорта, /в
	Q1P1K1

Q0P0K0
	263 354,80 : 265 230 = 0,99

	Изменение экспорта за счет изменения физического. объема, тыс. грн.
	∆В (Q) = 261 240 - 265 230 = -3 990

	Изменение экспорта за счет изменения кон​трактной цены, тыс. грн.
	∆В (Р) = 272 436 - 261 240 = +11 196

	Изменение экспорта за счет изменения курса иностранной валюты, тыс. грн.
	∆В (К) = 263 354,80 - 272 436 = -9 081,2

	Изменение экспорта - всего, тыс. грн.

в т.ч.
за счет изменения факторов, тыс. грн.
	∆В = Ві - Во = 263 354,80 - 265 230 = -1 875,2

∆В = ∆В (Q) + ∆В (Р) + ∆В (К) = = -3 990 + 11 196-

9 081,2 = -1 875,2


Объемы  экспорта  в отчетном  году по сравнению с базисным  снизились на  1 %  или  на 1 875 200 грн., что произошло под влиянием:

· снижения физического объема экспортируемой продукции на 2 %, что уменьшило экспортную выручку на 3 990 00 грн.;

· роста контрактных цен на 4 %, что увеличило экспорт на 11 196 000 грн.;

· падения среднего курса иностранной валюты к гривне на 3 %, что уменьшило объемы экспорта на 9 081 200 грн.

На обсяги реалізації продукції за експортними контрактами      впливають      різноманітні      фактори. 
Факторний аналіз можна здійснити за доступною моделлю: 
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де ТПекс – обсяг продукції (товарів, робіт, послуг), реалізованої за експортними контрактами; 

k – загальна кількість експортних контрактів за період; 

Ккп – кількість іноземних покупців (замовників, клієнтів) за відповідний період. Розрахунок впливу факторів проводиться способами ланцюгових підстановок.

Використовуючи дані таблиці  7.3, проведемо факторний аналіз обсягів реалізації продукції за експортними контрактами. 
                                                    




          Таблиця 7.3 

Вихідні дані
	No з/п
	Показник
	Одиниця виміру
	1-йрік
	2-й рік
	Відхилення

	
	
	
	
	
	+ /-
	%

	1
	Обсяг продукції, реалізованої за експортними контрактами
	тис. гри.
	6745,00
	7983,00
	+ 1238,00
	+ 18,35

	2
	Загальна кількість експортних контрактів
	шт.
	14,00
	16,00
	+ 2,00
	+ 14,29

	3
	Кількість іноземних покупців (замовників)
	од.
	7,00
	10.00
	+ 3,00
	+ 42,86

	4
	Середня сума одного експортного     контракту     в

періоді
	грн.
	481,79
	498,94
	+ 17,15
	+ 3,56

	5
	Середня кількість експортних контрактів на одного покупця (замовника)
	шт. / од.
	2,00
	1,60
	-0,40
	+ 20,00


Розрахунок впливу факторів проводиться наступним чином: 

а) збільшення середньої суми одного експортного контракту: 

ТПекс = 498,94 x 2,00 x 7 = 6985,16 (тис. грн.);

∆ ТПекс1 = 6985,16 - 6745,00 = 240,16 (тис. грн.); 

б)   зменшення середньої кількості експортних контрактів на одного покупця (зменшення активності покупців):

ТПекс = 498,94 х 1,60 х 1 = 5588,13 (тис. грн.);

∆ТПекс2 =5588,13 - 6985,16 = -1397,03 (тис. грн.);

в) збільшення загальної кількості покупців за період:

∆ТПекс3 = 7983,00 - 5588,13 = 2394,87 (тис. грн.).

Загальний   вплив   зазначених   трьох   факторів   на   обсяг   реалізації експортної продукції становить: 

∆ТПекс= ∆ ТПекс1 + ∆ТПекс2 + ∆ТПекс3  = 240,16 - 1397,03 + 2394,87 = + 1238,00(тис. грн).

Отже, збільшення середньої суми одного експортного контракту на 17,15 тис.грн. сприяло збільшенню обсягів реалізованої експортної продукції на 240,16 тис.грн.; зменшення середньої кількості експортних контрактів на 0,4 шт. призвело до зменшення обсягів реалізованої експортної продукції на 1397,03 тис. грн.; збільшення загальної кількості покупців на З од. призвело до збільшення обсягів реалізованої експортної продукції на 2394,87 тис. грн., що спричинило збільшення обсягів реалізованої експортної продукції у звітному періоді на 1238 тис. грн. порівняно із значенням цього показника у минулому періоді. 
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