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[bookmark: _GoBack]Жодне підприємство не може досягти стабільного успіху, якщо не буде заздалегідь планувати свою діяльність на основі систематичного збиранняи й аналізу інформації про цільові ринки, вимоги споживачів, конкурентів, наявні ресурси і можливості. Саме планування дозволяє передбачити тенденції змін зовнішнього середовища, розробити чіткі й узгоджені цілі діяльності підприємства й виробити детальні шляхи їх реалізації, скоординувавши необхідні для цього дії й узгодивши ресурси.
Ключову роль на тактичному рівні планування діяльності підприємства відіграє бізнес-план. Саме цей документ поєднує всі ключові напрямки функціонування і розвитку підприємства, адже містить цілі і конкретні заходи з організації збутової, операційної, маркетингової, інноваційної, фінансової діяльності підприємства, а також їх інформаційної, кадрової, організаційної підтримки тощо. Крім того, бізнес-план є ефективним інструментом контролю за діяльністю всіх підрозділів підприємства, і насамперед, інструментом контролю за доходами, витратами й інвестиціями. Він дозволяє вищому керівництву підприємства  провести оцінку й аналіз фактично досягнутих результатів, виявити причини можливих відхилень фактичних показників від планових і спрямувати діяльність підприємства таким чином, щоб досягти запланованих результатів у повному обсязі. 
Метою переддипломної практики є надання комплексної характеристики ТОВ «Волліт», включаючи техніко-економічний і фінансовий аналіз діяльності підприємства, а також аналіз ринку збуту його товарів.
База дослідження – Товариство з обмеженою відповідальністю «Волліт». 
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1. [bookmark: _Toc424393280]ЗАГАЛЬНА ХАРАКТЕРИСТИКА ПІДПРИЄМСТВА, АНАЛІЗ СИСТЕМИ УПРАВЛІННЯ ТА ОСНОВНИХ ПОКАЗНИКІВ ДІЯЛЬНОСТІ ПІДПРИЄМСТВА

Товариство з обмеженою відповідальністю «Волліт» (ТОВ «Волліт») було засноване у 1995 році як будівельна компанія, що спеціалізувалася на промисловому будівництві. Підприємство здійснює фінансово-господарську діяльність на підставі Статуту, зареєстрованого розпорядженням виконавчого комітету  Харківської міської ради народних депутатів від 22.07.1995 р.
Юридична адреса підприємства згідно з установчими документами: м. Харків, проспект Московський, буд. 68. ТОВ «Волліт» зареєстроване як платник податку на додану вартість в Червонозаводській районній податковій інспекції м. Харкова Харківської області Державної податкової служби. Код ЄДРПОУ – 34287623.
Починаючи з 1999 року керівництво компанії прийняло рішення закріпитися на перспективному на той час сегменті будівельного ринку – сегменті коттеджного будівництва. З часом обсяги робіт з коттеджного будівництва почали перевищувати обсяги промислового будівництва, і це стало основною спеціалізацією компанії.
Діяльність ТОВ «Волліт» поширюється на місто Харків і Харківську область, а також на місто Київ. У минулі роки підприємство також виконало кілька будівельних проектів на території Автономної Республіки Крим і один проект в Херсонській області.
Але починаючи з 2009 року обсяги будівельних робіт в Україні, і, зокрема, обсяги котеджного будівництва, різко скоротилися. Через це ТОВ «Волліт», прагнучи уникнути падіння обсягів виконуваних робіт, почало активно шукати замовлення на будь-які будівельно-монтажні й ремонтні роботи. Це призвело до втрати компанією спеціалізації. 
Інформація про виконані ТОВ «Волліт» замовлення за 3 останні роки наведена в табл. 1.
Таблиця 1
Інформація про замовлення, виконані ТОВ «Волліт» у 2012 – 2014 рр.
	Рік
	Кількість замовлень
	Характеристика замовлень

	2012
	11
	Котеджне будівництво – 7

	
	
	Промислове будівництво – 2 

	
	
	Реконструкція промислової будівлі – 1 

	
	
	Ремонт промислової будівлі – 1

	2013
	9
	Котеджне будівництво – 4

	
	
	Промислове будівництво – 1 

	
	
	Ремонт промислової будівлі – 1

	
	
	Ремонт житлового приміщення – 3

	2014
	14
	Котеджне будівництво – 6

	
	
	Промислове будівництво – 3 

	
	
	Ремонт промислової будівлі – 3

	
	
	Ремонт промислової споруди – 2



Зважаючи на падіння обсягів замовлень на будівельно-монтажні роботи в Україні, керівництво ТОВ «Волліт» у 2011 р. ухвалило рішення диверсифікувати діяльність підприємства. З цією метою було розпочато оптову торгівлю інноваційним будівельним матеріалом – ЛВЛ-брусом – на території України. 
Клеєний ЛВЛ-брус зі шпону (або ЛВЛ, від англ. Laminated Veneer Lumber – LVL) – новий високоякісний конструкційний матеріал, виготовлений за технологією склеювання декількох шарів лущеного шпону товщиною близько 3 мм з паралельним або перпендикулярним розташуванням волокон. Шарувата структура і впорядковане розташування волокон забезпечують матеріалу стабільну підвищену міцність, у тому числі при поперечному розтягуванні, що вигідно відрізняє його від традиційних пиломатеріалів. 
ЛВЛ був розроблений в 1935 році в лабораторії Федерального Лісництва США. Масове комерційне виробництво ЛВЛ-матеріалів було розпочато в США в 60-ті роки минулого сторіччя. Ідея випуску ЛВЛ полягала в отриманні панелей необмеженої довжини з високими і стабільними показниками міцності з метою заміни пиломатеріалів та інших будівельних матеріалів. 
До основних переваг ЛВЛ-бруса відносяться: 
1. Підвищена міцність в порівнянні з клеєним брусом і звичайними пиломатеріалами (на 30 – 50%) за рахунок однорідної шаруватої структури, відсутності сучків, тріщин тощо. 
2. Екологічна чистота (ЛВЛ виготовлений на основі натуральної деревини і смол). 
3. Довговічність (ЛВЛ не змінює своїх властивостей, а конструкції з нього не втрачають свою привабливість протягом усього терміну експлуатації). 
4. Однорідність (за рахунок чого фізичні властивості матеріалу незмінні по всьому об'єму). 
5. Виключення впливу всіх природних вад дерева. 
6. Сталість геометричних розмірів і фізичних властивостей незалежно від змін навколишнього середовища і кліматичних умов. 
7. Висока точність сполучених виробів (за рахунок стабільності лінійних розмірів) в порівнянні із звичайною деревиною (схильною до розбухання, викривлення). 
8. Висока несуча здатність при менших розмірах в поперечному перерізі. Наприклад, зал розміром 18 х 18 м можна побудувати без додаткових несучих стін і колон, що неможливо було б зробити з використанням традиційних пиломатеріалів. 
9. Легкість (конструкції з ЛВЛ-бруса при достатньому запасі міцності не вимагають посиленого фундаменту і несучих конструкцій). 
10. Вологостійкість. 
11. Підвищена стійкість до агресивних середовищ (водяні пари, аміак, пари солей тощо) в порівнянні з металами і залізобетоном. 
12. Вогнестійкість (при температурі 300 оС на поверхні балки матеріал зберігає свої властивості протягом 30 – 60 хвилин). 
13. Високі теплоізоляційні і акустичні характеристики. 
14. Гарна сполучуваність з захисними матеріалами для підвищення біо- й вогнестійкості, звуко- й теплоізоляційних властивостей. 
15. Відсутність «містків холоду» (по пустотах і кріпильних елементах), виключення явищ, пов'язаних з появою конденсату і гниття. 
16. Широкий розмірний ряд (товщина від 21 мм до 100 мм, ширина від 120 мм до 1250 мм). 
17. Практично необмежена довжина (13,5 і більше метрів, що дозволяє легко вирішувати проблеми, пов'язані з великорозмірними перекриттями в будівлях і спорудах). 
18. Простота, висока швидкість і дешевизна монтажу. Застосування ЛВЛ-бруса дозволяє відмовитися від зварювальних робіт і застосовувати на будівельному майданчику техніку меншої вантажопідйомності. 
19. Простота обробки, що забезпечує можливість виготовлення, у тому числі на будівельному майданчику, різних виробів на основі балок, підвищують їх конструктивні характеристики, несучі якості (двотаврові балки, балки коробчатого перетину тощо). 
20. Відсутність експлуатаційних витрат (таких, наприклад, як оновлення фарбування для металевих виробів). 
21. Підвищена сейсмостійкість (конструкції з ЛВЛ рекомендовані для використання в сейсмонебезпечних районах). 
22. Збереження зовнішньої структури дерева, що дозволяє використовувати вироби і конструкції з ЛВЛ в інтер'єрі, не вдаючись до додаткової обробки. 
23. Економічність (витрати на матеріали при зведенні малоповерхових конструкцій при використанні ЛВЛ нижче, ніж при використанні сталі або традиційних пиломатеріалів). 
Широкий діапазон застосування ЛВЛ-бруса дозволяє успішно його застосовувати при будівництві та реконструкції наступних об'єктів: 
1. Несучі конструкції (ферми, рами тощо) великопрольотних будівель і споруд: 
· спортивні об'єкти (басейни, стадіони, фізкультурно-оздоровчі комплекси, льодові майданчики, тенісні корти, кінні манежі); 
· культурно-розважальні та комерційні об'єкти (театри і кінотеатри, виставкові павільйони, аквапарки, зимові сади, магазини, торгові центри, кафе, бари, ресторани); 
· офісні центри; 
· навчальні заклади (дитячі садки, школи тощо); 
· сільськогосподарські будівлі (корівники, свинарники, сховища, ангари); 
· промислові будівлі та складські приміщення; 
· тимчасові споруди. 
2. Споруди транспортної інфраструктури (мости, причали, понтони). 
3. Малоповерхове каркасне домобудівництво (індивідуальні будинки, котеджі, дачні будинки, лазні, індивідуальні басейни, оранжереї і зимові сади). 
4. Елементи будівель і споруд: 
· кроквяні системи; 
· перекриття; 
· мансарди; 
· обрешетка стін і покрівель, лаги під підлогові покриття; 
· купола; 
· зенітні ліхтарі; 
· елементи оздоблення фасаду. 
5. Елементи опалубки для монолітного домобудівництва. 
6. Малі архітектурні форми (веранди, навіси, патіо, альтанки для барбекю, дитячі майданчики). 
Сьогодні ЛВЛ випускається у вигляді бруса (балок) і плит широкого розмірного ряду. Завдяки особливим міцнісним властивостями і стабільності розмірів ЛВЛ-брус успішно застосовується не тільки як конструкційний матеріал в будівництві, але також у виробництві меблів і елементів внутрішнього обладнання, сходів, дверних і віконних блоків, декоративних інтер'єрних і дизайнерських виробів, столярних виробів, у тому числі спортивного призначення (бейсбольні біти, накладки на ключки для гри в гольф тощо).
Будівництво будівель і споруд із застосуванням ЛВЛ-бруса вимагають значно менших фінансових і тимчасових витрат, ніж зведення будинків з металу, цегли та бетону. Використання ЛВЛ-бруса дозволяє істотно вдосконалити і прискорити технологію будівництва. Так, наприклад, використання ЛВЛ-бруса замість сталевого профілю (двотаврової балки) для будівництва спортивного залу в Grossachsenheim, Німеччина показало, що 14 м3 ЛВЛ-бруса за несучою здатністю замінюють 9 т сталі, що призводить до економії 60% вартості і 45% ваги матеріалу. 
Використання ЛВЛ-бруса є також і більш економічним у порівнянні зі стандартними пиломатеріалами: для забезпечення рівної несучої здатності потрібно в 3,6 рази менше ЛВЛ-бруса, ніж стандартного бруса. Застосування ж ЛВЛ замість клеєного бруса дає економію 12 – 30% (див. табл. 2).  
 
Таблиця 2
Розрахунок економії при застосуванні ЛВЛ-бруса в порівнянні з клеєним брусом
	Клеєний брус, поширений розмір, мм
	ЛВЛ-брус (розмір, еквівалентний за несучою здатністю клеєному брусу)
	Економія матеріалу за рахунок застосування ЛВЛ-бруса, %
	Перевищення вартості ЛВЛ-бруса над вартістю клеєного бруса, %
	Зменшення собівартості за рахунок застосування ЛВЛ- бруса, %

	80х240
	45х280
	34
	33
	12,5

	120х240
	51х300
	47
	
	29

	160х320
	69х400
	46
	
	28



Крім забезпечуваної економії, ЛВЛ-брус також володіє ще однією незаперечною перевагою перед клеєним брусом – універсальністю. Адже якщо ЛВЛ-брус зберігає свої властивості навіть при конфігурації безпосередньо на будівельному майданчику, то при застосуванні клеєного бруса це неможливо: його виготовляють індивідуальними партіями під конкретний проект. 
ЛВЛ-брус, оптовою торгівлею яким зайнялося ТОВ «Волліт» з 2011 р., виробляє ТОВ «Сучасні технології обробки деревини» на заводі «Таліон Терра» (місто Торжок Тверської області, РФ). Побудований в 2009 р. із залученням компаній із США, Німеччини, Австрії, завод є найпотужнішим і найбільш високотехнологічним в Європі: його проектна потужність складає 150 тис. м3 на рік з можливістю збільшення до 220 тис. м3. 
Виробництво ЛВЛ-бруса на заводі «Таліон Терра» є повністю автоматизованим. Технологією передбачено сортування лісу по діаметру, розкладка в штабелі, відбір за якістю. Далі у виробничому ланцюжку – термічна обробка деревини, лущення, відбракування сировини. У підсумку відсортований, оброблений клейовим складом шпон потрапляє під прес, з якого і виходить панель, розмір якої може варіюватися в залежності від потреб. При цьому використовується унікальний прес «Діфенбахер», який є найпотужнішим у світі: якщо на інших підприємствах його довжина становить 20 м, то довжина преса, встановленого на заводі «Таліон Терра» – 60 м. 
Характеристика продукції, що випускається заводом «Таліон Терра», представлена в табл. 3. 
 
Таблиця 3
Характеристика продукції, що випускається заводом «Таліон Терра»
	Тип матеріалу
	Характеристика
	Область застосування

	Ultralam Rs
	Всі шари шпону мають паралельне спрямування волокон, для виготовлення використовується шпон вищих сортів (G1 – G2) 
	Переважно в найбільш відповідальних несучих конструкціях

	Ultralam R
	Всі шари шпону мають паралельне спрямування волокон, для виготовлення використовується шпон сортів G1 – G2 (переважно сорт G2) 
	Переважно в несучих конструкціях

	Ultralam X
	Окремі шари шпону мають перпендикулярне спрямування волокон, для виготовлення використовується шпон сортів G2 – G3 
	У несучих і огороджувальних конструкціях

	Ultralam I
	Шари шпону можуть мати як паралельне, так і взаємно перпендикулярне спрямування волокон, для виготовлення використовується шпон сортів G3 – G4 
	Огороджувальні конструкції, у тому числі заготовки для дверного і меблевого виробництва тощо


Ultralam виготовляють у вигляді плит і бруса довжиною від 2,5 до 60 м з градацією 500 мм (з урахуванням можливостей транспортування верхня межа довжини часто складає 13,5 м), шириною від 40 до 1250 мм, висотою (завтовшки) від 21 до 100 мм. 
Для виготовлення шпону використовують круглі лісоматеріали хвойних порід (сосни, ялини, модрини) I – III сортів по ГОСТ 9463-88 [18]. Для склеювання шпону використовується рідкий фенолоформальдегідні клей Hexion PF179 або PF180. 
Успішно розпочавши торгівлю ЛВЛ-брусом у 2011 р., вже в 2013 року ТОВ «Волліт» стало ексклюзивним дистриб'ютором продукції заводу «Таліон Терра» в Україні. За цей час організований збут ЛВЛ-бруса «Ultralam» в Україні. Проведено комплекс робіт по випробуванню конструкційних характеристик ЛВЛ-бруса «Ultralam», внесенню ЛВЛ-брус в нормативні документи України з проектування та будівництва, розробці методичних рекомендацій з використання цього матеріалу.
Але з попереднього року компанія «Волліт» зіштовхнулася зі значними складностями у реалізації ЛВЛ-брусу на території України. По-перше, військові дії і загальна економічна криза призвели до згортання більшості проектів цивільного будівництва. По-друге, різке падіння курсу гривні зробило цей імпортний матеріал невиправдано дорогим для українських замовників.
На рис. 1 наведено схему організаційної структури ТОВ «Волліт». Як можна побачити, вона побудована за лінійно-функціональним принципом. Функції загального керівництва підприємством, тобто планування й організації його діяльності, розподілу функціональних обов’язків, контролю виконання поточних завдань, тощо виконує директор. Крім того, директор безпосередньо зайнятий пошуком замовників і веденням переговорів з ними.
Головний бухгалтер виконує такі функції, як облік матеріально-технічних цінностей, витрат на виробництво, фінансової діяльності, проведення платежів, складання бухгалтерської звітності, розрахунки з оплати праці, контроль й аналіз використання фінансових ресурсів. 
Директор
Головний бухгалтер
Менеджер зі збуту
Менеджер з постачання
Юрист
Головний інженер
Прораб
Будівельники
Кошторисник


Рис. 1. Схема організаційної структури управління ТОВ «Волліт»

Менеджер з постачання на основі потреб конкретного будівельного проекту, керуючись проектно-кошторисною документацією, розподіляє потреби у будівельних матеріалах у асі й просторі, забезпечує пошук постачальників будівельних матеріалів, веде переговори і укладає договори щодо закупівлі матеріалів, контролює виконання договірних зобов’язань і забезпечує поставку матеріалів у потрібних обсягах і в потрібні терміни. 
Юрист займається контрактною і позовною роботою, а також досудовим і судовим захистом інтересів ТОВ «Волліт».
Головний інженер відповідає за технічні аспекти будівельної діяльності підприємства. Він узгоджує технічні питання при отриманні замовлень, приймає участь у формуванні технічного завдання, здійснює взаємодію з проектно-архітектурними й дизайнерськими організаціями, органами державного нагляду, а також здійснює загальне керівництво процесом будівництва.
Прораб виконує оперативні функції з керування будівництвом і функції лінійного керівництва будівельниками. За необхідності він разом з головним інженером вирішує питання набору додаткового персоналу й залучення підрядних організацій.
Менеджер зі збуту займається збутом ЛВЛ-брусу. Він виконує пошук покупців, веде з ними переговори і укладає договори щодо купівлі-продажу, оформлює супровідну документацію, робить замовлення на заводі й курує доставку, слідкує за виконанням договірних умов, оперативно надає інформацію щодо отримання і відвантаження ЛВЛ. 

2. [bookmark: _Toc422868447][bookmark: _Toc424393281]ТЕХНІКО-ЕКОНОМІЧНИЙ ТА ФІНАНСОВИЙ АНАЛІЗ ДІЯЛЬНОСТІ ПІДПРИЄМСТВА

Для отримання більш повного уявлення про діяльність ТОВ «Волліт» необхідно провести техніко-економічний аналіз його діяльності. Основним джерелом інформації для складання техніко-економічного аналізу є бухгалтерська (фінансова) звітність підприємства за 2013 – 2014 роки: баланс на 31 грудня 2013 р. і на 31 грудня 2014 р. та звіт про фінансові результати за 2013 і 2014 рр. (Додаток А). Результати техніко-економічного аналізу, проведеного за методикою, викладеною в роботі [20], наведено в табл. 4.

Таблиця 4
Аналіз техніко-економічних показників ТОВ «Волліт»
	Показник
	Одиниця виміру
	Значення
	Динаміка, 2014 р. до 2013 р.

	
	
	2013
	2014
	абсолютна
	відносна, %

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Виручка від реалізації продукції
	тис. грн.
	24690
	22044
	-2646
	89,3

	Виробнича собівартість продукції
	тис. грн.
	18641
	18816
	175
	100,9

	Чистий прибуток
	тис. грн.
	83,1
	57,1
	-26
	68,7

	Чисельність працівників
	осіб
	33
	31
	-2
	93,9

	Продуктивність праці
	тис. грн. / особу
	748,2
	711,1
	-37,1
	95,0

	Вартість основних засобів
	тис. грн.
	4 640,1
	4 742,7
	102,6
	102,2




Продовження табл. 4
	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Фондомісткість
	грн. / грн.
	0,19
	0,22
	0,03
	114,5

	Фондовіддача
	грн. / грн.
	5,32
	4,65
	-0,67
	87,4

	Коефіцієнт зносу основних засобів
	-
	0,64
	0,61
	-0,03
	95,3



Проведений аналіз свідчить, що загальна ефективність діяльності підприємства протягом аналізованого періоду знизилася: виручка від реалізації скоротилася на 2,6 млн. грн., або на 10,7%, а чистий прибуток скоротився на 26 тис. грн., або на 31,3%. Зниження обсягів діяльності змусило керівництво вдатися до скорочення чисельності працівників (будівельників), але це не стримало ефективність їх праці від зниження. Про зниження ефективності використання трудових ресурсів свідчить зниження продуктивності праці на 5%, з майже 750 до 711 тис. грн. на особу.
Ефективність використання основних фондів також проявила тенденцію до зниження – про це свідчить скорочення фондовіддачі на 12,6% та зростання фондомісткості на 14,5%. У той же час, позитивною тенденцією є скорочення коефіцієнта зносу основних засобів – це стало наслідком списання застарілого невиправного обладнання. 
Загальна оцінка фінансового стану підприємства і оцінка його динаміки здійснюються з допомогою порівняльного аналітичного балансу. Аналітичний баланс доповнюється розрахунками динаміки і структури статей, тобто горизонтальним і вертикальним аналізом (табл. Б.1 – Б.4 додатку Б). 
Здійснивши вертикальний аналіз балансу, можна зробити висновок, що у структурі балансу ТОВ «Волліт» на протязі 2013 – 2014 рр. відбулися наступні зміни: зросла вартість оборотних активів у балансі підприємства на 31,7 тис. грн. (на 21%). В той час як сума необоротних активів на протязі 2014 року знизилася незначними темпами – на 79,9 тис. грн. (на 1,7%), що призвело до зменшення у загальному підсумку балансу. Але структура активів є незадовільною: частка  обігових коштів, незважаючи на її зростання протягом 2014 р., станом на його кінець складає лише 3,67%.
Слід також відмітити нераціональну структуру оборотних активів: найбільш мобільна їх частина – грошові кошти, займає у їх складі досить невелику частку (8%). 
Крім того, у структурі балансу спостерігаються наступні негативні тенденції: скорочення власного капіталу на 57,1 тис. грн. і його частки у підсумку балансу з 72,5% до 70%. Власний капітал складає основну частину у пасиві балансу, проте відчутна вага і позикових коштів з тенденцією до зростання у майбутніх періодах. Звідси можна зробити висновок, що підприємство поступово втрачує фінансову автономію. До того ж, загальна вартість майна ТОВ «Волліт» на протязі проаналізованого періоду скоротилася на 44 тис. грн., або на 1%.
Наступним етапом фінансового аналізу ТОВ «Волліт» є аналіз фінансової стійкості, який характеризує структуру джерел фінансування ресурсів підприємства, ступінь фінансової стійкості і незалежності підприємства від зовнішніх джерел фінансування. Фінансова стійкість є основою стабільності стану підприємства. На стійкість підприємства впливають різні фактори: стан підприємства на ринку і потенціал його покращення; ступінь залежності від зовнішніх кредиторів і інвесторів; наявність неплатоспроможних боржників; ефективність фінансових та господарських операцій та інше. Таке розмаїття факторів поділяє саму фінансову стійкість на наступні підвиди:
· внутрішня;
· зовнішня;
· загальна (цінова);
· фінансова.
Внутрішня стійкість – це такий загальний фінансовий стан підприємства, при якому забезпечується стабільно високий результат його функціонування. В основі його досягнення полягає принцип активного реагування на зміну внутрішніх та зовнішніх факторів.
Зовнішня стійкість підприємства зумовлена стабільністю економічного середовища, в рамках якого здійснюється діяльність підприємства. Вона досягається відповідною системою управління економікою у масштабі всієї держави.
Загальна стійкість підприємства – це такий характер руху грошових потоків, при якому забезпечується постійний надлишок вхідних грошових потоків над вихідними.
Фінансова стійкість підприємства – це такий стан його фінансових результатів і ресурсів, їх розподіл і використання, який забезпечує розвиток підприємства на основі зростання прибутку і капіталу при збереженні платоспроможності в умовах припустимого рівня ризику [27].
Аналіз фінансової стійкості містить дві складові: 
а) аналіз абсолютних показників фінансової стійкості;
б) аналіз відносних показників (коефіцієнтів) фінансової стійкості.
Аналіз абсолютних показників фінансової стійкості здійснюється шляхом розрахунку таких показників: надлишок або нестача власних засобів, надлишок або нестача власних і довгострокових джерел формування запасів і витрат, надлишок або нестача  загальної величини джерел формування запасів і витрат.
Аналіз абсолютних показників фінансової стійкості підприємства за 2013 – 2014 роки наведений у табл. 5.

Таблиця 5
Аналіз абсолютних показників фінансової стійкості ТОВ «Волліт» за 2013 – 2014 роки
	Показник
	На кінець 2013 р., тис. грн.
	На кінець 2014 р., тис. грн.
	Зміна, тис. грн.

	
	
	
	

	1
	2
	3
	4

	Реальний власний капітал
	3622,30
	3565,20
	-57,10

	Необоротні активи
	4837,60
	4757,70
	-79,90

	Власні оборотні кошти
	-1215,30
	-1192,50
	22,80

	Довгострокові зобов’язання
	0,00
	0,00
	0,00

	Довгострокові джерела фінансування запасів
	-1215,30
	-1192,50
	22,80

	Короткострокові залучені кошти
	0,00
	0,00
	0,00


Продовження табл. 5
	1
	2
	3
	4

	Загальна сума джерел фінансування
	-1215,30
	-1192,50
	22,80

	Запаси
	36,90
	28,10
	-8,80

	Надлишок або нестача власних оборотних коштів
	-1252,20
	-1220,60
	31,60

	Надлишок або нестача довгострокових джерел фінансування запасів
	-1252,20
	-1220,60
	31,60

	Надлишок або нестача загальної суми джерел фінансування запасів
	-1252,20
	-1220,60
	31,60



Дані табл. 5 свідчать, що на початку 2014 року на ТОВ «Волліт» вже спостерігався кризовий фінансовий стан, який дещо поліпшився до кінця за рахунок скорочення необоротних активів більшими темпами, ніж скорочення реального власного капіталу. До речі, скорочення останнього є нераціональним за умови, що підприємство діє прибутково. .
[bookmark: _Toc200717929]Аналіз відносних показників (коефіцієнтів) фінансової стійкості пеердбачає розрахунок таких коефіцієнтів: 
коефіцієнт забезпеченості оборотних активів власними коштами, коефіцієнт забезпеченості запасів власними джерелами формування, коефіцієнт маневреності власного капіталу, коефіцієнт реальної вартості майна, коефіцієнт автономії підприємства, коефіцієнт співвідношення позикових і власних засобів, коефіцієнт фінансової стійкості.
Аналіз відносних показників фінансової стійкості підприємства за 2013 – 2014 роки наведений у табл. 6.

Таблиця 6
Аналіз відносних показників фінансової стійкості ТОВ «Волліт» за 2013 – 2014 роки
	Показник
	На кінець 2013 р.
	На кінець 2014 р.
	Зміна
	Нормативне значення

	
	
	
	
	

	1
	2
	3
	4
	5

	Коефіцієнт забезпеченості оборотних активів власними коштами
	-7,81
	-6,22
	1,59
	0,1

	Коефіцієнт забезпеченості запасів власними джерелами формування
	-32,93
	-42,44
	-9,50
	0,6...0,8


Продовження табл. 6
	
1
	2
	3
	4
	5

	Коефіцієнт маневреності власного капіталу
	-0,34
	-0,33
	0,00
	0,5

	Коефіцієнт реальної вартості майна
	0,96
	0,94
	-0,02
	0,5

	Коефіцієнт автономії підприємства
	0,73
	0,72
	-0,01
	0,4…0,5

	Коефіцієнт співвідношення позикових і власних засобів
	0,38
	0,39
	0,01
	< 1

	Коефіцієнт фінансової стійкості
	0,73
	0,72
	-0,01
	0,6



Розрахунки свідчать, що переважна більшість показників фінансової стійкості не відповідають нормативним значенням. Проаналізуємо їх нижче.
Коефіцієнт забезпеченості оборотних активів власними коштами розраховується як відношення величини чистого оборотного капіталу до величини оборотних активів підприємства і показує забезпеченість підприємства власними оборотними засобами. Значення цього показника є від’ємним, що свідчить про нестачу власних коштів у підприємства й фінансування частини його необоротних активів за рахунок залучених коштів. Проте вбачається позитивна тенденція до зростання цього показника.
Коефіцієнт забезпеченості запасів власними джерелами формування також має від’ємне значення через нестачу власних коштів. Отже, запаси повністю сформовані за рахунок запозичених коштів, хоча має бути навпаки. Значення цього показника в 2014 році ще більше погіршилося.
Коефіцієнт маневреності власного капіталу показує, яка частина власного капіталу використовується для фінансування поточної діяльності, тобто вкладена в оборотні засоби, а яка – капіталізована. Коефіцієнт маневреності власного капіталу розраховується як відношення чистого оборотного капіталу до власного капіталу. Від’ємне значення реального власного капіталу не дозволяє адекватно трактувати значення цього коефіцієнта.
Коефіцієнт реальної вартості майна показує долю засобів виробництва у валюті балансу, і протягом аналізованого періоду він дещо знизився, але так і не наблизився до нормативного значення 0,5. Отже, запаси і основні засоби продовжують домінувати в структурі майна ТОВ «Волліт», зменшуючи можливості для фінансового маневру. Коефіцієнт реальної вартості майна за аналізований період істотно перевищує нормативне значення, але має тенденцію до скорочення у перспективі, що свідчить про скорочення долі засобів виробництва у валюті балансу. 
Коефіцієнт платоспроможності (автономії) розраховується як відношення власного капіталу підприємства до підсумку балансу і показує питому вагу власного капіталу в загальній сумі засобів, авансованих у його діяльність. Станом на кінець 2014 р. значення цього показника склало 0,72 при нормативному значенні >0,4, при цьому спостерігається тенденція до його скорочення. Отже, 72% майна підприємства сформовано за рахунок власних коштів. 
Відсутність довгострокових позикових коштів, що є поширеним явищем для українських підприємств в умовах високих кредитних ставок, зумовила той факт, що коефіцієнт фінансової стійкості має те ж саме значення при нормативі вже 0,6 і вище. Коефіцієнт фінансової стійкості у 2014 році мав оптимальне значення, але воно дещо скоротилося протягом року.
Коефіцієнт фінансування розраховується як співвідношення залучених та власних засобів і характеризує залежність підприємства від залучених засобів. Станом на кінець 2014 р. значення цього показника склало 0,39 при нормативному значенні <1. Але цей коефіцієнт демонструє тенденцію до зростання із часом, що є наслідком зростання зплучених коштів.
Отже, аналіз продемонстрував, що найбільше відхилення від норми мають коефіцієнти забезпеченості оборотних активів власними коштами, забезпеченості запасів власними джерелами формування, маневреності власного капіталу. Більш того, значення цих показників є відємними. 
Наступним етапом фінансового аналізу ТОВ «Волліт» є аналіз ліквідності підприємства. Під ліквідністю підприємства розуміється його спроможність перетворювати свої активи у грошові кошти для покриття усіх необхідних зобов’язань. 
Аналіз ліквідності балансу полягає у порівняні статей активу баланса, згрупованих по ступіні ліквідності і розташованих у порядку зменшення, із зобов’язаннями по пасиву, згрупованих по термінам їх погашення і розташованих у порядку зростання цих термінів. 
Групування активів і пасивів ТОВ «Волліт» за ступенем ліквідності й терміном погашення відповідно здійснене в табл. 7.

Таблиця 7
Аналіз ліквідності балансу підприємства за 2014 р.
	Ступінь ліквідності
	Актив, тис. грн.
	Пасив, тис. грн.
	Надлишок або нестача платіжних засобів, тис. грн.

	
	Позначка
	На початок звітного періоду (А)
	На кінець звітного періоду (А)
	Позначка
	На початок звітного періоду (П)
	На кінець звітного періоду (П)
	На початок звітного періоду (А – П)
	На кінець звітного  періоду (А – П)

	1
	А1
	10,7 
	15,2 
	П1
	1360,8 
	1370 
	-1350,1 
	-1354,8 

	2
	А2
	102,1 
	138,1 
	П2
	10,1 
	14 
	92 
	124,1 

	3
	А3
	42,8 
	38,3 
	П3
	0 
	0 
	42,8 
	38,3 

	4
	А4
	4837,6 
	4757,7 
	П4
	3622,3 
	3565,2 
	1215,3 
	1192,5 



Аналіз ліквідності балансу свідчить, що ТОВ «Волліт» не є абсолютно ліквідним підприємством, тому що найбільш термінові зобов’язання  підприємства (кредиторська заборгованість підприємства та позики, не погашені у строк) перевищують найбільш ліквідні його активи (грошові кошти і короткострокові фінансові вкладення) на 1350,1 тис. грн. на початок періоду й на 1354,8 тис. грн. на кінець періоду. Це означає, що коли настане термін погашення термінових зобов’язань, підприємство не зможе це зробити. Така ситуація пов’язана з двома об’єктами, які підприємство зводить за власний кошт з метою подальшого перепродажу.
Після порівняння груп статей активу й пасиву необхідно провести аналіз коефіцієнтів ліквідності, а саме: коефіцієнт абсолютної ліквідності, коефіцієнт поточного покриття, загальний коефіцієнт покриття і коефіцієнт відношення дебіторської заборгованості до кредиторської.
Аналіз коефіцієнтів ліквідності ТОВ «Волліт» за 2013 – 2014 рр. наведений у табл. 8.

Таблиця 8
Аналіз коефіцієнтів ліквідності ТОВ «Волліт» за 2013 – 2014 рр.
	Показник
	На початок 2014 р.
	На кінець 2014 р.
	Зміна
	Нормативне значення

	Коефіцієнт абсолютної ліквідності
	0,0078
	0,0110
	0,0032
	0,2…0,25

	Коефіцієнт поточного покриття
	0,08
	0,11
	0,03
	0,7…0,8

	Загальний коефіцієнт покриття
	0,11
	0,14
	0,02
	2…2,5

	Коефіцієнт відношення дебіторської заборгованості до кредиторської
	0,08
	0,10
	0,03
	1



Аналіз коефіцієнтів ліквідності підтверджує дані, отримані у результаті аналізу ліквідності балансу, тобто те, що баланс ТОВ «Волліт» за аналізований період не є ліквідним. Абсолютно всі коефіцієнти ліквідності за своїми фактичними значеннями є нижчими за нормативні значення. У той же час, зміни всіх коефіцієнтів ліквідності є позитивними, що пов’язано зі зростанням обсягів грошових коштів на рахунку підприємства в банку майже в 1,5 рази. Найбільшими темпами на протязі проаналізованого періоду зростали значення коефіцієнта відношення дебіторської заборгованості до кредиторської, що свідчить про швидке нарощування підприємством дебіторської заборгованості і нарощування кредиторської меншими темпами, а також коефіцієнт поточного покриття.
Важливим етапом фінансового аналізу ТОВ «Волліт» є аналіз рентабельності. Його результати представлено в табл. 9.
Проведений аналіз свідчить, що показники рентабельності діяльності підприємства за останні роки достатньо низькі. Так, на кожну гривню активів підприємство створює лише трохи більше однієї копійки прибутку. 1 – 2 копійки прибутку створюється на кожну гривню власного капіталу. Це не дозволить забезпечити власникам підприємства справедливі дивіденди, а отже, не стимулюватиме їх розвивати бізнес.

Таблиця 9
Аналіз коефіцієнтів рентабельності ТОВ «Волліт» за 2013 – 2014 рр.
	Показник
	Значення
	Динаміка, 2012 до 2011 р.

	
	2013
	2014
	абсолютна
	відносна, %

	Рентабельність активів, %
	1,66
	1,15
	-0,51
	69,28

	Рентабельність власного капіталу, %
	2,29
	1,60
	-0,69
	69,87

	Рентабельність продукції, %
	36,24
	24,64
	-11,60
	67,11

	Рентабельність виробництва, %
	2,94
	0,88
	-2,06
	29,93

	Рентабельність продажів, %
	25,68
	21,86
	-3,82
	91,38



Рентабельність продажів проте є доволі високою, що свідчить про спроможність підприємства номінувати ціну на продукцію, яка покриває виробничі витрати й забезпечує прибуток. Проте дуже негативним є той факт, що абсолютно всі показники рентабельності впродовж аналізованого періоду скоротилися. 

3. [bookmark: _Toc422868448][bookmark: _Toc424393282]АНАЛІЗ СВІТОВОГО РИНКУ ЛВЛ І БУДІВЕЛЬНОГО РИНКУ ОБ’ЄДНАНИХ АРАБСЬКИХ ЕМІРАТІВ

Продукція ЛВЛ з початку 1980-х років посіла й утримує стійкі позиції на світовому будівельному ринку. Сьогодні виробництво ЛВЛ динамічно розвивається на світовому ринку виробів з деревини завдяки численним перевагам даної продукції. Щорічно споживання ЛВЛ зростає на 5 – 10%, і складає на сьогоднішній день близько 3 млн. м3.
У той же час, споживання ЛВЛ у світі має яскраво виражені регіональні особливості. Основний попит на цей матеріал формується в Північній Америці (США та Канаді), де існують сильні традиції малоповерхового дерев'яного домобудівництва. Відповідно, і основні потужності з виробництва ЛВЛ (18 великих підприємств) сконцентровані в цьому регіоні. У той же час ці потужності орієнтовані на поставку продукції на північноамериканський ринок, на якому, за даними Асоціації промислової деревини, попит врівноважується пропозицією.
При цьому в Північній Америці застосування ЛВЛ-бруса досить різноманітне, але основне застосування він знаходить в будівництві.
В Азії, яка є другим за обсягом попиту регіоном застосування ЛВЛ-бруса, цей матеріал застосовується, в основному, у виробництві меблів і елементів внутрішнього обладнання, сходів, дверних і віконних блоків. При цьому основні виробничі потужності регіону сконцентровані в Китаї, однак за якістю продукція, що випускається в цій країні, суттєво поступається північноамериканським, європейським і російським аналогам. В той же час, в Китаї виробляється переважно неконструкціонний ЛВЛ, який не використовується в будівництві.
У Західній Європі на сьогоднішній день дерев'яне каркасне домобудівництво користується обмеженим визнанням, де його вважають досить екзотичним (винятком є скандинавські країни, в яких ЛВЛ застосовується в будівництві майже так само широко, як і в США). Тому в регіоні діє всього 1 підприємство у Фінляндії, що входить до складу деревопереробного концерну Metsa Group. В той же час, поставка на європейський ринок продукції ЛВЛ в даний час має великий потенціал для здійснення революційних перетворень у будівництві. Особливо бурхливий розвиток протягом майбутнього десятиліття, на думку експертів Продовольчої і сільськогосподарської організації ООН (ФАО) і дослідницької компанії BIS Shrapnel [90], очікує ринки Східної Європи, у будівельній галузі яких промислова деревина використовується мало, а ЛВЛ-брус взагалі є новинкою.
У країнах СНД (у першу чергу, в Росії та Україні) попит на пиломатеріали досить високий, і попит на ЛВЛ-брус постійно зростає у міру знайомства представників проектних і будівельних організацій з властивостями цього інноваційного матеріалу.
При виборі ринку збуту ЛВЛ-бруса автор рекомендує враховувати такі фактори: розмір ринку; наявність незайнятих ринкових ніш, тобто ринків, на яких ЛВЛ не представлений або представлений слабо; наявність ділових контактів; наявність ексклюзивних прав на збут продукції Ultralam, наданих заводом «Таліон Терра».
З урахуванням наведених факторів для подальшого аналізу було обрано ринок Об'єднаних Арабських Еміратів (ОАЕ).
Враховуючи, що ЛВЛ-брус використовується переважно в будівництві, потенціал ринку ОАЕ можна визначити відповідно до обсягу виконуваних будівельних робіт. Потім, знаючи співвідношення попиту на ЛВЛ та обсягу будівельних робіт, можна визначити, який попит на ЛВЛ можна очікувати на тому чи іншому ринку.
При цьому співвідношення попиту на ЛВЛ та обсягу будівельних робіт слід визначити по країні з усталеним попитом на даний матеріал. В якості такої країни обрана Австралія, що має досить давно сформований ринок ЛВЛ, і по якій відомий обсяг попиту на даний матеріал – 3 000 м3 на місяць, або 36 000 м3 на рік.
Розрахунок потенціалу ринкового попиту на ЛВЛ-брус для цільового ринку (ОАЕ), а також для ринків деяких інших країн на основі даних Світового Банку [60] й огляду світового будівельного ринку [88] наведено в табл. 10.

Таблиця 10
Розрахунок потенціалу ринкового попиту на ЛВЛ-брус
	Ринок
	Сумарні витрати на будівництво в 2013 р., млн. дол. (у цінах 2010 р.)
	Співвідно–шення витрат по паритету купівельної спроможності і в поточних цінах для 2010 р.
	Сумарні витрати на будівництво в 2013 р., млн. дол. (у цінах 2010 р. за паритетом купівельної спроможності)
	Середньорічний потенціал попиту на ЛВЛ, м3
	Середньомісячний потенціал попиту на ЛВЛ, м3

	Австралія
	216,5
	0,75
	163,2
	36 000
	3 000

	Росія
	214,2
	1,92
	410,8
	90 625
	7 552

	Італія
	195,5
	0,97
	189,2
	41 736
	3 478

	Польща
	88,8
	1,66
	147,1
	32 453
	2 704

	ОАЕ
	80,5
	1,65
	132,5
	29 223
	2 435

	Україна
	12
	2,59
	31,1
	6 852
	571



Таким чином, серед розглянутих ринків найбільшим потенціалом попиту володіє Росія, а найменшим – Україна, в якій потенціал попиту на порядок нижче російського. Ринок ОАЕ, незважаючи на те, що населення країни складає всього близько 9 млн. осіб, за потенціалом попиту на ЛВЛ зіставимий з ринками Австралії та Польщі і лише на 30% поступається ринку Італії. При цьому за даними IHS Economics [88], всі перераховані вище країни, крім України, входять до двадцятки найбільших світових будівельних ринків.
Як вже зазначалося, попит на ЛВЛ-брус забезпечується, в першу чергу, будівельною галуззю. При цьому за прогнозом IHS Economics до 2027 р. [88], обсяг будівельних робіт в світі буде рости приблизно на 3,6% на рік. Найбільше зростання при цьому прогнозується в Азіатсько-Тихоокеанському і Близькосхідному регіонах (зокрема, в Об'єднаних Арабських Еміратах), а найменший – у Північній Америці і Європі (рис. 2).



Рис. 2. Прогнозні темпи зростання обсягу будівельних робіт до 2027 р. в розрізі регіонів світу [88]
На рис. 2 регіони позначені таким чином:
· АТ – Азіатсько-Тихоокеанський регіон;
· CЄ – Східна Європа;
· ПівденА – Південна і Центральна Америка;
· ОАЕ – Об’єднані Арабські Емірати;
· БСА – Близький Схід і Африка;
· ПівнічА – Північна Америка;
· ЗЄ – Західна Європа.

При цьому прогноз середньорічних темпів зростання обсягу будівельних робіт до 2017 р. за обраними в дослідженні рикам виглядає наступним чином (рис. 3).



Рис. 3. Прогнозні темпи зростання обсягу будівельних робіт до 2017 р. [88]

Таким чином, з точки зору прогнозу темпів зростання обсягів будівництва найбільш перспективним серед розглянутих є ринок ОАЕ. Перспективи ринку РФ з урахуванням поточної зовнішньополітичної ситуації є слабо передбачуваними, в той час як будівельні ринки Італії, Польщі та України демонструють схильність до стиснення в майбутньому.
Привабливість ринку ОАЕ викликана цілим рядом факторів. По-перше, в листопаді 2013 стало відомо про те, що в Дубаї пройде всесвітнє торгове шоу Trade Expo 2020. Підготовка до проведення заходу такого роду, яке, як очікується, відвідає близько 25 млн. осіб (при чисельності населення ОАЕ близько 9 млн. осіб) передбачає різке зростання обсягів будівництва житлових, комерційних та інфраструктурних об'єктів.
По-друге, політика влади ОАЕ, спрямована на диверсифікацію економіки, принесла свої плоди. Будучи дуже привабливим центром для ведення бізнесу і туризму, ОАЕ розвинули потужні сектора торгівлі, туризму та будівництва, які забезпечують стійке зростання економіки держави навіть при зниженні цін на нафту. Так, наприклад, за прогнозом Торгово-промислової палати Дубаї, частка будівельної галузі у ВВП ОАЕ в 2015 р складе 11,1%. Загальне зростання економіки стимулює, в тому числі, і зростання будівельного сектора, зокрема, його комерційного сегмента.
По-третє, суттєву роль у розвитку будівельної галузі ОАЕ грає швидке зростання населення країни. Так, за період з 2010 по 2014 населення країни зросло з 8,4 до 9,6 млн. осіб, що є ключовим драйвером зростання обсягів житлового будівництва.
І нарешті, не останню роль в активізації будівельного сектора відіграють стимулюючі зусилля влади держави, такі як програма по зведенню житла для населення з середнім достатком, зняття цілого ряду обмежень для іноземних забудовників і власників нерухомості, продовження терміну дії віз для іноземців, що інвестують в нерухомість, з 6 місяців до трьох років тощо.
Але в той же час, сьогодні ще залишається чимало бар'єрів для входження іноземних компаній на ринок ОАЕ.
Важливою особливістю будівельної галузі ОАЕ є її сприйнятливість до інновацій. За рівнем використання нових технологій ОАЕ знаходяться на 4-му місці в світі. При цьому останнім часом чітко спостерігається тенденція посилення ролі «зелених» технологій. Ці фактори дозволяють обгрунтовано розраховувати на підвищений інтерес будівельних компаній ОАЕ до такому інноваційному матеріалу, як ЛВЛ.
Конкуренції на ринку ОАЕ на даний момент не існує, так як цей матеріал в країну не поставляється. Адже кліматичні умови ОАЕ роблять практично неможливими обробку і фарбування ЛВЛ на будівельному майданчику, тому кращим є поставка готових домокомплектов, що складаються з порізаного, підігнаного, обробленого і пофарбованого бруса.
Про перспективи ЛВЛ-бруса на ринку ОАЕ можна судити на прикладі італійського ринку. Там попит на промислову деревину (до якої відносять фанеру, ОСБ, клеєний брус, ЛВЛ та інші подібні матеріали) знаходиться в стадії розвитку, і в останнє десятиліття він істотно виріс за рахунок витіснення традиційних конструкційних матеріалів: пиломатеріалів, сталі і бетону. Так, наприклад, за даними Продовольчої і сільськогосподарської організації ООН (ФАО) [87], обсяг попиту на клеєний брус в Італії в 1998 р. становив всього 100 тис. м3, а в 2007 р. ‑ вже 1050 тис. м3, збільшившись за 9 років більш ніж у 10 разів. Експерти ФАО пов'язують таке бурхливе зростання попиту з тенденцією посилення уваги до енергоефективності будівництва та збільшення обсягів використання «зелених» матеріалів, особливо яскраво вираженої в Західній Європі. Адже з точки зору енергоємності виробництва та монтажу, а також сумарного виділення парникових газів деревина є найбільш екологічним будівельним матеріалом.
Причому зазначена тенденція викликана не тільки зростанням свідомості замовників і забудовників, а й регулятивними документами (наприклад, директивою ЄС, що передписує проводити енергоаудит для всіх споруджуваних будинків), що робить її досить стійкою. Так, обсяги попиту на промислову деревину в Європі знизилися тільки в 2008 р. на тлі глобальної фінансово-економічної кризи та наступноїо за ним кризи будівельної галузі, в той час як у попередні та наступні роки попит на ці матеріали незмінно зростав навіть на тлі періодично негативної динаміки обсягів будівництва.
Беручи до уваги широкий інтерес до «зелених» технологій будівництва на ринку ОАЕ, можна стверджувати, що попит на промислову деревину на ринку ОАЕ в найближчі роки буде активно рости. При цьому враховуючи краще співвідношення ціна / якість ЛВЛ-бруса в порівнянні з клеєним брусом, можна очікувати поступового заміщення останнього матеріалу першим.
Ринок промислової деревини, і, зокрема, ЛВЛ в ОАЕ привабливий ще й тим, що власних виробничих потужностей в країні немає, і вона є чистим імпортером всіх без винятку видів традиційної та промислової деревини.
Попит на ЛВЛ-брус прямо залежить від обсягу будівельних робіт і тому схильний до сезонних коливань. Так, у грудні – січні він знижується приблизно на третину, а в липні – серпні – на дві третини (у зв’язку з настанням місяця Рамадан).
Як правило, виробники ЛВЛ-бруса використовують багатоступеневу систему дистрибуції товару: дистриб'ютор / імпортер – оптова компанія – компанія роздрібної торгівлі або будівельна компанія.
Ключовими параметрами конкуренції на ринку промислової деревини і, зокрема, ЛВЛ-бруса, є комплексність поставки, якість, ціна і доступність матеріалів.
Таким чином, обраний цільовий ринок збуту ЛВЛ-бруса «Ultralam» (ОАЕ) є досить перспективним.
Важливість ринку ОАЕ підкреслюється також і тим фактом, що закріплення на ньому відкриє доступ до ринків будівельних матеріалів інших країн Ради співробітництва арабських держав Перської затоки, до якої, крім ОАЕ, входять також Саудівська Аравія, Оман, Кувейт, Катар і Бахрейн. Співвідношення обсягів будівництва, а відповідно, і потенційного попиту на ЛВЛ-брус в цих країнах, представлено на рис. 4. Розрахунки зроблені на підставі даних звіту IHS Global Construction Outlook, а також даних агентства Construction week online.



Рис. 4. Обсяги витрат на будівництво в країнах Ради співробітництва арабських держав Перської затоки

Як видно з рис. 4, найбільш значущим після ОАЕ є будівельний ринок Саудівської Аравії.
В той же час, ринки інших країн Ради співробітництва арабських держав Перської затоки теж є досить перспективними, оскільки за прогнозом IHS Global Construction Outlook темпи їх зростання до 2017 р. становлять від 3,9 до 7,1% (рис. 5). Зокрема, слід звернути увагу на ринок Катару, де відносно недавно були знайдені великі поклади нафти. Сьогодні Катар входить у першу п'ятірку країн за рівнем ВВП на душу населення, стрімко нарощуючи в тому числі і обсяги будівництва.


Рис. 5. Прогноз темпів зростання витрат на будівництво в країнах Ради співробітництва арабських держав Перської затоки до 2017 р.

Таким чином, ТОВ «Волліт» – це невелике будівельне підприємство, засноване у 1995 році як будівельна компанія, що спеціалізувалася на промисловому будівництві. Зважаючи на падіння обсягів замовлень на будівельно-монтажні роботи в Україні, керівництво ТОВ «Волліт» у 2011 р. ухвалило рішення диверсифікувати діяльність підприємства.
Проведений техніко-економічний аналіз свідчить, що загальна ефективність діяльності ТОВ «Волліт» протягом аналізованого періоду знизилася: виручка від реалізації скоротилася на 2,6 млн. грн., або на 10,7%, а чистий прибуток скоротився на 26 тис. грн., або на 31,3%. Незадовільними є також фінансова стійкість і ліквідність підприємства. Це означає, що підприємству слід шукати шляхи підвищення ефективності діяльності, зокрема за рахунок диверсифікації.
З цією метою було розпочато оптову торгівлю інноваційним будівельним матеріалом – ЛВЛ-брусом – на території України. ЛВЛ-брус є сучасним інноваційним конструкційним матеріалом, що має цілий ряд істотних переваг перед традиційними будівельними матеріалами (тобто сталлю, пиломатеріалами, клеєним брусом), значно перевершуючи їх по співвідношенню ціни й експлуатаційних характеристик завдяки наступним властивостям: приваблива вартість; висока міцність, що допускає монтаж перекриттів і ферм довжиною до 42 метрів; мала вага, що дозволяє здійснювати монтаж складних конструкцій без застосування спеціальної вантажопідйомної техніки; стійкість до деформації; вогнестійкість, стійкість до грибків і комах.
Компанія «Волліт» має ексклюзивне право збуту ЛВЛ-брусу на території України від виробника – найсучаснішого в Європі заводу «Таліон Терра».
Світове споживання ЛВЛ щорічно зростає на 5 – 10%, і складає на сьогоднішній день близько 3 млн. м3 на рік. При цьому на ринку ОАЕ ЛВЛ сьогодні не представлений. У той же час, потенціал ринкового попиту на ЛВЛ-брус в ОАЕ складає близько 30 тис. м3 на рік.
Ринок будівельних матеріалів ОАЕ є привабливим з ряду причин:
· підготовка до проведення всесвітнього торгового шоу Trade Expo 2020 передбачає вибухонебезпечне зростання обсягів будівництва житлових, комерційних та інфраструктурних об'єктів;
· зростання чисельності населення;
· урядова підтримка будівельного сектора;
· сприйнятливість до інновацій як відмінна риса будівельного сектора ОАЕ;
· полегшення доступу до ринків інших країн Ради співробітництва арабських держав Перської затоки.
Отже, доцільно розробити детальний бізнес-план виходу на ринок ОАЕ, а згодом – країн Перської затоки.
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ТОВ «Волліт» – це невелике будівельне підприємство, що спеціалізувалося на промисловому і коттеджному будівництві. Зважаючи на падіння обсягів замовлень на будівельно-монтажні роботи в Україні, керівництво ТОВ «Волліт» у 2011 р. ухвалило рішення диверсифікувати діяльність підприємства.
Проведений техніко-економічний аналіз свідчить, що загальна ефективність діяльності ТОВ «Волліт» протягом аналізованого періоду знизилася: виручка від реалізації скоротилася на 2,6 млн. грн., або на 10,7%, а чистий прибуток скоротився на 26 тис. грн., або на 31,3%. Незадовільними є також фінансова стійкість і ліквідність підприємства. Це означає, що підприємству слід шукати шляхи підвищення ефективності діяльності, зокрема за рахунок диверсифікації.
З цією метою було розпочато оптову торгівлю інноваційним будівельним матеріалом – ЛВЛ-брусом – на території України. ЛВЛ-брус є сучасним інноваційним конструкційним матеріалом, що має цілий ряд істотних переваг перед традиційними будівельними матеріалами (тобто сталлю, пиломатеріалами, клеєним брусом), значно перевершуючи їх по співвідношенню ціни й експлуатаційних характеристик. Отже ТОВ «Волліт» отримало ексклюзивне право збуту ЛВЛ-брусу на території України й Об’єднаних Арабських Еміратів. При цьому ринок будівельних матеріалів Об’єднаних Арабських Еміратів є дуже привабливим.
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Додаток А
Фінансова звітність ТОВ «Волліт» за 2013 – 2014 рр.


Таблиця А.1
Актив балансу (звіту про фінансовий стан) на 31 грудня 2013 р.
	АКТИВ
	Код рядка
	На початок звітного періоду
	На кінець звітного періоду

	I. Необоротні активи
	  
	
	

	Нематеріальні активи
	1000
	11,1
	10,5

	первісна вартість 
	1001
	12,7
	12

	накопичена амортизація 
	1002
	1,6
	1,5

	Незавершені капітальні інвестиції
	1005
	1,5
	1,4 

	Основні засоби
	1010
	5027,3
	4742,7 

	первісна вартість 
	1011
	6370,1
	6009,5 

	знос 
	1012
	1342,8
	1266,8 

	Довгострокова дебіторська заборгованість
	1040
	9,5
	9

	Відстрочені податкові активи
	1045
	78,4
	74

	Інші необоротні активи 
	1090
	0,0
	 

	Усього за розділом I 
	1095
	5127,9
	4837,6

	II. Оборотні активи
	
	0,0
	

	Запаси
	1100
	39,1
	36,9

	виробничі запаси 
	1101
	9,0
	8,5 

	незавершене виробництво 
	1102
	15,4
	14,5 

	готова продукція 
	1103
	0,0
	0 

	товари 
	1104
	14,7
	13,9 

	поточні біологічні активи
	1110
	0,0
	0 

	Векселі одержані 
	1120
	0,0
	0

	Дебіторська заборгованість за товари, роботи, послуги: 
	1125
	80,8
	76,2 

	Дебіторська заборгованість  за розрахунками: 
за виданими авансами  
	1130
	13,4
	12,6

	з бюджетом 
	1135
	11,4
	10,8 

	у тому числі з податку на прибуток
	1136
	0,0
	

	Інша поточна  дебіторська заборгованість 
	1155
	2,7
	2,5 

	Поточні фінансові інвестиції 
	1160
	0,0
	0

	Гроші та їх еквіваленти
	1165
	0,0
	

	Рахунки в банках
	1167
	11,3
	10,7 

	Витрати майбутніх періодів
	1170
	6,3
	5,9 

	Інші оборотні активи
	1190
	0,0
	0 

	Усього за розділом II 
	1195
	158,7
	149,7 

	IІІ. Необоротні активи, утримувані для продажу,
 та групи вибуття
	1200
	0,0
	

	Баланс
	1300
	5292,8
	4993,2




Таблиця А.2
Пасив балансу (звіту про фінансовий стан) на 31 грудня 2013 р.
	ПАСИВ
	Код рядка
	На початок звітного періоду
	На кінець звітного періоду

	I. Власний капітал
	
	
	 

	Зареєстрований (пайовий) капітал
	1400
	34,4
	34,4 

	Капітал у дооцінках
	1405
	
	 

	Додатковий капітал
	1410
	3249,3
	3249,3

	Резервний капітал
	1415
	
	

	Нерозподілений прибуток (непокритий збиток)
	1420
	304,3
	338,6

	Неоплачений капітал
	1425
	
	

	Вилучений капітал
	1430
	
	

	Усього за розділом I
	1495
	3588
	3622,3 

	II. Довгострокові зобов'язання і забезпечення
	
	
	

	Відстрочені податкові зобов'язання
	1500
	
	

	Довгострокові кредити банків
	1510
	
	

	Інші довгострокові зобов'язання
	1515
	
	

	Довгострокові забезпечення
	1520
	
	

	Цільове фінансування
	1525
	
	

	Усього за розділом II
	1595
	
	

	IІІ. Поточні зобов'язання і забезпечення
	
	
	

	Короткострокові кредити банків 
	1600
	
	

	Векселі видані  
	1605
	
	

	Поточна кредиторська заборгованість за:
	
	
	

	довгостроковими зобов'язаннями  
	1610
	
	

	товари, роботи, послуги
	1615
	1485,2
	1330,4 

	розрахунками з бюджетом 
	1620
	3,5
	2,9 

	у тому числі з податку на прибуток
	1621
	
	

	розрахунками зі страхування
	1625
	11
	7 

	розрахунками з оплати праці
	1630
	44
	20,5 

	Поточна кредиторська заборгованість за одержаними авансами
	1635
	
	

	Поточні забезпечення
	1660
	
	

	Доходи майбутніх періодів
	1665
	
	

	Інші поточні зобов'язання
	1690
	
	10,1 

	Усього за розділом IІІ
	1695
	1543,7
	1370,9

	ІV. Зобов'язання, пов'язані з необоротними активами, утримуваними для продажу, та групами вибуття
	1700
	
	 

	Баланс
	1900
	5131,7
	4993,2





Таблиця А.3
Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід) за 2013 р.
	Стаття
	Код рядка
	За звітний період
	За аналогічний період попереднього року

	Чистий дохід від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) 
	2000
	24690
	25677

	Собівартість реалізованої продукції (товарів, робіт, послуг) 
	2050
	18641
	19386

	Валовий:  
	 
	
	

	     прибуток
	2090
	6049
	6291

	     збиток
	2095
	
	

	Інші операційні доходи 
	2120
	
	

	Адміністративні витрати 
	2130
	1855
	1929

	Витрати на збут
	2150
	3645
	3790

	Інші операційні витрати 
	2180
	408,7
	425

	Фінансовий результат від операційної діяльності:  
	 
	140,3
	145

	     прибуток
	2190
	
	

	     збиток
	2195
	
	

	Дохід від участі в капіталі 
	2200
	
	

	Інші фінансові доходи 
	2220
	
	

	Інші доходи 
	2240
	
	

	Фінансові витрати 
	2250
	18,2
	38

	Втрати від участі в капіталі 
	2255
	
	

	Інші витрати 
	2270
	1
	

	Фінансовий результат до оподаткування:
	 
	
	

	     прибуток
	2290
	121,1
	125,9

	     збиток
	2295
	
	

	Витрати (дохід) з податку на прибуток
	2300
	38
	33,5

	Прибуток (збиток) від  припиненої діяльності після оподаткування 
	2305
	
	

	Чистий фінансовий результат:  
	 
	
	

	     прибуток
	2350
	83,1
	92,4

	     збиток
	2355
	 
	



Таблиця А.4
Елементи операційних витрат за 2013 р.
	Назва статті
	Код рядка
	За звітний період
	За аналогічний період попереднього року

	Матеріальні затрати
	2500
	8927
	9820

	Витрати на оплату праці
	2505
	2312
	2543

	Відрахування на соціальні заходи
	2510
	938
	1032

	Амортизація
	2515
	689
	758

	Інші операційні витрати
	2520
	6257
	6883

	Разом
	2550
	19123
	21035


Таблиця А.5
Актив балансу (звіту про фінансовий стан) на 31 грудня 2014 р.
	АКТИВ
	Код рядка
	На початок звітного періоду
	На кінець звітного періоду

	I. Необоротні активи
	  
	
	

	Нематеріальні активи
	1000
	10,5
	22,9

	первісна вартість 
	1001
	12
	25,4

	накопичена амортизація 
	1002
	1,5
	2,5

	Незавершені капітальні інвестиції
	1005
	1,4 
	1,4 

	Основні засоби
	1010
	4742,7 
	4640,1

	первісна вартість 
	1011
	6009,5 
	6072,1 

	знос 
	1012
	1266,8 
	1432 

	Довгострокова дебіторська заборгованість
	1040
	9
	9

	Відстрочені податкові активи
	1045
	74
	84,3

	Інші необоротні активи 
	1090
	 
	 

	Усього за розділом I 
	1095
	4837,6
	4757,7

	II. Оборотні активи
	
	
	

	Запаси
	1100
	36,9
	28,1

	виробничі запаси 
	1101
	8,5 
	3,8 

	незавершене виробництво 
	1102
	14,5 
	12,9 

	готова продукція 
	1103
	0 
	0 

	товари 
	1104
	13,9 
	11,4 

	поточні біологічні активи
	1110
	0 
	0 

	Векселі одержані 
	1120
	0
	0

	Дебіторська заборгованість за товари, роботи, послуги: 
	1125
	76,2 
	98,2 

	Дебіторська заборгованість  за розрахунками: 
за виданими авансами  
	1130
	12,6
	4,9

	з бюджетом 
	1135
	10,8 
	21,7 

	у тому числі з податку на прибуток
	1136
	
	

	Інша поточна  дебіторська заборгованість 
	1155
	2,5 
	13,3 

	Поточні фінансові інвестиції 
	1160
	0
	0

	Гроші та їх еквіваленти
	1165
	
	

	Рахунки в банках
	1167
	10,7 
	15,2 

	Витрати майбутніх періодів
	1170
	5,9 
	10,2 

	Інші оборотні активи
	1190
	0 
	0 

	Усього за розділом II 
	1195
	149,7 
	181,4

	IІІ. Необоротні активи, утримувані для продажу,
 та групи вибуття
	1200
	
	

	Баланс
	1300
	4993,2
	4949,3




Таблиця А.6
Пасив балансу (звіту про фінансовий стан) на 31 грудня 2014 р.
	ПАСИВ
	Код рядка
	На початок звітного періоду
	На кінець звітного періоду

	I. Власний капітал
	
	 
	 

	Зареєстрований (пайовий) капітал
	1400
	34,4 
	34,4 

	Капітал у дооцінках
	1405
	 
	 

	Додатковий капітал
	1410
	3249,3
	3249,3

	Резервний капітал
	1415
	
	

	Нерозподілений прибуток (непокритий збиток)
	1420
	338,6
	281,5

	Неоплачений капітал
	1425
	
	

	Вилучений капітал
	1430
	
	

	Усього за розділом I
	1495
	3622,3 
	3565,2 

	II. Довгострокові зобов'язання і забезпечення
	
	
	

	Відстрочені податкові зобов'язання
	1500
	
	

	Довгострокові кредити банків
	1510
	
	

	Інші довгострокові зобов'язання
	1515
	
	

	Довгострокові забезпечення
	1520
	
	

	Цільове фінансування
	1525
	
	

	Усього за розділом II
	1595
	
	

	IІІ. Поточні зобов'язання і забезпечення
	
	
	

	Короткострокові кредити банків 
	1600
	
	

	Векселі видані  
	1605
	
	

	Поточна кредиторська заборгованість за:
	
	
	

	довгостроковими зобов'язаннями  
	1610
	
	

	товари, роботи, послуги
	1615
	1330,4 
	1328,4 

	розрахунками з бюджетом 
	1620
	2,9 
	15,4 

	у тому числі з податку на прибуток
	1621
	
	

	розрахунками зі страхування
	1625
	7 
	 

	розрахунками з оплати праці
	1630
	20,5 
	21,1 

	Поточна кредиторська заборгованість за одержаними авансами
	1635
	
	

	Поточні забезпечення
	1660
	
	

	Доходи майбутніх періодів
	1665
	
	

	Інші поточні зобов'язання
	1690
	10,1 
	19,1

	Усього за розділом IІІ
	1695
	1370,9
	1384

	ІV. Зобов'язання, пов'язані з необоротними активами, утримуваними для продажу, та групами вибуття
	1700
	 
	 

	Баланс
	1900
	4993,2
	4949,2





Таблиця А.7
Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід) за 2014 р.
	Стаття
	Код рядка
	За звітний період
	За аналогічний період попереднього року

	Чистий дохід від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) 
	2000
	22044
	24690

	Собівартість реалізованої продукції (товарів, робіт, послуг) 
	2050
	18816
	18641

	Валовий:  
	 
	
	

	     прибуток
	2090
	3228
	6049

	     збиток
	2095
	
	

	Інші операційні доходи 
	2120
	
	

	Адміністративні витрати 
	2130
	1620
	1855

	Витрати на збут
	2150
	1458
	3645

	Інші операційні витрати 
	2180
	190,9
	408,7

	Фінансовий результат від операційної діяльності:  
	 
	-40,9
	140,3

	     прибуток
	2190
	
	

	     збиток
	2195
	
	

	Дохід від участі в капіталі 
	2200
	
	

	Інші фінансові доходи 
	2220
	
	

	Інші доходи 
	2240
	
	

	Фінансові витрати 
	2250
	
	18,2

	Втрати від участі в капіталі 
	2255
	
	

	Інші витрати 
	2270
	
	1

	Фінансовий результат до оподаткування:
	 
	
	

	     прибуток
	2290
	73,3
	121,1

	     збиток
	2295
	
	

	Витрати (дохід) з податку на прибуток
	2300
	16,2
	38

	Прибуток (збиток) від  припиненої діяльності після оподаткування 
	2305
	
	

	Чистий фінансовий результат:  
	 
	
	

	     прибуток
	2350
	57,1
	83,1

	     збиток
	2355
	
	



Таблиця А.8
Елементи операційних витрат за 2014 р.
	Назва статті
	Код рядка
	За звітний період
	За аналогічний період попереднього року

	Матеріальні затрати
	2500
	9620
	8927

	Витрати на оплату праці
	2505
	2350
	2312

	Відрахування на соціальні заходи
	2510
	942
	938

	Амортизація
	2515
	620
	689

	Інші операційні витрати
	2520
	6115
	6257

	Разом
	2550
	19647
	19123


















Додаток Б
Горизонтальний і вертикальний аналіз балансу ТОВ «Волліт»


Таблиця Б.1
Горизонтальний аналіз активу балансу на 31 грудня 2014 р.
	АКТИВ
	Код рядка
	На початок звітного періоду
	На кінець звітного періоду
	Зміни    (+,-), тис. грн.
	Темпи зростання, %

	I. Необоротні активи
	
	
	
	
	

	Нематеріальні активи
	1000
	10,5
	22,9
	12,4
	218,1

	первісна вартість 
	1001
	12
	25,4
	13,4
	211,7

	накопичена амортизація 
	1002
	1,5
	2,5
	1
	166,7

	Незавершені капітальні інвестиції
	1005
	1,4
	1,4
	0
	100,0

	Основні засоби
	1010
	4742,7
	4640,1
	-102,6
	97,8

	первісна вартість 
	1011
	6009,5
	6072,1
	62,6
	101,0

	знос 
	1012
	1266,8
	1432
	165,2
	113,0

	Довгострокова дебіторська заборгованість
	1040
	9
	9
	0
	100,0

	Відстрочені податкові активи
	1045
	74
	84,3
	10,3
	113,9

	Інші необоротні активи 
	1090
	
	
	
	

	Усього за розділом I 
	1095
	4837,6
	4757,7
	-79,9
	98,3

	II. Оборотні активи
	
	
	
	
	

	Запаси
	1100
	36,9
	28,1
	-8,8
	76,2

	виробничі запаси 
	1101
	8,5
	3,8
	-4,7
	44,7

	незавершене виробництво 
	1102
	14,5
	12,9
	-1,6
	89,0

	готова продукція 
	1103
	0
	0
	
	

	товари 
	1104
	13,9
	11,4
	-2,5
	82,0

	поточні біологічні активи
	1110
	0
	0
	
	

	Векселі одержані 
	1120
	0
	0
	
	

	Дебіторська заборгованість за товари, роботи, послуги: 
	1125
	76,2
	98,2
	22
	128,9

	Дебіторська заборгованість  за розрахунками: 
	1130
	12,6
	4,9
	
	

	за виданими авансами  
	
	
	
	0
	38,9

	з бюджетом 
	1135
	10,8
	21,7
	10,9
	200,9

	у тому числі з податку на прибуток
	1136
	
	
	
	

	Інша поточна  дебіторська заборгованість 
	1155
	2,5
	13,3
	10,8
	532,0

	Поточні фінансові інвестиції 
	1160
	0
	0
	
	

	Гроші та їх еквіваленти
	1165
	
	
	
	

	Рахунки в банках
	1167
	10,7
	15,2
	4,5
	142,1

	Витрати майбутніх періодів
	1170
	5,9
	10,2
	4,3
	172,9

	Інші оборотні активи
	1190
	0
	0
	
	

	Усього за розділом II 
	1195
	149,7
	181,4
	31,7
	121,2

	IІІ. Необоротні активи, утримувані для продажу,  та групи вибуття
	1200
	
	
	
	

	Баланс
	1300
	4993,2
	4949,3
	-43,9
	99,1





Таблиця Б.2
Горизонтальний аналіз пасиву балансу на 31 грудня 2014 р.
	ПАСИВ
	Код рядка
	На початок звітного періоду
	На кінець звітного періоду
	Зміни    (+,-), тис. грн.
	Темпи зростання, %

	I. Власний капітал
	 
	 
	 
	
	

	Зареєстрований (пайовий) капітал
	1400
	34,4
	34,4
	0
	100,0

	Капітал у дооцінках
	1405
	
	
	
	

	Додатковий капітал
	1410
	3249,3
	3249,3
	0
	100,0

	Резервний капітал
	1415
	
	
	
	

	Нерозподілений прибуток (непокритий збиток)
	1420
	338,6
	281,5
	-57,1
	83,1

	Неоплачений капітал
	1425
	
	
	
	

	Вилучений капітал
	1430
	
	
	
	

	Усього за розділом I
	1495
	3622,3
	3565,2
	-57,1
	98,4

	II. Довгострокові зобов'язання і забезпечення
	 
	
	
	
	

	Відстрочені податкові зобов'язання
	1500
	
	
	
	

	Довгострокові кредити банків
	1510
	
	
	
	

	Інші довгострокові зобов'язання
	1515
	
	
	
	

	Довгострокові забезпечення
	1520
	
	
	
	

	Цільове фінансування
	1525
	
	
	
	

	Усього за розділом II
	1595
	
	
	
	

	IІІ. Поточні зобов'язання і забезпечення
	 
	
	
	
	

	Короткострокові кредити банків 
	1600
	
	
	
	

	Векселі видані  
	1605
	
	
	
	

	Поточна кредиторська заборгованість за:
	 
	
	
	
	

	довгостроковими зобов'язаннями  
	1610
	
	
	
	

	товари, роботи, послуги
	1615
	1330,4
	1328,4
	-2
	99,8

	розрахунками з бюджетом 
	1620
	2,9
	15,4
	12,5
	531,0

	у тому числі з податку на прибуток
	1621
	
	
	
	

	розрахунками зі страхування
	1625
	7
	
	-7
	0,0

	розрахунками з оплати праці
	1630
	20,5
	21,1
	0,6
	102,9

	Поточна кредиторська заборгованість за одержаними авансами
	1635
	
	
	
	

	Поточні забезпечення
	1660
	
	
	
	

	Доходи майбутніх періодів
	1665
	
	
	
	

	Інші поточні зобов'язання
	1690
	10,1
	19,1
	9
	189,1

	Усього за розділом IІІ
	1695
	1370,9
	1384
	13,1
	101,0

	ІV. Зобов'язання, пов'язані з необоротними активами, утримуваними для продажу, та групами вибуття
	1700
	
	
	
	

	Баланс
	1900
	4993,2
	4949,2
	-44
	99,1




Таблиця Б.3
Вертикальний аналіз активу балансу на 31 грудня 2014 р.
	АКТИВ
	Код рядка
	На початок звітного періоду
	На кінець звітного періоду
	Питома вага у підсумку баланса, %
	Зміна питомої ваги

	
	
	
	
	На початок періоду
	На кінець періоду
	

	I. Необоротні активи
	  
	 
	 
	
	
	

	Нематеріальні активи
	1000
	10,5
	22,9
	0,21
	0,46
	0,25

	первісна вартість 
	1001
	12
	25,4
	0,24
	0,51
	0,27

	накопичена амортизація 
	1002
	1,5
	2,5
	0,03
	0,05
	0,02

	Незавершені капітальні інвестиції
	1005
	1,4
	1,4
	0,03
	0,03
	0,00

	Основні засоби
	1010
	4742,7
	4640,1
	94,98
	93,75
	-1,23

	первісна вартість 
	1011
	6009,5
	6072,1
	120,35
	122,69
	2,33

	знос 
	1012
	1266,8
	1432
	25,37
	28,93
	3,56

	Довгострокова дебіторська заборгованість
	1040
	9
	9
	0,18
	0,18
	0,00

	Відстрочені податкові активи
	1045
	74
	84,3
	1,48
	1,70
	0,22

	Інші необоротні активи 
	1090
	 
	 
	0,00
	0,00
	0,00

	Усього за розділом I 
	1095
	4837,6
	4757,7
	96,88
	96,13
	-0,76

	II. Оборотні активи
	 
	 
	 
	
	
	

	Запаси
	1100
	36,9
	28,1
	0,74
	0,57
	-0,17

	виробничі запаси 
	1101
	8,5
	3,8
	0,17
	0,08
	-0,09

	незавершене виробництво 
	1102
	14,5
	12,9
	0,29
	0,26
	-0,03

	готова продукція 
	1103
	0
	0
	0,00
	0,00
	0,00

	товари 
	1104
	13,9
	11,4
	0,28
	0,23
	-0,05

	поточні біологічні активи
	1110
	0
	0
	0,00
	0,00
	0,00

	Векселі одержані 
	1120
	0
	0
	0,00
	0,00
	0,00

	Дебіторська заборгованість за товари, роботи, послуги: 
	1125
	76,2
	98,2
	1,53
	1,98
	0,46

	Дебіторська заборгованість  за розрахунками: 
	1130
	12,6
	4,9
	
	
	

	за виданими авансами  
	
	
	
	0,25
	0,10
	-0,15

	з бюджетом 
	1135
	10,8
	21,7
	0,22
	0,44
	0,22

	Інша поточна  дебіторська заборгованість 
	1155
	2,5
	13,3
	0,05
	0,27
	0,22

	Поточні фінансові інвестиції 
	1160
	0
	0
	0,00
	0,00
	0,00

	Гроші та їх еквіваленти
	1165
	 
	 
	0,00
	0,00
	0,00

	Рахунки в банках
	1167
	10,7
	15,2
	0,21
	0,31
	0,09

	Витрати майбутніх періодів
	1170
	5,9
	10,2
	0,12
	0,21
	0,09

	Інші оборотні активи
	1190
	0
	0
	0,00
	0,00
	0,00

	Усього за розділом II 
	1195
	149,7
	181,4
	3,00
	3,67
	0,67

	IІІ. Необоротні активи, утримувані для продажу,  та групи вибуття
	1200
	 
	 
	0,00
	0,00
	0,00

	Баланс
	1300
	4993,2
	4949,3
	100,00
	100,00
	0,00




Таблиця Б.4
Вертикальний аналіз пасиву балансу на 31 грудня 2014 р.
	ПАСИВ
	Код рядка
	На початок звітного періоду
	На
кінець звітного періоду
	Питома вага у підсумку баланса, %
	Зміна питомої ваги

	
	
	
	
	На початок періоду
	На кінець періоду
	

	I. Власний капітал
	 
	 
	 
	
	
	

	Зареєстрований (пайовий) капітал
	1400
	34,4
	34,4
	0,69
	0,70
	0,01

	Капітал у дооцінках
	1405
	 
	 
	0,00
	0,00
	0,00

	Додатковий капітал
	1410
	3249,3
	3249,3
	65,07
	65,65
	0,58

	Резервний капітал
	1415
	 
	 
	0,00
	0,00
	0,00

	Нерозподілений прибуток (непокритий збиток)
	1420
	338,6
	281,5
	6,78
	5,69
	-1,09

	Неоплачений капітал
	1425
	 
	 
	0,00
	0,00
	0,00

	Вилучений капітал
	1430
	 
	 
	0,00
	0,00
	0,00

	Усього за розділом I
	1495
	3622,3
	3565,2
	72,54
	72,04
	-0,51

	II. Довгострокові зобов'язання і забезпечення
	 
	 
	 
	
	
	

	Відстрочені податкові зобов'язання
	1500
	 
	 
	0,00
	0,00
	0,00

	Довгострокові кредити банків
	1510
	 
	 
	0,00
	0,00
	0,00

	Цільове фінансування
	1525
	 
	 
	0,00
	0,00
	0,00

	Усього за розділом II
	1595
	 
	 
	0,00
	0,00
	0,00

	IІІ. Поточні зобов'язання і забезпечення
	 
	 
	 
	
	
	

	Короткострокові кредити банків 
	1600
	 
	 
	0,00
	0,00
	0,00

	Векселі видані  
	1605
	 
	 
	0,00
	0,00
	0,00

	Поточна кредиторська заборгованість за:
	 
	 
	 
	
	
	

	довгостроковими зобов'язаннями  
	1610
	 
	 
	0,00
	0,00
	0,00

	товари, роботи, послуги
	1615
	1330,4
	1328,4
	26,64
	26,84
	0,20

	розрахунками з бюджетом 
	1620
	2,9
	15,4
	0,06
	0,31
	0,25

	у тому числі з податку на прибуток
	1621
	 
	 
	0,00
	0,00
	0,00

	розрахунками зі страхування
	1625
	7
	 
	0,14
	0,00
	-0,14

	розрахунками з оплати праці
	1630
	20,5
	21,1
	0,41
	0,43
	0,02

	Поточні забезпечення
	1660
	 
	 
	0,00
	0,00
	0,00

	Доходи майбутніх періодів
	1665
	 
	 
	0,00
	0,00
	0,00

	Інші поточні зобов'язання
	1690
	10,1
	19,1
	0,20
	0,39
	0,18

	Усього за розділом IІІ
	1695
	1370,9
	1384
	27,46
	27,96
	0,51

	ІV. Зобов'язання, пов'язані з необоротними активами, утримуваними для продажу, та групами вибуття
	1700
	 
	 
	0,00
	0,00
	0,00

	Баланс
	1900
	4993,2
	4949,2
	100,00
	100,00
	0,00



Австралія	Росія	Італія	Польща	ОАЕ	Україна	4.0000000000000022E-2	2.8000000000000001E-2	-1.4E-2	-1.2999999999999998E-2	0.05	-1.2999999999999998E-2	Ринок

Середньорічний темп зростання обсягів будівництва, %

ОАЕ	Саудівська Аравія	Оман	Кувейт	Катар	Бахрейн	91.4	68.8	11.5	3.5382857142857143	18.100000000000001	4.8090909090909086	Країна
Обсяг будівництва, млрд. дол.

ОАЕ	Саудівська Аравія	Оман	Кувейт	Катар	Бахрейн	0.05	3.9000000000000014E-2	5.6000000000000001E-2	4.2000000000000023E-2	7.0999999999999994E-2	5.2000000000000032E-2	Країна
Темп зростання обсягів будівництва, %

Світ	АТ	СЄ	ПівденА	ОАЕ	БСА	ПівнічА	ЗЄ	3.6	5.2	2.2999999999999998	2.7	4.8	3.4	2.2000000000000002	1.5	Регіон
Середньорічний темп зростання обсягів будівництва, %

