9. Аналіз ефективності експортно-імпортних операцій
9.1. Аналіз ефективності експортних операцій
Для визначення ефективності  експортно-імпортних операцій     необхідно     на     підприємствах     передусім організувати    їх    облік,    що    забезпечить    отримання необхідної достовірної інформації про продаж (купівлю) в абсолютному та натуральному вираженні, а також про витрати та доходи, пов'язані з реалізацією (закупкою) товарів на зовнішньому ринку в розрізі окремих держав.

Визначення економічної ефективності експортної діяльності підприємства доцільно проводити в наступній послідовності:

- розраховується беззбиткова зовнішньоторговельна ціна експортного товару (при відомих витратах відповідно до базисних умов постачання);
- розраховується максимально прийнятні витрати на експорт товару відповідно до базисних умов постачання (при відомій зовнішньоторговельній ціні);

- розраховується   економічна ефективність експорту товару.
Анализ эффективности экспортных сделок

Существуют два подхода к оценке экономической эффективности -затратный и ресурсный. Соответственно, при оценке эффективности экс​портных сделок выполняется соизмерение полученного эффекта с затра​тами или ресурсами, использованными для достижения этого эффекта. При этом могут рассчитываться показатели, характеризующие:

- отдачу затрат или ресурсов;

- рентабельность затрат или ресурсов.

Анализ отдачи от затрат по экспортным операциям. Отдача от затрат, связанных с экспортными операциями, характеризуется отно​шением экспортной нетто-выручки к понесенным затратам. Этот показа​тель также называют эффективностью экспорта:

Э = В / З *100 %,

де Э - эффективность экспорта;

 В - экспортная выручка; 

3 - себестоимость проданной на экс​порт продукции.

Нетто-выручка равна экспортной выручке минус сумма вывозной та​моженной пошлины. Напомним, что экспортные операции не облагаются НДС и акцизами. Понесенные затраты представляют собой себе​стоимость проданной на экспорт продукции (товаров, выполненных работ, оказанных услуг) и рассчитываются так:

Операционная себестоимость экспортной продукции равна сумме производственной себестоимости отгруженной на экспорт продукции (Спродаж) плюс накладные расходы по експорту (З нак).

На показатель эффективности экспорта влияют такие факторы, как контрактная (продажная) цена, себестоимость единицы проданной про​дукции и уровень коммерческих расходов (издержек обращения в торгов​ле) по экспортным операциям. Взаимосвязь факторов можно выразить формулой:

Э = В / З *100% = QР / (QС + Знак) * 100% = QР / (QС + QСdнак) * 100%,
где Р - контрактная цена единицы экспортной продукции; 

Q - объем продаж; 

С - производствен​ная себестоимость единицы проданной продукции; 

Знак - накладные расходы (издержки обращения) по экспорту;

 Dнак - удельный вес накладных расходов по экспорту.

Далее выполняется факторный анализ эффективности экспорта. В таб​лице 9.1 факторный анализ выполнен с применением индексного метода.

Таблица 9.1
	Факторный анализ эффективности экспорта индексным методом
	

	Показатель
	Формула расчета показателя
	Базисный год
	Отчетный год

	Объем продукции, отгруженной на экспорт, тыс. м3(Q)
	               -
	126,30
	124,40

	Экспортная выручка, тыс. грн. (В)
	               -
	265 230,00
	263 354,80

	Средняя контрактная цена за единицу, грн. (Р)
	P = B / Q
	2 100
	2117

	Производственная себестоимость проданной на экспорт продукции, тыс. грн. (Спродаж)
	                  -
	159 138,40
	150112,20

	Средняя  производственная   себестоимость единицы проданной продукции, грн. (С)
	С = Спродаж / Q
	1260
	1 206,69

	Накладные расходы, тыс. грн. (3нак)
	-
	33 700,50
	32 600,80

	Операционная себестоимость экспортной продук​ции, тыс. грн. (3)
	
	З = Спродаж + Знак
	192 838,90
	182 713,00

	Удельный вес накладных расходов (d)
	
	d = Знак / Спродаж 
	
	0,2117
	
	0,2171

	Эффективность экспорта, % (Э)
	
	Э = В: 3*100%
	137,54
	
	144,14

	Индекс эффективности экспорта, /Э
	
	Іэ = Э1 / Э0
	144,14 : 137,54 = 1,048

	Индекс физического объема, /Q
	Q1Ро :(Q1 Co+Q1 Co d0)
	1,375 : 1,375 = 1,000

	
	QoPo:(QoCo+QoCodo)
	

	Индекс контрактных цен, /р
	Q1P1:(Q1Co + Q1Cod0)
	1,3


	86 :
	 1,375 
	 =1,008

	
	Q1
	Po :(Q1C0 + Q1Codo)
	
	
	
	

	Индекс себестоимости продаж, /с
	Q1
	Р1:(Q1C1 +Q1 C1 d0)
	1,4


	48 :
	 1,386 
	 =1,045

	
	Q1
	P1:(Q1Co+Q1Codo)
	
	
	
	

	Индекс уровня накладных расходов, ld
	Q1P1:(Q1C1+Q1C1d1)
	1,441 :
	1,448 
	= 0,995

	
	Q1P1 :(Q1C1+Q1C1d0)
	
	
	
	

	Изменение эффективности экспорта за счет изменения физического объема, %
	∆Э(Q) = 1,375 -1,375 = 0

	Изменение эффективности экспорта за счет изменения контрактных цен, %
	∆Э(P) = (1,386- 1,375) - 100 % = +1,1

	Изменение эффективности экспорта за счет изменения себестоимости продаж, %
	∆Э(C) = (1,448- 1,386) - 100 % = +6,2

	Изменение эффективности экспорта за счет изменения уровня коммерческих расходов, %
	∆Э(d) = (1,441 - 1,448) - 100 % = -0,7

	Изменение эффективности экспорта - всего, %

в т.ч.

за счет изменения факторов, %
	∆Э = (144,14-137,54). 100% = +6,6

∆Э(Q) + ∆Э (P) + ∆Э (C) + ∆Э(d)  =  0 + 1,1 +6,2-0,7 = +6,6




В отчетном году по сравнению с базисным произошел рост эффективности экспортных операций на 6,6 %. На него повлияли следующие факторы:

· увеличение контрактной цены продаваемой продукции на 0,8 %, что привело к росту эффектив​ности на 1,1 %;

· снижение себестоимости продаж на 4,5 %, что увеличило эффективность экспорта на 6,2 %;

-
увеличение уровня коммерческих расходов на 0,5 %, что снизило эффективность на 0,7 %. Изменение физического объема экспортной продукции само по себе не оказывает влияния на эффективность экспорта.

Анализ отдачи от ресурсов, вложенных в экспортные опера​ции. Для оценки уровня использования оборотных активов, вложенных во внешнеэкономическую деятельность, используется коэффициент обора​чиваемости оборотного капитала. Он характеризует периодичность, с которой средства, используемые в экспортных сделках, пройдут все стадии кругооборота и вновь возвратятся в организацию. Ко​эффициент рассчитывается как отношение экспортной выручки (В) к средней величине оборотного капитала, вложенного в экспортные опера​ции. Увеличение показателя в динамике позволяет сделать вывод об улучшении использования оборотных активов.

К об ок = В / ОК,

 где Коб ок - коэффициент оборачиваемости оборотного капитала;
 ОК - средняя величина оборотного ка​питала.
При помощи факторного анализа выполняется количественная и ка​чественная оценка влияния факторов на изменение коэффициента обо​рачиваемости оборотного капитала. Модифицируем и ис​пользуем двухфакторную модель для определения влияния эффективно​сти экспорта и числа оборотов оборотного капитала:
К об ок = В / ОК = В / З * З / ОК = ЭК об уточ,

где В / 3 = Э - эффективность экспорта; 
3 / ОК = КОб уточ - уточненное значение оборачиваемости оборотного капитала, в оборотах.
В таблице 9.2 выполнен факторный анализ оборачиваемости обо​ротного капитала индексным методом.

Таблица 9.2
Факторный анализ коэффициента оборачиваемости оборотного капитала индексным методом

	Показатель
	Формула 
расчета 
	Базисный год
	Отчетный год

	Экспортная выручка, тыс. грн. (В)
	-
	265 230,00
	263 354,80

	Полная    себестоимость    экспортной    продукции, тыс. грн. (3)
	-
	192 838,90
	182 713,00

	Среднегодовая стоимость ОК, вложенного в экс​портные операции, тыс. грн. (ОК)
	-
	45 678,30
	48 571,60

	Эффективность экспорта, грн./грн. (Э)
	Э = В : 3
	1,3754
	1,4414

	Уточненное значение оборачиваемости ОК, оборо​тов (Коб уточ)
	Коб уточ =З / ОК
	4,222
	3,762

	Коэффициент оборачиваемости оборотного капита​ла, ОборОТОВ (Коб)
	Коб = В / ОК
	5,806
	5,422

	Продолжительность  оборачиваемости   оборотного капитала в днях
	ОД = ОК *365/ В
	62,86
	67,32

	Индекс коэффициента оборачиваемости оборотного капитала, ІКоб
	Коб1

Коб0
	5,422 : 5,806 = 0,934

	Индекс эффективности экспорта, Іэ
	Э1 Коб уточ0
Э0 Коб уточ0
	6,086 : 5,806 = 1,048

	Индекс уточненного коэффициента оборачиваемо​сти ОК,  Іо6 уточ
	Э1 Коб уточ1
Э1 Коб уточ0
	5,422 : 6,086 = 0,891

	Изменение оборачиваемости ОК за счет изменения эффективности экспорта, оборотов
	∆Коб (Э) = 6,086 - 5,806 = +0,280

	Изменение оборачиваемости ОК за счет изменения уточненного значения оборачиваемости ОК, оборотов
	∆Коб (Коб уточ) = 5,422 - 6,086 = -0,664

	Изменение оборачиваемости оборотного капитала -всего, оборотов 
в т. ч. за счет изменения факторов, оборотов
	∆Коб = Коб1 – Коб0 = 5,422 - 5,806 =
 -0,384

∆Коб = ∆Коб(Э) + ∆Коб(Коб уточ) = 0,280 - 0,664 =  - 0,384


В отчетном году по сравнению с базисным произошло замедление оборачиваемости оборотного капитала на 4,46 дня (67,32 - 62,86), что оценивается отрицательно. Снижение отдачи оборотных активов на 0,38 пункта произошло под влиянием двух факторов:

· роста эффективности экспортных операций, что привело к увеличению оборачиваемости оборотного капитала на 0,28 пункта;

· замедления уточненного значения оборачиваемости оборотного капитала, что уменьшило оборачиваемость оборотного капитала на 0,66 пункта.

9.2. Аналіз ефективності імпортних операцій                             

При визначенні      економічної      ефективності імпортної діяльності підприємства доцільно виділити дві групи:

- показники ефективності імпорту товарів виробничого призначення;
- показники ефективності імпорту товарів народного споживання.
Визначення економічної ефективності та ефекту імпортної діяльності підприємства можна проводити у наступній послідовності:
- розрахунок беззбиткової зовнішньоторговельної ціни імпортного товару народного споживання відповідно до базисних умов постачання (при відомій його внутрішній вартості);
- розрахунок мінімально допустимої вартісної оцінки імпортного товару народного споживання (при відомій зовнішньоторговельній ціні відповідно до базисних умов постачання);
- розрахунок економічної ефективності імпорту товару народного споживання;
- розрахунок економічної ефективності імпорту товарів виробничого призначення.
Показники ефективності ряду імпортних угод доцільно використовувати на підприємстві: при закупівлі продукції на зовнішньому ринку; аналізі імпортної діяльності за попередні роки; плануванні імпортної діяльності; визначенні імпортної політики підприємства - технічної або соціальної.
В торговой деятельности главным критерием экономического эффек​та от импортных сделок выступает получение валового дохода от продажи импортных товаров. Валовой доход равен разности между продажной и покупной стоимостью импортных товаров. Это абсолютный показатель, измеряемый в денежной оценке.

При анализе эффективности импортных операций используются от​носительные показатели - коэффициенты, - рассчитываемые как отно​шение прибыли от импортных операций к базовому показателю. При ресурсном подходе к оценке экономической эффективности базовым показателем является величина используемых ресурсов, прежде всего, оборотного капитала. При затратном подходе базовым показателем мо​жет выступать себестоимость импортных товаров.

Анализ отдачи от затрат по импортным операциям. Прово​дится в следующей последовательности.

1. Рассчитывается отдача от понесенных затрат по импортным опе​рациям, или эффективность импорта:
Э = В / З * 100%,

где Э - эффективность импорта; 
В - нетто-выручка от продажи импортных товаров; 
3 - себестои​мость импортных товаров.

Себестоимость импортных товаров представляет собой сумму контрактной стоимости товаров и накладных затрат по импорту.

Далее выполняется факторный анализ эффективности импорта. Оп​ределяется влияние трех факторов: продажной цены, покупной (контракт​ной) стоимости и уровня накладных затрат по импорту. Взаимосвязь фак​торов можно выразить формулой:
Э = В / З * 100% = QР / (QС + Знак) * 100% = QР / (QС + QСdнак) * 100%,

где Р - продажная цена единицы импортного товара; 
Q - объем продаж; 
С - контрактная цена единицы импортного товара; 
Знак - накладные затраты по импорту; 
dнак - удельный вес накладных затрат.

В таблице 9.3 выполнен факторный анализ эффективности импорта методом цепных подстановок.
Таблица 9.3
	Факторный анализ эффективности импорта 


	Показатель
	Формула расчета 
	Базисный год
	Отчетный год

	Количество импортных товаров, шт. (Q)
	-
	10 000
	11000

	Средняя контрактная  цена единицы им​портного товара, грн. (С)
	-
	560
	561

	Накладные затраты по импорту, грн. (Знак)
	-
	2 568 000
	2 706 900

	Себестоимость импортных товаров, грн. (3)
	З = СQ + Знак
	8 168 000
	8 877 900

	Продажная цена единицы импортного то​вара, грн. (Р)
	-
	1 000
	1020

	Выручка от продажи импортных товаров, грн. (В)
	B = PQ
	10 000 000
	11220 000

	Удельный вес накладных затрат (dнак)
	dнак = Знак /  (CQ)
	0,459
	0,439

	Эффективность импорта, % (Э)
	Э = В : 3 *100 %
	122,4
	126,4

	Изменение эффективности импорта за счет изменения физического объема, %
	∆Э(Q) = Q1 Р0 : (Q1 С0 + Q1 C0 dнак0) * 100 % -Q0Р0: (Q0 C0 + Q0 C0dнак0) • 100 % = 122,4 - 122,4 = 0

	Изменение эффективности импорта за счет изменения продажной цены, %
	∆Э(Р) = Q1 P1 : (Q1 C0 + Q1 C0 dнак0) * 100 % -Q1P0 : (Q1C0 + Q1 C0dнак0) • 100 % = 124,8-122,4 = +2,4

	Изменение эффективности импорта за счет изменения покупной (контрактной) цены, %
	∆Э(С) = Q1P1 : (Q1 C1 + Q1 C1  dнак0) * 100 % - Q1 P1 : (Q1 C0 + Q1 C0 dнак0) • 100 % = 124,6 - 124,8 = - 0,2

	Изменение эффективности им-порта за счет изменения удельного веса накладных за​трат, %
	∆Э(dнак)= Q1P1 : (Q1 C1 + Q1 C1 dнак1)*100 %  - Q1P1 : (Q1 C1 + Q1 C1  dнак0) * 100 % = 126,4 - 124,6 = +1,8

	Изменение эффективности импорта - всего, %

в т.ч.
за счет изменения факторов, %
	∆Э = Э1 – Э0= 126,4 - 122,4 = +4,0

∆Э = ∆Э(Q) + ∆Э(P) + ∆Э(С) + ∆Э(dнак)=  0 + 2,4 - 0,2 + 1,8 = +4,0


В отчетном году по сравнению с базисным произошел рост эффективности импортных операций на 4 %. На него повлияли следующие факторы:

· увеличение продажной цены импортных товаров, что привело к росту эффективности на 2,4 %;

· увеличение контрактной стоимости импортных товаров, что снизило эффективность импорта на 0,2 %;

· уменьшение уровня накладных затрат, что позволило увеличить эффективность на 1,8 %.

Анализ отдачи от ресурсов, вложенных в импортные опера​ции. Одним из показателей, характеризующих экономическую эффектив​ность использования ресурсов в импортных операциях, является коэф​фициент оборачиваемости оборотного капитала. Он рассчитывается по формуле:
К об ок = В / ОК,

где Коб ок - коэффициент оборачиваемости оборотного капитала;
  ОК - средняя величина оборотного капитала.

Коэффициент характеризует отдачу выручки от продажи импортных това​ров на каждый грнль оборотного капитала или количество оборотов. К оборот​ному капиталу, обеспечивающему импортные операции, относятся запасы, дебиторская задолженность, финансовые вложения, денежные средства.

Для оценки количества и качества влияния каждого фактора на прирост коэффициента оборачиваемости оборотного капитала выполняется фактор​ный анализ. Для этого формулу (8.12) необходимо преобразовать в модель, выражающую взаимосвязь двух факторов: эффективности импорта и числа оборотов оборачиваемости оборотного капитала:

К об ок = В / ОК = В / З * З / ОК = ЭК об уточ,
где В / 3 = Э - эффективность импорта; 
3 / ОК = Коб уточ - уточненное значение оборачиваемости оборотного капитала, в оборотах.

В таблице 9.4 приведен факторный анализ оборачиваемости оборот​ного капитала методом цепных подстановок.
Таблица 9.4
Факторный анализ коэффициента оборачиваемости оборотного капитала

	Показатель
	Формула расчета 
	Базисный год
	Отчетный год

	Выручка от продажи импортных товаров, грн. (В)
	-
	10 000 000
	11220 000

	Себестоимость импортных товаров, грн. (3)
	-
	8168 000
	8 877 900

	Оборотный капитал (средняя величина), грн. (ОК)
	-
	1 365 000
	1 642 400

	Эффективность импорта, грн./грн. (Э)
	Э = В : 3
	1,224
	1,264

	Уточненное значение оборачива-емости ОК, обороты (Коб уточ)
	Коб уточ = 3 : ОК
	5,98
	5,41

	Коэффициент оборачиваемости оборотного капитала, обороты (Коб)
	Коб  = В : ОК
	7,32
	6,84

	Продолжительность одного оборота обо​ротного капитала, дни
	ОД = ОК • 365 : В
	49,82
	53,43

	Изменение оборачиваемости оборот-ного капитала за счет изменения эффективности импорта, обороты
	∆Коб (Э) = Э1 Коб уточ0 – Э0 Коб уточ0  =
= 1,264 • 5,98 - 1,224 • 5,98 = 7,56 - 7,32 = + 0,24

	Изменение оборачиваемости   обо-ротного капитала за счет изменения числа оборо​тов, обороты
	∆Коб (Коб уточ) = Э1 Коб уточ1 – Э1 Коб уточ0  =
= 1,264 • 5,41 - 1,264 • 5,98 - 6,84 - 7,56 = - 0,72

	Изменение   оборачиваемости   обо-ротного капитала - всего, обороты

в т.ч. за счет изменения факторов, оборотов
	∆Коб = Коб1 – Коб0 = 6,84 - 7,32 = - 0,48 
∆Коб = ∆Коб (Э) + ∆Коб (Коб уточ) = 0,24 - 0,72 = - 0,48


В отчетном году по сравнению с базисным наблюдалось замедление оборачиваемости оборотного капитала на 3,61 дня (53,43 - 49,82). Снижение отдачи оборотных активов на 0,48 пункта произошло под влиянием двух факторов:

· роста эффективности импортных операций, который привел к увеличению оборачиваемости оборотного капитала на 0,24 пункта;

· замедления оборачиваемости уточненного значения оборотного капитала, который снизил обо​рачиваемость на 0,72 пункта.
9.3. Аналіз накладних витрат за експортно-імпортними операціями. 
Анализ накладных расходов по экспортным операциям

Расходы, связанные с продажей готовой продукции, называются накладными. В торговых организациях накладные расходы по продаже то​варов выступают частью издержек обращения. Эти расходы относятся к рас​ходам по основным (уставным) видам деятельности и вместе с себестоимо​стью продаж и управленческими расходами формируют полную себестои​мость проданных товаров, работ, услуг. К коммерческим расходам относятся:

· стоимость доставки до покупателя или перевозчика;

· оплата погрузки, разгрузки, хранения и страхования перевозки товаров;

· таможенные сборы;

· оплата услуг комиссионера и других посредников, участвующих в экспортных операциях;

· расходы на рекламу;

· другие затраты.

При анализе накладных расходов по экспортным операциям вы​полняется расчет:

1) показателей динамики накладных расходов - абсолютного из​менения, темпов роста и прироста;

2) структуры накладных расходов. Определяется доля каждого вида понесенных расходов в их общей величине (таблица 9.5), а также относительное и абсолютное изменение каждого вида расходов. Реко​мендуется сначала выполнить анализ расходов в потоварном разрезе, а затем обобщить данные по всем продажам на экспорт.

Таблица 9.5
Анализ структуры накладных расходов по экспортным операциям
	Наименование затрат
	Базисный год
	Отчетный год
	Изменения (+; -)

	
	сумма,

тыс. грн.
	уд. вес,

%
	сумма, тыс. грн.
	уд.вес,

%
	сумма, тыс. грн.
	уд.вес,

%

	Доставка    железнодорожным транспортом
	18 535,28
	55,00
	15 974,44
	49,00
	-2 560,84
	-6,00

	Доставка        автомобильным транспортом
	9 099,14
	27,00
	11 247,28
	34,50
	+2 148,14
	+7,50

	Страхование перевозки
	640, 31
	1,90
	652,02
	2,00
	+104,71
	+0,10

	Оплата погрузочных и разгру​зочных работ
	2 392,73
	7,10
	2 608,06
	8,00
	+215,33
	+0,90

	Таможенные сборы
	674, 00
	2,00
	489,00
	1,50
	-185,00
	-0,50

	Услуги посредников
	2 359,04
	7,00
	1 630,00
	5,00
	-729,04
	-2,00

	ИТОГО:
	33 700,5
	100,00
	32 600,8
	100,00
	-1 099,7
	-


В отчетном году по сравнению с базисным произошло снижение расходов на продажу на 1 099,7 тыс. грн. При этом наблюдалось значительное изменение структуры расходов по статьям пере​возки - уменьшилась доля затрат на доставку железнодорожным транспортом на 6 % и увеличилась доля затрат по оплате автомобильных перевозок на 7,5 %. Удельный вес других статей затрат изменился не​значительно. Оплата доставки продукции занимала более 80 % в общей сумме расходов.

Далее устанавливается, насколько взаимосвязаны изменение накладных расходов по экспорту и изменение себестоимости продукции (товаров), отгруженных на экспорт. Рассчитывается относительный уро​вень накладных расходов по экспорту и его изменение за разные отчетные периоды. При оценке полученных ре​зультатов требуется принимать во внимание условия франко-мест дос​тавки продукции, установленных в экспортных контрактах. 

Например, если в предыдущем отчетном периоде преобладала доставка до границы Украины, а в текущем периоде добавилась оплата расходов по доставке до таможен​ной границы страны назначения, то при прочих равных условиях относи​тельный уровень расходов на продажу будет выше.

dнак = Знак / Спродаж,

где dнак - относительный уровень накладных расходов по экспорту; 

Знак - накладные расходы по экспорту; 

Спродаж - производственная себестоимость проданной на экспорт продукции.

 Аналіз накладних витрат за експортно-імпортними операціями передбачає оцінку доцільності й обґрунтованості   витрат   з   перевезення   продукції,   її зберігання і реалізації з урахуванням курсів валют.

Першим етапом при здійсненні такого аналізу є визначення узагальнюючого показника відносно рівня накладних витрат у грошових одиницях (Рнв) за формулою:

Рнв = Вн  / С х 100%,

де Вн – накладні витрати по експорту за рік; 

С – собівартість реалізованої продукції (робіт, послуг) за рік.
Наприклад, сума накладних витрат по експорту за рік, понесених підприємством складає 41000 грн., собівартість реалізованої продукції (робіт, послуг) за рік склала 164000 грн., тоді:
Рнв =  41000 / 164000 х 100 % = 25,00 % .
Отже, на кожну гривню виробничої собівартості продукції (робіт, послуг) припадає 0,25 грн. накладних витрат.
Аналогічно розраховується вказаний показник щодо імпорту товарів. Причому, розраховані показники відносного рівня накладних витрат щодо експорту та імпорту порівнюють з аналогічними показниками за попередні роки і дають оцінку відносній зміні величини накладних витрат (табл. 9.6).

Таблиця 9.6
Аналіз рівня накладних витрат щодо експорту
	Рік
	Сума накладних витрат щодо експорту за рік, тис. грн.
	Собівартість реалізованої продукції (робіт, послуг) за рік, тис. грн.
	Відносний рівень накладних витрат, %
	Абсолютне відхилення, тис. грн.

	
	
	
	
	базисний
	ланцю​говий

	1
	183,00
	2437,00
	7,51
	-
	_

	2
	79.00
	144,00
	54,86
	+ 47,35
	+ 47,35

	3
	174,00
	3817,00
	4,56
	-2,95
	- 50,30

	4
	73,00
	1670,00
	4,37
	-3,14
	-0,19

	5
	23,00
	917,00
	2,51
	- 5,00
	-1,86


Отже, на підприємстві спостерігається тенденція до зниження рівня накладних витрат щодо експорту, хоча в 2-му році відбулося збільшення рівня накладних витрат, що пояснюється значною відстанню перевезення товарів, а також високими надбавками на нестандартні товари, що перевозилися.

Починаючи з 3-го року, підприємство перевозить товари на значно менші відстані, скоротилася частка нестандартних товарів у загальній структурі експорту, а також використовується більш прийнятний спосіб та умови перевезень, крім того скоротився час зберігання товарів і, відповідно, витрати, пов'язані з цим.
Наступним етапом є вивчення факторів, які визначають зміни кожної статті абсолютного рівня накладних витрат.
Перелік основних факторів за найважливішими статтями накладних витрат наведено в таблиці 9.7.

Таблиця 9.7.

Аналіз рівня накладних витрат щодо експорту
	Стаття витрат
	Фактори

	Перевезення товарів
	Кількість (вага) вантажу 

Радіус (дальність) перевезень 

Ставка по перевезенню (тариф, фрахт) 

Спосіб та умови перевезення

	Перевалка товарів
	Кількість (вага) вантажу 

Ставка по перевантажуванню (за 1 тонну) 

Надбавка по нестандартним вантажам та важковантажним

	Зберігання товарів
	Кількість (вага) вантажу 

Спосіб зберігання 

Час зберігання 

Ставка за зберігання                                                                   


Аналіз накладних витрат доцільно проводити в розрізі окремих видів продукції (робіт, послуг, товарів). Повну ж картину всього товарообороту можна одержати шляхом узагальнення чинників.
Приклад розрахунку впливу факторів на суму витрат по зберіганню товару А наведено в табл. 9.8.
Таблиця 9.8. 

Вихідні дані для факторного аналізу
	№ з/п
	Стаття витрат
	Один, виміру
	1-й рік
	2-й рік
	Відхилення. + /-

	1
	Витрати по зберіганню
	тис. грн.
	1218,00
	1317,60
	+ 99,60

	2
	Фактори:
	
	
	
	

	2.1
	Вага
	т
	15000,00
	18300,00
	+ 3300,00

	2.2
	Середній строк зберігання
	днів
	14,00
	10,00
	-4,00

	2.3
	Середня ставка за зберігання за один тонно-день
	грн.
	5,80
	7,20
	+ 1,40


Розрахунок проведемо, використовуючи спосіб ланцюгових підстановок:
1. Визначимо як вплинула на загальну суму витрат на зберігання зміна вага: 

18300 х 14 х 5,80 = 1485,96 тис. грн.; 

1485,96 - 1218,00 = 267,96 тис. грн.
2. Визначимо, як вплинула на загальну суму витрат по зберіганню зміна середнього строку зберігання товару:
18300 х 10 х 5,80 = 1061,4 тис. грн.; 

1061,4 - 1485,96 = - 424,56 тис. грн.
3. Визначимо як вплинула на загальну суму витрат по зберіганню зміна середньої ставки за зберігання за один тонно-день:
1317,6 - 1061,14 = +256,20 тис. грн.

 Підсумковий приріст витрат на зберігання:
256,2 - 424,56 + 267,96 = +99,60 тис. грн.
Отже, збільшення ваги товарів у звітному році на 3300 тон порівняно з попереднім роком призвело до збільшення суми витрат на зберігання на 267,96 тис. грн.; зменшення кількості днів зберігання товару у звітному році на 4 дні призвело до зменшення суми витрат на зберігання на 424,56 тис.грн.; збільшення середньої ставки за зберігання за один тонно-день на 1,40 грн. у звітному році порівняно з попереднім призвело до збільшення суми витрат на зберігання товару А на 256,20 тис. грн. У цілому зміна всіх факторів призвела до збільшення суми витрат по зберіганню у звітному році на 99,60 тис. грн. порівняно з попереднім.
Наступним етапом є вивчення причин відхилень за кожним фактором і виявлення можливості зменшення рівня накладних витрат на перспективу.
Аналіз рівня накладних витрат та вплив факторів на його зміну і за імпортними операціями здійснюється аналогічно.                                   
Анализ накладных затрат по импорту
Под накладными понимаются затраты, связанные с доставкой им​портных товаров до покупателя, т. е. это совокупность затрат сверх кон​трактной стоимости товаров. Они формируют первоначальную стоимость импортных материальных ценностей. К накладным затратам относятся:

· стоимость перевозки всеми видами транспорта;

· стоимость услуг по погрузке-разгрузке и хранению товаров;

· стоимость услуг по страхованию грузов;

· ввозная таможенная пошлина и таможенные сборы;

· стоимость услуг посредников (комиссионера, таможенного пред​ставителя);

· другие затраты.

Анализ накладных затрат по импорту проводится по следующим на​правлениям.

1. Сопоставление накладных затрат за несколько лет. Рассчиты​
ваются абсолютное изменение затрат, темп роста и прироста.

2. Анализ структуры затрат. Определяется доля каждого вида на​
кладных затрат по импорту в их общей стоимости, а затем определяется
абсолютное изменение каждого вида затрат. 
В таблице 9.9 выполнен анализ структуры накладных затрат по импорту.
Таблица 9.9
	Анализ структуры накладных затрат по импорту

	Наименование затрат
	Базисный год
	Отчетный год
	Изменения (+; -)

	
	сумма,

грн.
	уд. вес, %
	сумма,

грн.
	уд.

вес, %
	сумма,грн.
	уд.вес, %

	Доставка     железнодорожным транспортом
	1045 190
	40,7
	1 299 330
	48,0
	+254 140
	+7,3

	Доставка         автомобильным транспортом
	842 300
	32,8
	730 850
	27,0
	-111450
	-5,8

	Страхование перевозки
	77 040
	3,0
	86 620
	3,2
	+9 580
	+0,2

	Оплата погрузочных и разгру​зочных работ, хранения
	228 550
	8,9
	184 070
	6,8
	-44 480
	-2,1

	Таможенные пошлины и сборы
	143 800
	5,6
	189 480
	7,0
	+45 680
	+1,4

	Услуги посредников
	231 120
	9,0
	216 550
	8,0
	-14 570
	-1,0

	ИТОГО:
	2 568 000
	100,0
	2 706 900
	100,0
	+ 138 900
	0,0


Увеличение суммы накладных затрат произошло из-за увеличения затрат на перевозку, страхова​ние грузов и таможенных платежей. Более 70 % затрат приходится на стоимость услуг по перевозке же​лезнодорожным и автомобильным транспортом. Другой существенный вид затрат - расходы на погрузку и разгрузку, они составляли 6,8 и 8,9 % соответственно в отчетном и базисном году.

Увеличение или уменьшение затрат в абсолютном выражении не по​зволяет оценить целесообразность понесенных затрат. Поэтому в процес​се анализа выявляется, насколько взаимосвязаны рост накладных затрат и рост себестоимости проданной продукции (товаров). Для этого можно рассчитать следующие обобщающие показатели:

- относительный уровень накладных затрат по импорту показывает, столько копеек накладных затрат приходилось на один грнль контрактной стоимости импортных товарно-материальных ценностей:
dнак = Знак / Сконтракт,
где dнак - относительный уровень накладных затрат по импорту;
Знакл - накладные затраты по импорту; 
З - контрактная стоимость импортных товарно-материальных ценностей;

- экономия средств (дополнительная потребность) для проведения импортных операций показывает, как изменение себестоимости проданной продукции повлияло на изменение затрат по импорту:
Экономия (дополнительная потребность) в средствах для импортных операций =    (3нак1 – Знак0)  •  Себестоимость продаж 1 / Себестоимость продаж 0 
где 3нак1,0 - накладные затраты по импорту за отчетный и базисный периоды.

Сумма накладных затрат зависит от таких факторов, как схемы по​ставки товаров, длина цепочки поставки, распределение затрат по пере​возке, страхованию и оплате таможенных платежей между продавцом и покупателем. Существенное влияние оказывают и внешние факторы -меры государственного регулирования внешнеэкономической деятельно​сти, например, требования к сертификации товаров или их перевозке, та​моженно-тарифное регулирование. Повышение тарифов таможенной по​шлины при прочих равных условиях приведет к увеличению накладных затрат по импорту.

