Тема 5. Аналіз прибутковості зовнішньоекономічної діяльності
5.1. Завдання аналізу прибутковості зовнішньоекономічної діяльності підприємства
Кінцевим позитивним результатом господарської діяльності підприємства є прибуток. Прибуток – це грошовий дохід, утворений у результаті виробничо-господарської діяльності. 

У зростанні прибутку заінтересовані як підприємство, так і держава. На підприємствах приріст прибутку досягається не лише завдяки збільшенню трудового внеску колективу підприємства, а й за рахунок багатьох інших факторів. Саме тому на кожному підприємстві необхідно систематично аналізувати формування, розподіл та використання прибутку. Цей аналіз має надзвичайно важливе значення і для зовнішніх суб’єктів (місцевих бюджетів, фінансових і податкових органів, банків).

Головним завданням аналізу прибутку підприємства і показників рентабельності є:

· системний контроль за виконанням планів одержання прибутку;

·  виявлення факторів формування показників прибутку та  розрахунки їхнього впливу;

· вивчення напрямків і тенденцій розподілу прибутку;

· виявлення резервів збільшення прибутку і підвищення рентабельності;
· розроблення заходів для використання виявлених резервів.

Джерелами аналітичної інформації є плани економічного та    соціального розвитку, фінансовий план, бізнес-план форми бухгалтерської звітності № 1 "Баланс підприємства", № 2 "Звіт  про фінансові результати", декларація про прибуток підприємства,  матеріали маркетингових досліджень. 

5.2. Аналіз рівня і динаміки показників фінансових результатів діяльності підприємства
Різні сторони виробничої, ринкової та фінансової діяльності підприємства одержують належну оцінку в системі показників фінансових результатів.

Аналіз рівня і динаміки показників фінансових результатів діяльності підприємства проводиться за формою "Звіт про фінансові результати" (П(С)БО-3), мета складання якого – надання користувачам повної, правдивої і неупередженої інформації про доходи, витрати, прибутки і збитки від діяльності підприємства за звітний період. 

Діючі нормативні акти допускають наступні методи регулювання прибутку суб'єктом господарювання: 

зміна вартісних границь віднесення майна до основних засобів або до МШП, що тягне за собою зміну суми поточних витрат і прибутку в зв'язку з різними способами нарахування зносу по основних засобах і по МШП; 
зміна методу нарахування зносу по МШП; 

використання методу прискореної амортизації по активній частині основних засобів також приводить до збільшення собівартості продукції і зменшенню суми прибутку, а отже, і податків із прибутку; 

застосування різних методів оцінки нематеріальних активів і способів нарахування амортизації по ним; 

вибір методу оцінки спожитих виробничих запасів; зміна порядку списання витрат по ремонту основних засобів на собівартість продукції (по фактичних витратах або рівномірних частинах за рахунок створеного ремонтного фонду); 

зміна термінів погашення витрат майбутніх періодів, скорочення яких веде до росту собівартості продукції звітного періоду; 

зміна методу визначення прибутку від реалізації продукції (згідно з моментом відвантаження продукції або моменту її сплати).
У табл. 5.1 представлений "Звіт про фінансові результати". 
Схема зв’язків між окремими сумами доходів і прибутків (збитків) підприємства, які показуються у звіті (ф.№2), приведена на рис. 5.1.

Таблиця 5.1 

Звіт про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід)
за ____________ 20__ р.
І. ФІНАНСОВІ РЕЗУЛЬТАТИ
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


	
	
	Стаття
	Код рядка
	За звітний період
	За аналогічний період попереднього року
	

	
	
	1
	2
	3
	4
	

	
	
	Чистий дохід від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг)
	2000
	4718
	4234
	

	
	
	Собівартість реалізованої продукції (товарів, робіт, послуг)
	2050
	3411
	3167
	

	
	
	Валовий:
	2090
	1307
	1067
	

	
	
	прибуток
	
	
	
	

	
	
	збиток
	2095
	
	
	

	
	
	Інші операційні доходи
	2120
	34,2
	21,3
	

	
	
	Адміністративні витрати
	2130
	 33,1 
	25,9
	

	
	
	Витрати на збут
	2150
	2,7
	4,6
	

	
	
	Інші операційні витрати
	2180
	22,1
	17,1
	

	
	
	Фінансовий результат від операційної діяльності:
	2190
	1283,3
	1040,7
	

	
	
	прибуток
	
	
	
	

	
	
	збиток
	2195
	
	
	

	
	
	Дохід від участі в капіталі
	2200
	2,9
	6,1
	

	
	
	Інші фінансові доходи
	2220
	12,7
	11,3
	

	
	
	Інші доходи
	2240
	5,7
	14,6
	

	
	
	Фінансові витрати
	2250
	21,3
	19,7
	

	
	
	Втрати від участі в капіталі
	2255
	
	
	

	
	
	Інші витрати
	2270
	17,9
	16,8
	

	
	
	Фінансовий результат до оподаткування:
	2290
	1265,4
	1036,2
	

	
	
	прибуток
	
	
	
	

	
	
	збиток
	2295
	
	
	

	
	
	Витрати (дохід) з податку на прибуток
	2300
	379,6
	311
	

	
	
	Прибуток (збиток) від припиненої діяльності після оподаткування
	2305
	
	
	

	
	
	Чистий фінансовий результат:
	2350
	885,8
	725,2
	

	
	
	прибуток
	
	
	
	

	
	
	збиток
	2355
	
	
	


	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


	
	
	II. СУКУПНИЙ ДОХІД
	


	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


	
	
	Стаття
	Код рядка
	За звітний період
	За аналогічний період попереднього року
	

	
	
	1
	2
	3
	4
	

	
	
	Дооцінка (уцінка) необоротних активів
	2400
	- 
	- 
	

	
	
	Дооцінка (уцінка) фінансових інструментів
	2405
	- 
	- 
	

	
	
	Накопичені курсові різниці
	2410
	- 
	- 
	

	
	
	Частка іншого сукупного доходу асоційованих та спільних підприємств
	2415
	- 
	- 
	

	
	
	Інший сукупний дохід
	2445
	- 
	- 
	

	
	
	Інший сукупний дохід до оподаткування
	2450
	- 
	- 
	

	
	
	Податок на прибуток, пов'язаний з іншим сукупним доходом
	2455
	 -
	- 
	

	
	
	Інший сукупний дохід після оподаткування
	2460
	- 
	 -
	

	
	
	Сукупний дохід (сума рядків 2350, 2355 та 2460)
	2465
	 -
	- 
	


	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


	
	
	III. ЕЛЕМЕНТИ ОПЕРАЦІЙНИХ ВИТРАТ
	


	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


	
	
	Назва статті
	Код рядка
	За звітний період
	За аналогічний період попереднього року
	

	
	
	1
	2
	3
	4
	

	
	
	Матеріальні затрати
	2500
	2385
	2274
	

	
	
	Витрати на оплату праці
	2505
	631
	649
	

	
	
	Відрахування на соціальні заходи
	2510
	115
	131
	

	
	
	Амортизація
	2515
	376
	195
	

	
	
	Інші операційні витрати
	2520
	-
	-
	

	
	
	Разом
	2550
	3507
	3249
	


	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


	
	
	ІV. РОЗРАХУНОК ПОКАЗНИКІВ ПРИБУТКОВОСТІ АКЦІЙ
	


	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


	
	
	Назва статті
	Код рядка
	За звітний період
	За аналогічний період попереднього року
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	Середньорічна кількість простих акцій
	2600
	- 
	- 
	

	
	
	Скоригована середньорічна кількість простих акцій
	2605
	- 
	 -
	

	
	
	Чистий прибуток (збиток) на одну просту акцію
	2610
	- 
	- 
	

	
	
	Скоригований чистий прибуток (збиток) на одну просту акцію
	2615
	- 
	- 
	

	
	
	Дивіденди на одну просту акцію
	2650
	- 
	 -
	


Стаття "Валовий прибуток (збиток)" визначається як різниця між чистим доходом (виручкою) від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) і собівартістю реалізованої продукції (товарів, робіт, послуг). Слід зазначити, що собівартість реалізованої продукції визначається відповідно до економічного змісту цієї категорії і включає прямі матеріальні витрати, прямі витрати на оплату праці і виробничі накладні витрати.

Фінансовий результат від операційної діяльності визначається як алгебраїчна сума валового прибутку (збитку), інших операційних доходів, адміністративних витрат, витрат на збут і інших операційних витрат.

Фінансовий результат до оподаткування – це алгебраїчна сума прибутку (збитку) від операційної діяльності, фінансових та інших доходів, фінансових і інших витрат. 

Чистий прибуток розраховується як алгебраїчна сума фінансового результату до оподаткування, витрат (доходу) з податку на прибуток, прибутку (збитку) від припинення діяльності після оподаткування. 
Розділ 2 "Сукупний дохід" включає дооцінки (уцінки) необоротних активів, фінансових інструментів, накопичені курсові різниці, частку іншого сукупного доходу асоційованих та спільних підприємств, інший сукупний дохід, податок на прибуток, пов'язаний з іншим сукупним доходом.

Розділ 3 "Елементи операційних витрат" звіту про фінансові результати включає матеріальні витрати, витрати на оплату праці, відрахування на соціальні заходи, амортизацію та інші операційні витрати. 
Розділ 4 "Розрахунок показників прибутковості акцій" торкається обмеженого кола підприємств. Інформація, яка тут відбивається, насамперед цікавить дійсних і потенційних акціонерів. Чистий прибуток, що припадає на одну просту акцію, визначається відношенням суми чистого прибутку або збитку, яка належить власникам простих акцій, на середньорічну кількість простих акцій. Якщо акціонерне товариство не випустило привілейованих акцій і, отже, не має зобов'язань по виплаті дивідендів за такими акціями, то тоді власникам простих акцій належить весь чистий прибуток (збиток), відображений у розділі І "Звіту про фінансові результати". В іншому випадку необхідно з суми чистого прибутку відняти (а до суми чистого збитку додати) дивіденди, оголошені або виплачені власникам привілейованих акцій.

Для аналізу рівня і динаміки показників фінансових результатів діяльності підприємства можна скористатися даними табл. 5.2.
Таблиця 5.2. 

Аналіз рівня і динаміки показників фінансових результатів 
діяльності підприємства

	Показники
	За минулий рік, 
тис. грн.
	За звітний рік, 

тис. грн.
	Темп росту, %

	Чистий дохід (виручка) від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг)
	4 234
	4 718
	111,4

	Собівартість реалізованої продукції (товарів, робіт, послуг)
	3 167
	3 411
	107,7

	Валовий прибуток (збиток)
	1 067
	1 307
	122,5

	Фінансовий результат від операційної діяльності
	1040,7
	1283,3
	123,3

	Фінансовий результат до оподаткування
	1036,2
	1265,4
	122,1

	Чистий прибуток (збиток)
	725,2
	885,8
	122,1


Дані табл. 5.2 показують, що в звітному періоді підприємство значно поліпшило результат своєї діяльності в порівнянні з минулим роком. Чистий прибуток збільшився на 22,1%. Основним чинником, який вплинув на збільшення чистого прибутку, з'явилося збільшення валового прибутку на 22,5%. Це сталося в основному за рахунок зростання чистого доходу (виручки) від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг). Причинами збільшення останнього показника може стати зростання цін на готову продукцію і комплектуючі вироби, значне прискорення реалізації товарної продукції, що залучає в господарський оборот значну суму коштів.
5.3. Аналіз валового прибутку

Валовий прибуток від реалізації продукції (робіт, послуг) знаходиться під впливом таких чинників, як зміна обсягу реалізації, структури продукції; відпускних цін на продукцію; цін на сировину, матеріали, паливо; тарифів на енергію і перевезення; рівня витрат матеріальних і трудових ресурсів. Проте фактори, що впливають на валовий прибуток будь-якого підприємства, можуть бути зовнішніми і внутрішніми. 

У табл. 5.3 наведені вихідні дані для проведення факторного аналізу валового прибутку від реалізації продукції. На валовий прибуток впливають такі фактори, як зміна обсягу реалізації продукції, структури і асортименту, цін на готову продукцію і собівартості реалізованої продукції.

Для аналізу валового прибутку скористаємося даними  табл. 5.3.

Встановимо вплив чинників на валовий прибуток.

1) Вплив зміни обсягу реалізації продукції визначається множенням планового валового прибутку на відсоток перевиконання (недовиконання) плану за об'ємом реалізації, обчисленому виходячи з планових цін:

4560 : 4234 ( 100 = 108 %

8 ( 1067 : 100 = 85,4, тис. грн.

За рахунок зростання обсягу  реалізації валовий прибуток зріс на 85,4 тис. грн.

Таблиця 5.3
Аналіз валового прибутку
	Показники
	План
	За планом, 
перерахованим 
на фактичну реалізацію
	Факт

	Чистий доход (виручка) від реалізації продукції
	4234
	4560
	4718

	Собівартість реалізованої продукції
	3167
	3318
	3411

	Валовий прибуток
	1067
	1242
	1307


2) Вплив зміни структури і асортименту реалізованої продукції визначається так: від валового прибутку за планом, перерахованим на фактичну реалізацію потрібно відняти плановий прибуток, скоректований на відсоток виконання (недовиконання) плану по реалізації:
1242 – (1067 ( 108) : 100 = 89,6, тис. грн.
Вплив цього чинника можна встановити сальдовим методом. За рахунок зміни структури і асортименту реалізації валовий прибуток зріс на  89,6 тис. грн.

3) Вплив зміни цін на готову продукцію визначається як різниця між фактичним чистим доходом (виручкою) від реалізації продукції і чистим доходом за планом, перерахованим на фактичну реалізацію:

4718 – 4560 = 158, тис. грн.

За рахунок збільшення цін на готову продукцію валовий прибуток зріс на 158 тис. грн.

4) Вплив зміни собівартості реалізованої продукції на валовий прибуток визначається так: від фактичної собівартості реалізованої продукції слід відняти собівартість за планом, перерахованим на фактичну реалізацію

3411 – 3318 = 93, тис. грн.

За рахунок збільшення собівартості реалізованої продукції прибуток знизився на 93 тис. грн.

Таким чином, резервом зростання валового прибутку є зменшення собівартості реалізованої продукції підприємства. Сума резерву складає 93 тис. грн. 

5.4. Методика факторного аналізу чистого прибутку
Методику факторного аналізу чистого прибутку розглянемо за до-помогою табл.5.4.

Таблиця 5.4.
Факторний аналіз чистого прибутку, тис. грн.

	Показники
	Код рядка
	Попередній (базисний) рік (X0)
	Звітний рік (Х1)
	Зміна 
((X)

	1. 1. Чистий дохід від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) (В)
	2000
	4234,0
	4718,0
	484,0

	2. 2. Собівартість реалізованої продукції (товарів, робіт, послуг) (С)
	2050
	3167,0
	3411,0
	244,0

	3. Інші операційні доходи (ІОД)
	2120
	21,3
	34,2
	12,7

	4. Адміністративні витрати (АВ)
	2130
	25,9
	33,1
	7,2

	5. Витрати на збут (ЗВ)
	2150
	4,6
	2,7
	-1,9

	6. Інші операційні витрати (ІОВ)
	2180
	17,1
	22,1
	5

	7. Дохід від участі в капіталі (ДУК)
	2200
	6,1
	2,9
	-3,2

	8. Інші фінансові доходи (ІФД)
	2220
	11,3
	12,7
	1,4

	9. Інші доходи (ІД)
	2240
	14,6
	5,7
	-8,9

	10. Фінансові витрати (ФВ)
	2250
	19,7
	21,3
	1,6

	11. Інші витрати (ІВ)
	2270
	16,8
	17,9
	1,1

	12. Витрати з податку на прибуток (ПНП)
	2305
	311,0
	379,6
	68,6

	13. Чистий прибуток (ЧП)
	2355
	725,2
	885,8
	160,6


У нашому випадку вплив факторних показників на прибуток (результативний показник) можна представити у вигляді аддитивної моделі, поданої у формулі 5.7:

ЧП = В – С + ІОД – АВ – ЗВ -ІОВ + ДУК +ІФД + ІД – ФВ – ІВ – ПНП 
(5.1)

Як відомо, розмір чистого доходу від реалізації залежить від таких чинників, як ціна реалізованої продукції, питома вага кожного виду продукції в загальному обсязі реалізації і кількість реалізованої продукції. Таку залежність можна записати у вигляді формули 5.8:

В = ПВ ( N ( Ц,




(5.2)

де ПВ – показник структури реалізованої продукції;

N – обсяг реалізації продукції;

Ц – ціна продукції.

Факторну модель собівартості реалізованої продукції можна представити у вигляді такого виразу:

C= ПВ(N (Впер,



(5.3)

де ПВ – показник структури зробленої продукції;

N – обсяг виробництва продукції;

Впер – перемінні витрати на виробництво одиниці продукції (собівартість одиниці).

Використовуючи дані Звіту про фінансові результати, визначити вплив усіх перерахованих чинників на фінансовий результат неможливо, тому що нам не відомі ні питома вага реалізованої і зробленої продукції, обсяг випуску і реалізації, ні ціна, ні собівартість одиниці. У той же час, знаючи середній індекс цін, можна визначити вплив на розмір чистого прибутку зміни цін, обсягу реалізованої продукції, обсягу випущеної продукції.

Припустимо, що ціни на продукцію в звітному році зросли на 5%, тобто індекс цін (Іц) склав 1,05.

Визначимо вплив чинників на зміну чистого доходу від реалізації. Загальну зміну чистого доходу від реалізації знаходимо по формулі 5.4:

(Взаг = В1 – В0= 4718,0 – 4234,0 = 480,0 тис. грн.

(5.4)

Тобто за звітний період виторг від реалізації продукції збільшився на 480,0 тис. грн. 

Ця зміна є результатом впливу двох чинників:

· ціни реалізації;

· обсягу реалізованої продукції (з обліком структури).

Розрахунок впливу ціни реалізації можна визначити, використовуючи формулу 5.5:

(Вц = В1 – В1:Іц = 4718,0 – 4718,0:1,05 = 224,7 тис. грн.

(5.5)

Вплив обсягу реалізованої продукції (з обліком структури) встановимо по формулі 5.6:

(ВПВ,N = В1:Іц – В0 = 4718,0:1,05 – 4234,0 = 259,3 тис. грн.
(5.6)

Таким чином, зріст цін сприяв збільшенню чистого доходу від реалізації на 224,7 тис. грн., а зменшення обсягу випуску – збільшенню чистого доходу від реалізації на 259,3 тис. грн. Як випливає з розрахунків, на підприємстві спостерігається звужування виробництва.

Аналогічно розраховується вплив чинників на зміну собівартості реалізованої продукції (формула 5.7):

(Сзаг = С1 – С0= 3411,0 – 3167,0 = 244,0 тис. грн.

(5.7)

Припустимо, що собівартість одиниці продукції змінилася лише за рахунок зовнішніх чинників, а саме за рахунок загальної зміни цін, тоді визначимо цей вплив за формулою 5.8:

(Сц = С1 – С1 : Іц = 3411,0 – 3411,0 : 1,05 = 162,4 тис. грн.
(5.8)

Вплив обсягу реалізованої продукції (з обліком структури) на собівартість визначимо за формулою 5.9:

(СПВ,N = С1 : Іц – С0 = 3411,0 : 1,05 – 3167,0 = 81,6 тис. грн.
(5.9)

Таким чином, за рахунок збільшення обсягу випуску собівартість продукції зменшилася на 81,6 тис. грн., за рахунок зміни цін – на 162,4 тис. грн.

Як випливає з розрахунків, зміна цін уплинула на чистий прибуток у складі двох показників: чистий дохід; собівартість.

Причому вплив зміни цін на розмір чистого прибутку в складі чистого доходу собівартості носить різний характер: ріст чистого доходу від реалізації сприяє росту чистого прибутку, а ріст собівартості сприяє зменшенню прибутку. З огляду на це вплив зміни цін на розмір чистого прибутку можна визначити за формулою 5.10:

ΔЧПц = ΔВц – ΔСц = 224,7 – 162,4 = 62,3 тис. грн. 

(5.10)
За рахунок збільшення цін чистий прибуток підприємства збільшився на 62,3 тис. грн.

А тепер розрахуємо вплив інших чинників на зміну розміру чистого прибутку.

При визначенні впливу зміни розмірів адміністративних витрат, витрат на збут і інших операційних витрат варто врахувати, що це чинник зворотного впливу стосовно прибутку. У зв'язку з цим у розрахункову формулу 5.11 добавляється знак "–".

(ЧПВ = – [(АВ1 + ЗВ1 + ІОВ1 ) – (АВ0 + ЗВ0 + ІОВ0)],
 (5.11)

де (ЧПВ – зміна чистого прибутку за рахунок зміни величини указаних витрат.

Цей вплив склав:

(ЧПВ = – [(33,1 + 2,7 +22,1) – (25,9 + 4,6 + 17,1)] = -10,3 тис. грн.

Це означає, що перевитрата по непрямих витратах привела до зниження прибутку в звітному році на 10,3 тис. грн.

Розрахунок впливу зміни величини інших операційних доходів на зміну розміру чистого прибутку описується формулою 5.12:

(ЧПІОД = ІОД1 – ІОД0,= 34,2 – 21,3 = 12,9 тис. грн.,
(5.12)

де (ЧПІОД – зміна чистого прибутку за рахунок зміни суми фінансових прибутків.

За даними аналізуємого підприємства, чистий прибуток збільшився на 12,9 тис. грн. за рахунок збільшення величини інших операційних доходів.

Аналогічним способом визначаємо вплив зміни величини доходу від участі в капіталі за формулою 5.13:

(ЧПДУК = ДУК1 – ДУК0,= 2,9 – 6,1 = -3,2 тис. грн.,

(5.13)

де (ЧПДУК – зміна чистого прибутку за рахунок зміни суми доходу від участі в капіталі.

Цей чинник негативно впливав на зміну чистого прибутку.

Вплив зміни величини інших фінансових доходів і інших доходів обчислюємо за формулою 5.14:

(ЧПФД = [(ІФД1+ІД1) – (ІФД0+ІД0)],



(5.14)

де (ЧПФД – зміна чистого прибутку за рахунок зміни величини фінансових доходів.

Цей вплив склав:

(ЧПФД = [(12,7+5,7) – (11,3+14,6)]= – 7,5 тис. грн.

Розмір чистого прибутку знизився за рахунок зменшення суми фінансових доходів на 7,5 тис. грн.

Для розрахунку впливу зміни величини фінансових витрат використовуємо формулу 5.15:

(ЧПФВ= -[(ФВ1+ІВ1) – (ФВ0+ІВ0)],


(5.15)

де (ЧПФВ – зміна чистого прибутку за рахунок зміни розміру фінансових витрат.

На аналізуємому підприємстві цей вплив склав:

(ЧПФВ= -[(21,3+17,9)-(19,7+16,8)]=-2,7 тис. грн .

Тобто чистий прибуток знизився за рахунок збільшення суми понесених фінансових витрат на 2,7 тис. грн.

При визначенні впливу величини сплаченого податку на прибуток справедлива формула 5.16:

(ЧППНП = – (ПНП1 -ПНП0),



(5.16)

де (ЧППНП – зміна чистого прибутку за рахунок зміни величини сплаченого податку на прибуток.

Цей вплив склав:

(ЧППНП = – (379,6 -311,0) = -68,6 тис. грн.

Збільшення розміру сплаченого податку на прибуток спричинило зниження розміру чистого прибутку на 68,6 тис. грн.

Обсяг реалізації продукції може робити позитивний і негативний вплив на суму прибутку. Збільшення обсягу продажів рентабельної продукції приводить до пропорційного збільшення прибутку. Якщо ж продукція є збитковою, то при збільшенні обсягу реалізації відбувається зменшення суми прибутку.

Структура товарної продукції також може робити як позитивний, так і негативний вплив на суму прибутку. Якщо збільшиться частка більш рентабельних видів продукції в загальному обсязі її реалізації, то сума прибутку зросте, і навпаки, при збільшенні питомої ваги низькорентабельної або збиткової продукції загальна сума прибутку зменшиться.

Узагальнимо в табл. 5.5 вплив чинників, що впливають на розмір чистого прибутку аналізованого підприємства.

Таблиця 5.5
Зведена таблиця впливу чинників на чистий прибуток 
	Показники
	Сума, тис. грн.

	Зміна цін
	62,3

	Обсяг реалізованої продукції
	259,3

	Обсяг зробленої продукції
	-81,6

	Адміністративні витрати, витрати на збут, інші операційні витрати
	-10,3

	Інші операційні доходи
	12,9

	Прибутки від участі в капіталі
	-3,2

	Фінансові доходи
	-7,5

	Фінансові витрати
	-2,7

	Податок на прибуток
	-68,6

	Усього
	160,6


Таким чином, вплив усіх наведених вище чинників на чистий прибуток аналізуємого підприємства має позитивне значення і складає 160,4 тис. грн. у звітному періоді.
5.5. Аналіз показників прибутковості
Результативність діяльності будь-якого підприємства оцінюється за допомогою абсолютних і відносних показників. За допомогою абсолютних показників можна аналізувати відхілення різноманітних показників за ряд років. Відносні показники являють собою різноманітні співвідношення прибутку і вкладеного капіталу (власного, інвестованого, позикового).

Підприємство вважається рентабельним, якщо в результаті реалізації продукції воно покриває усі свої витрати і, крім того, отримує прибуток. Показники рентабельності вимірюють дохідність (прибутковість) підприємства з різноманітних позицій і групуються відповідно до інтересів учасників аналізу господарської діяльності.

Показники рентабельності є важливими характеристиками факторного середовища формування прибутку підприємства. З цієї причини вони є обов’язковими елементами порівняльного аналізу й оцінки фінансового стану підприємств.

Основні показники рентабельності можна об’єднати в такі групи:

1) показники, розраховані на основі прибутку;

2) показники, розраховані на основі виробничих активів;

3) показники, розраховані на основі потоків готівки.

Перша група показників формується на основі розрахунку рівнів рентабельності за показниками прибутку, що відображені у звітності підприємства. 

Розбіжність рівнів рентабельності в результаті розрахунку за різними показниками характеризує ступінь використання підприємством фінансових важелів для підвищення дохідності (довгострокових кредитів та інших позикових засобів). Дані показники специфічні тим, що відповідають критеріям усіх учасників бізнесу підприємства. Наприклад, адміністрацію підприємства цікавить віддача (прибутковість) всіх активів; потенційних інвесторів і кредиторів – віддача на інвестований капітал; власників і засновників –прибутковість акцій і т.ін.

Кожен з перерахованих показників легко моделюється за факторною залежністю.
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Ця залежність розкриває зв'язок між рентабельністю всіх активів, рентабельністю реалізації і оборотністю активів. Економічний зв'язок полягає в тому, що формула прямо вказує шляхи підвищення рентабельності сукупного капіталу: при низькій рентабельності продажу треба прагнути до прискорення обороту активів. Схема факторної залежності рентабельності всіх активів (сукупного капіталу) наведена на рис 5.2.

Розрахунок впливу факторів на відхилення рентабельності сукупного капіталу здійснюється способом абсолютних різниць (табл.5.10). Відхилення рентабельності сукупного капіталу відбулося за рахунок зміни:

· рентабельності продажу: 1,543(0,585=0,961

· коефіцієнта обертання капіталу: 18,771((-0,0113)=0,212

Загальне відхилення складає +0,749.

Таблиця 5.10

Аналіз рентабельності сукупного капіталу

	Показники
	Минулий рік
	Звітний рік
	Відхилення (+,-)

	
	
	
	загальне
	у т.ч. за рахунок

	
	
	
	
	Рпрод
	Оа

	1. Чистий прибуток, тис. грн.
	725,2
	885,6
	160,4
	*
	*

	2. Виручка від реалізації, тис. грн.
	4234,0
	4718,0
	484,0
	*
	*

	3. Сукупний капітал, тис. грн.
	7238,0
	8224,0
	986,0
	*
	*

	4. Рентабельність сукупного капіталу, %
	10,019
	10,768
	0,749
	0,961
	-0,212

	5. Рентабельність продажу (Рпрод), %
	17,128
	18,771
	1,643
	*
	*

	6. Коефіцієнт обертання капіталу (Оа)
	0,5850
	0,5737
	-0,0113
	*
	*


Загальна сума впливу факторів дорівнюється відхиленню рентабельності сукупного капіталу. Таким чином збільшення рентабельності продажу сприяло росту рентабельності сукупного капіталу на 0,961 пункту, а зниження коефіцієнта обертання зменшило показник, що аналізується, на 0,212 пункту.

Рентабельність фондів тим вища, чим вища прибутковість продукції, фондовіддача основних фондів і швидкість обороту оборотних коштів і чим нижче витрати на 1 грн. продукції і питомі витрати за економічними елементами. 

Кількісна оцінка впливу окремих факторів на рівень рентабельності визначається методом ланцюгових підстановок.

Розглянемо ще одну факторну модель рентабельності:

	Чистий прибуток

р.2355 ф.2
	=
	Чистий прибуток

р.2355 ф.2
	(
	Обсяг продажу

р.2000 ф.2
	(
	Сукупний капітал

р.1300 або р.1900 ф.1
	.

	Акціонерний капітал

(власний капітал)

р.1495 ф.1
	
	Обсяг продажу

р.2000 ф.2
	
	Сукупний капітал

р.1300 або р.1900 ф.1
	
	Акціонерний капітал

(власний капітал)

р.1495  ф.1
	


Рентабельність акціонерного (власного) капіталу РВК залежить від зміни рівня рентабельності продажу РПРОД, швидкості обороту сукупного капіталу Оа і коефіцієнта фінансової заможності (КЗ). Вивчення подібної залежності має велике значення для оцінки впливу факторів на показники рентабельності. Схема факторного аналізу рентабельності власного капіталу наведена на рис. 5.3.

Розрахунок впливу факторів відхилення рентабельності власного капіталу здійснюється способом абсолютних різниць (табл. 5.11)

Таблиця 5.11

Факторний аналіз рентабельності власного капіталу

	Показники
	Минулий рік
	Звітний рік
	Відхилення (+,-)

	
	
	
	загальне
	у т.ч. за рахунок

	
	
	
	
	Рпрод
	Оа
	Кз

	1. Чистий прибуток, тис. грн.
	725,2
	885,8
	160,6
	*
	*
	*

	2. Виручка від реалізації, тис. грн.
	4234,0
	4718,0
	484,0
	*
	*
	*

	3. Сукупний капітал, тис. грн.
	7238,0
	8224,0
	986,0
	*
	*
	*

	4. Власний капітал, тис. грн.
	3878,0
	4264,0
	386,0
	*
	*
	*

	5. Рентабельність власного капіталу, %
	18,700
	20,769
	2,069
	1,7939
	-0,3959
	0,6709

	6. Рентабельність продажу (Рпрод), %
	17,128
	18,771
	1,643
	*
	*
	*

	7. Коефіцієнт обертання капіталу (Оа)
	0,5850
	0,5737
	-0,0113
	*
	*
	*

	8. Коефіцієнт фінансової залежності (КЗ)
	1,8664
	1,9287
	0,0623
	*
	*
	*


Відхилення рентабельності власного капіталу відбулося за рахунок зміни:

· рентабельності продажу: 1,643 ( 0,5850 ( 1,8664 = 1,7939

· коефіцієнта обертання капіталу: 18,771((-0,0113)(18664= - 0,3959

· коефіцієнта фінансової залежності: 8,771(0,5737(0,0623=0,6709

Таким чином, за рахунок збільшення рентабельності продажу показник рентабельності власного капіталу зріс на 1,7939 пункту. Зменшення показника обертання капітала зменшило показник, що аналізується, на 0,3959 пункту. Ріст коефіцієнта фінансової залежності сприяло збільшенню рентабельності власного капіталу на 0,6709 пункту.

Вивчення подібних залежностей має велику довідну силу для оцінки фінансового стану підприємства, оцінки степені вміння використання ним фінансових важелів для покращення результатів своєї діяльності. З розглянутої залежності випливає, що при інших рівних умовах віддача акціонерного капіталу підвищується при збільшенні частки заємного капіталу в складі сукупного капіталу.

Показником, що відповідає ефективності використання засобів, інвестованих у підприємство, є рентабельність інвестицій:
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 (5.35)

де
Рiн – рентабельність інвестицій;

Пс – прибуток до сплати податку;

ВБ – валюта балансу;

ОК – короткострокові зобов’язання.

У закордонній практиці цей показник розглядається як спосіб оцінки майстерності управління інвестиціями. Оскільки керівництво компанії не може впливати на розмір податку з прибутку, що сплачується, для точного розрахунку показника в чисельнику використовується прибуток до сплати податку. Проте не можна розглядати розрахований показник лише як оцінку майстерності управління інвестиціями, тому що в сформованих умовах існує багато інших чинників, що впливають на нього і не залежать від управлінської діяльності.

Третя група показників рентабельності формується аналогічно першій і другій групам, однак замість прибутку в розрахунок приймається чистий приплив грошових коштів:

	Чистий приток грошових коштів
	;
	Чистий приток грошових коштів
	;
	Чистий приток грошових коштів
	.

	Обсяг продажу
	
	Сукупний капітал
	
	Власний капітал
	


Дані показники дають уявлення про міру можливості підприємства розплатитися з кредиторами, позичальниками і акціонерами грошовими коштами в зв'язку з використанням грошового припливу. Концепція рентабельності, що обчислюється на основі притоку грошових коштів, широко застосовуються в країнах з розвиненою економікою. Вона пріоритетна, тому що операції з грошовими потоками, що забезпечують платоспроможність, є істотною ознакою «здоров'я» фінансового становища підприємства.

Кожен з початкових показників рентабельності розкладається в факторну систему з різною мірою деталізації, що дозволяє виявити резерви його зростання.

При аналізі шляхів підвищення рентабельності важливо розділити вплив зовнішніх і внутрішніх чинників.

Методологія факторного аналізу показників рентабельності передбачає розкладання початкових формул розрахунку показника за всіма якісними і кількісними характеристиками інтенсифікації виробництва і підвищення ефективності господарської діяльності.

Рентабельність фондів тим вища, чим вища прибутковість продукції, фондовіддача основних фондів і швидкість обороту оборотних коштів і чим нижче витрати на 1 грн. продукції і питомі витрати за економічними елементами. Кількісна оцінка впливу окремих факторів на рівень рентабельності визначається методом ланцюгових підстановок.

У США, а також в інших країнах у зв'язку з використанням методу прискореної амортизації зародився своєрідний метод аналізу рентабельності, який називається методом “грошового потоку” – “кеш флоу”. Даний метод заснований на тому, що в чисельнику формули рентабельності береться не прибуток, а об’єднана сума прибутку й амортизаційних відрахувань. Справа в тому, що в результаті різких коливань сум списання основного капіталу, що включаються у витрати виробництва, росте собівартість і знижується прибуток або, навпаки, до кінця функціонування об’єктів, що амортизуються, відбувається зниження собівартості і зростання прибутку. Тому аналіз рентабельності та її динаміки за ряд суміжних періодів, заснований на використанні абсолютної суми, не призводить до об’єктивних висновків. Використання ж показника “кеш флоу”, вивчення його в динаміці за декілька років підряд дозволяє достатньо точно характеризувати тенденції прибутку і рентабельності й вловити зрушення в цих найважливіших показниках.
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