Лекція 7. Податкове планування податку на прибуток
1. Особливості податкового планування податку на прибуток
Особливістю податкового планування  податку на прибуток є те, що він тісно взаємозв'язаний з іншими податковими платежами.
Зокрема, більшість податків включаються до складу адміністративних витрат підприємства (п. 18 П(С)БО 16). Тому у разі зниження інших податків, що включаються до складу витрат, сума податку на прибуток збільшується (рис. 1):
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Рис. 1. Вплив інших податків на суму податку на прибуток
Таким чином при зменшенні податків, що включаються до складу витрат, збільшується податок на прибуток у розмірі 0,18*інших податків. Це необхідно враховувати при проведенні заходів з оптимізації інших податкових платежів.
2. Складання проектів податкового планування по податку на прибуток 
1. Договори комісії в оптимізації податку на прибуток
Договори комісії можна віднести до однієї з найпоширеніших схем, які використовуються в оптимізації оподаткування.  
Схема 1. Договір комісії на продаж товарів з дилером (дистриб'ютором)
1. Для чого використовується схема. Ця схема дозволяє відстрочити момент   виникнення:
· податку на прибуток у великого постачальника;
· податку на прибуток і податкових зобов'язань по ПДВ у покупця товару.
2. Топологія схеми. Схема може використовуватися на різних стадіях продажу товару (рис. 2, 3):
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Рис. 2. Топологія  схеми договору комісії з виробником
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Рис. 3. Топологія  схеми договору комісії з дистриб'ютором
 Вигода застосування схеми полягає в тому, що дата виникнення доходу і, відповідно, витрат, визначається залежно від взаємин фактичного покупця, який стає комісіонером, з його покупцями. При цьому націнка на товар у першого покупця (дистриб'ютора) фактично представляє суму його комісійної винагороди. 
3. Переваги використання схеми представлені в таблиці 1:
Таблиця 1
Переваги використання схеми комісійної торгівлі
	Договір купівлі-продажу (базовий варіант)
	Договір комісії (оптимізаційний варіант)
	Податкові переваги 

	1.Податок на прибуток

	1.1. вигоди для комітента:

	Доходи у розмірі продажної вартості товару і витрати у розмірі собівартості реалізованого товару визначають виходячи з взаємин продавця з першим покупцем (на схемах 2, 3 помічено цифрою "1")
	Доходи у розмірі продажної вартості товару і витрати у розмірі собівартості реалізованого товару у комітента визначають по взаєминах першого покупця (комісіонера) зі своїми покупцями (на схемах 2, 3 помічено цифрою "2")

	В умовах "уповільненої" реалізації товару різниця між вказаними датами (реалізацією товару продавцем першому покупцеві і реалізацією товару цим покупцем своїм покупцям) може бути істотною. Тоді ефект від впровадження цієї схеми для комітента полягає в тому, що  порівняно з базовим варіантом (договір купівлі-продажу) при використанні договору комісії передчасно не відволікаються оборотні кошти і податок на прибуток сплачується пізніше


	1.2. вигоди для комісіонера-платника податку на прибуток:

	Доходи у розмірі продажної вартості товару і витрати у розмірі собівартості реалізованого товару визначають виходячи з взаємин продавця ("комісіонера")  зі своїми покупцями  (на схемах 2, 3 помічено цифрою "2")
	Комісіонер включає в дохід тільки суму комісійної винагороди (фактично це його націнка на товар). Причому на момент виникнення доходів з цієї націнки можна вплинути. Дохід від надання послуг визначають згідно п. 10 П(С)БО 15  виходячи з міри завершеності операції за поданням послуг на дату балансу. На практиці його зазвичай відображають на дату підписання звіту комісіонера або акту прийому-передачі послуг
	У комісійній схемі дохід у комісіонера виникає тільки після виконання доручення комітента, зокрема, після перерахування йому коштів за реалізований товар. А ось в базовому варіанті (договір купівлі-продажу) дохід виникає раніше: на дату передачі ризиків і вигод до дрібнооптового (рис. 2) або  роздрібного покупця (рис. 3)

	2. ПДВ

	2.1. Облік у комітента

	Податкові зобов'язання в обох варіантах визначають по взаєминах з першим покупцем  (на схемах 2, 3 помічено цифрою "1") виходячи з правила першої події (п. 187.1, 189.4 ПКУ):
·   дати зарахування засобів від покупця на банківський рахунок або;
· дати відвантаження товарів
	Х

	2.2. Облік у комісіонера (ПДВ з продажної вартості товару)

	З продажної вартості товару податковий кредит виникає на дату першої події у взаєминах з комітентом: передача товару комісіонерові або отримання за нього оплати (на схемах 2, 3 помічено цифрою "1"), податкові зобов'язання - на дату першої події у взаєминах з покупцем: передача товару покупцеві або отримання за нього оплати  (на схемах 2, 3 помічено цифрою "2")
	Х

	2.3. Вигоди  у комісіонера (ПДВ з комісійної винагороди)

	Якщо говорити про те, що комісійна винагорода є націнкою комісіонера, то податкові зобов'язання в цьому випадку визначають по взаєминах продавець-покупець (на схемах  2,3 помічено цифрою "2") за першою подією (постачання товару покупцеві або оплата товару покупцем)
	Податкові зобов'язання виникають виходячи з взаємин комісіонер-комітент за першою подією: оформленню документу, що підтверджує факт надання послуг (звіт комісіонера або акт прийому-передачі послуг) або за датою оплати комісійної винагороди комітентом 

	Податкові зобов'язання з ПДВ, обчислені з комісійної винагороди (фактично з націнки комісіонера) в комісійній схемі виникають пізніше, ніж в базовому варіанті



Схема 2. Договір комісії на продаж товарів з сателітом
1. Для чого використовується схема. У цій схемі продавець товару (виробник продукції, оптовий продавець товару) зменшує прибуток, що підлягає оподаткуванню, за рахунок переведення націнки на товар, який реалізовується, на структуру-сателіта.
Структури-сателіти, як правило, є суб'єктами господарювання, які знаходяться на спрощеній системі оподаткування (юридичні і фізичні особи - платники єдиного податку). Такі особи, залежно від особливостей ведення господарської діяльності можуть бути або не бути платниками ПДВ.
2. Топологія схеми. У разі використання платників єдиного податку в загальному вигляді схема оптимізації виглядає так: платник єдиного податку виступає комісіонером в договорі комісії на продаж товару і продає товар за реальними цінами продажу, які встановлює основне підприємство (комітент). 
За надані послуги комісіонерові виплачується винагорода, яка у комітента включається до складу витрат, а у комісіонера обкладається єдиним податком (рис. 4).
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Рис. 4. Топологія  схеми договору комісії з сателітом
3. Переваги використання схеми. Оптимізація податку на прибуток у комітента досягається за рахунок особливого порядку обкладення єдиним податком у комісіонера надходжень за реалізований товар комітента. 
Відповідно до п. 292.4 ПКУ "при наданні послуг, виконанні робіт за договорами доручення, комісії, транспортної експедиції або за агентськими договорами доходом є сума отриманої винагороди повіреного (агента)". Те, що у комісіонера - платника єдиного податку в дохід включається тільки сума комісійної винагороди, підтверджують і податківці (листи ДПСУ від 27.03.2012 р. № 5472/6/15-2216є, ГФСУ від 12.08.2015 р. № 17056/6/99-99-15-03-01-15, від 18.12.2015 р. № 11836/З/99-99-17-02-02-14, роз'яснення, розміщені в Загальнодоступному інформаційно-довідковому ресурсі (ЗІР), категорії 107.04, 108.01.02).
Оптимізація досягається за рахунок того, що у комітента сума комісійної винагороди включається у витрати.
Економія на податку на прибуток (Е) у комітента залежно від системи оподаткування комісіонера при використанні комісійної схеми стосунків може бути розрахована так.
Якщо комісіонер - юридична особа, платник єдиного податку за ставкою 3 % з ПДВ:
	Економія на сплаті податку на прибуток, грн.
	=
	(0,18 - 0,03) х
	Сума  винагороди з ПДВ, грн.
	= 
	0,125 х
	Сума  винагороди з ПДВ, грн.

	
	
	1,2
	
	
	


Якщо комісіонер - юридична особа, платник єдиного податку за ставкою 5 %:
	Економія на сплаті податку на прибуток, грн.
	=
	(0,18 - 0,05) х
	Сума  винагороди без ПДВ, грн.
	=
	0,13 х
	Сума  винагороди без ПДВ, грн.


Якщо комісіонер - фізична особа, платник єдиного податку  за ставкою 3 % з ПДВ:
	Економія на сплаті податку на прибуток, грн.
	=
	(0,18 - 0,03) х
	Сума  винагороди з ПДВ, грн.
	-
	ЄСВ на мінімальну зарплату, грн.

	
	
	1,2
	
	


чи
	Економія на сплаті податку на прибуток, грн.
	=
	0,125 х
	Сума  винагороди з ПДВ, грн.
	​-
	ЄСВ на мінімальну зарплату, грн.



Якщо комісіонер - фізична особа, платник єдиного податку  за ставкою 5%:
	Економія на сплаті податку на прибуток, грн.
	=
	(0,18 - 0,05) х
	Сума  винагороди без ПДВ, грн.
	-
	ЄСВ на мінімальну зарплату, грн.


чи
	Економія на сплаті податку на прибуток, грн.
	=
	0,13 х
	Сума  винагороди без ПДВ, грн.
	-
	ЄСВ на мінімальну зарплату, грн.


Приклад розрахунку економії.  У схемі, представленій на рис. 4, економія складе:
· якщо комісіонер - юридична особа, платник єдиного податку за ставкою 3 % з ПДВ - 1500 грн. (0,125 х 12000 грн.);
· якщо комісіонер - юридична особа, платник єдиного податку за ставкою 5 % - 1300 грн. (0,13 х 10000 грн.);
· якщо комісіонер - фізична особа, платник єдиного податку за ставкою з ПДВ -  581,94 грн. (0,125 х 12000 грн. - 918,06 грн.);
· якщо комісіонер - фізична особа, платник єдиного податку за ставкою  5 % - 381,94 грн. (0,13 х 10000 грн. - 918,06 грн.). 
Отже, найвигідніше з позиції оптимізації податку на прибуток працювати з комісіонером - юридичною особою, платником єдиного податку за ставкою 3 % з ПДВ.
Додаткова перевага використання таких сателітів полягає в тому, що покупці отримують право на податковий кредит. 
ПДВ. Незалежно від обраної схеми (комісіонер-платник ПДВ або неплатник ПДВ), підсумкова сума податкових зобов'язання по ПДВ є однаковою.
Приклад розрахунку. У схемі на рис. 4 податкові зобов'язання з ПДВ у комітента в схемі з використанням комісіонера-платника ПДВ (ставка 3 % з ПДВ) складуть 18000 грн. (120000 грн.: 6 - 12000 грн.: 6). 
В той же час в схемах з використанням структури-сателіта слід враховувати і податкові зобов'язання комісіонера. Оскільки комісіонер сплатить в даному випадку податкові зобов'язання у розмірі 2000 грн. (120000 грн.: 6 - 120000 грн.: 6 + 12000 грн.: 6), то підсумкові податкові зобов'язання комітента і комісіонера складуть 20000 грн. (18000 грн. + 2000 грн.). 
Податкові зобов'язання по ПДВ у комітента в схемі з використанням комісіонера-неплатника ПДВ (ставка 5 % єдиного податку) дорівнює 20000 грн. (120000 грн.: 6). 
Порівняно з варіантом купівлі-продажу (рис. 1, 2) сума податкових зобов'язань також не міняється.
Тим часом оптимізація ПДВ у комісіонера досягається за рахунок того, що податкові зобов'язання по ПДВ, обчислені з комісійної винагороди (фактично з націнки комісіонера) в комісійній схемі виникають пізніше, ніж у варіанті купівлі-продажу (див. таблицю 1).
Єдиний податок.  У комісіонера в посередницькій схемі оптимізується єдиний податок. Так, в договорі купівлі-продажу в дохід включається уся сума за реалізований товар, а в комісійній схемі - тільки комісійна винагорода.
Приклад розрахунку економії.  За даними, представленими в схемі на рис. 3 (договір комісії), єдиний податок складе: 
· якщо комісіонер - юридична (фізичне) особа, платник єдиного податку за ставкою 3 % з ПДВ -  300,00 грн. (12000 грн.: 1,2 х 0,03);
· якщо комісіонер - юридична (фізичне) особа, платник єдиного податку за ставкою 5 % - 500 грн. (10000 грн. х 0,05); 
У варіанті з укладенням договору купівлі-продажу,  єдиний податок у покупця дорівнював би:
· у покупця - юридичної (фізичного) особи, платника єдиного податку за ставкою 3 % з ПДВ - 3000,00 грн. (120000 грн.: 1,2 х 0,03);
· у покупця - юридичної (фізичного) особи, платника єдиного податку за ставкою 5 % -  5000 грн. (100000 грн. х 0,05).
Як бачимо, різниця між варіантами з укладенням договору комісії і договору купівлі-продажу істотна.
Крім того, у комісіонера є можливість відстрочення дати виникнення зобов'язань зі сплати єдиного податку. Ґрунтується вона на тому, що платники єдиного податку застосовують "касовий" спосіб обчислення єдиного податку (згідно п. 292.6 ПКУ датою отримання доходу платника єдиного податку є дата надходження грошових коштів (готівковою або безготівковою формою).
  У зв'язку з цим до моменту отримання комісійної винагороди обов'язок зі сплати єдиного податку у комісіонера відсутній. І виходить, що при відстроченні виплати винагороди послуги посередника обкладатися єдиним податком не будуть, а право на витрати у комітента в цій частині виникне (витрати визначатимуться за датою підписання звіту (акту) посередника).
Податкові ризики
Схеми оптимізації з використанням договорів комісії контролери знають давно. Ще в листі Мінфіну України від 25.04.2008 р. № 31-20010-3-8/3337 до механізмів оптимізації податкового навантаження були віднесені схеми продажу товарів через платників єдиного податку.
Тактика "протистояння" посередницьким схемам залежить від норм чинного законодавства. Наприклад, в період дії "звичайних цін" з податку на прибуток, контролери пред'являли претензії з приводу обґрунтованості сум комісійної винагороди. Зараз цього немає, оскільки звичайні ціни стосовно операцій, що не відносяться, до контрольованих, не застосовуються, а податок на прибуток визначають за даними бухгалтерського обліку.
На даний момент найбільш перспективним напрямом "руйнування" схем оптимізації для податківців є доказ нереальності посередницьких угод. Отже, результат вирішення справи залежить від того, наскільки переконливо позивач може підтвердити факт реального здійснення господарської операції.
  Тому з позиції мінімізації податкових ризиків важливо, щоб усі первинні документи, у тому числі і звіт комісіонера, містили усі необхідні реквізити із ст. 9 Закону № 996. Особливу увагу слід приділити тому, щоб в документах було чітко вказано які саме послуги надавав комісіонер і яким чином перевозився (зберігався) товар комітента. Не треба вказувати завищені суми, які переводяться на комісіонера-сателіта, тим більше, якщо вони виплачуються додатково.
Слід також врахувати, що оскарженню підлягають процесуальні дії податківців з внесення до акту перевірки  інформації,  не відповідної чинному законодавству України і фактичним обставинам справи, наприклад, стосовно висновків про те, що  правові угоди не спричинили реального настання юридичних наслідків. Оскаржити можна і податкове повідомлення-рішення, винесене за фактом проведення перевірки.  А ось оскарження самого акту перевірки представляється безперспективним, на що було звернено увагу в  п. 13 листів ВАСУ  від 30.11.2009 р. № 1619/10/13-09, п. 3 листа ДПСУ від 31.07.2012 р. № 20727/7/10-0217/2986,  п. 3 листа Міністерства доходів і зборів України від 27.05.2013 р. № 3642/6/99-99-19-04-01-15.
Підсумуємо: договори комісії, безумовно, корисний інструмент, проте  перед впровадженням схеми оптимізації слід проаналізувати можливі ризики і зробити дії з їх мінімізації. 
2. Договори з виплатою роялті
Обмеження в оптимізації. В ПКУ передбачений ряд обмежень по віднесенню роялті до складу податкових витрат.
"Витратні" обмеження. Для осіб, що проводять коригування фінансового результату до оподаткування, в пп.140.5.5-пп.140.5.7 ПКУ передбачені "збільшуючи" коригування (див. таблицю. 2), які практично зводять "до нуля" ефект від оптимізації податку на прибуток з використанням роялті (рис. 5):
Таблиця 2
Коригування фінансового результату за операціями з роялті
	№
з/п
	Ситуації і коригування 
	Норма ПКУ

	1
	Фінрезультат збільшують на суму витрат по виплаті роялті, яка перевищує суму доходів від роялті, збільшену на 4 % чистого доходу від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг) за даними фінансової звітності за попередній рік*

	1.1
	Витрати по нарахуванню роялті на користь нерезидента (у тому числі нерезидента, зареєстрованого у державах (на територіях), зазначених у пп. 39.2.1.2 ПКУ)
	пп. 140.5.6 ПКУ 

	2.
	Фінрезультат збільшують на суму витрат  по нарахуванню роялті в повному об'ємі, якщо роялті нараховані в користь:

	2.1
	нерезидента, який не є одержувачем (власником) бенефіціара (фактичним) роялті, за винятком випадків, коли бенефіціар (фактичний власник) надав право отримувати роялті іншим особам
	Пп. 2 пп. 140.5.7 ст. 140 

	2.2
	нерезидента відносно об'єктів, права інтелектуальної власності відносно яких уперше виникли у резидента України
	Пп. 3  пп. 140.5.7 ст. 140 

	2.3
	нерезидента, який не підлягає оподаткуванню відносно роялті в державі, резидентом якої він є
	Пп. 4 пп. 140.5.7 ст. 140 

	2.4
	особи, яке сплачує податок у складі інших податків, окрім фізичних осіб, які оподатковуються в порядку, встановленому розділом IV ПКУ (розуміються платники ПДФО)
	Пп. 5 пп. 140.5.7 ст. 140 

	2.5
	юридичної особи, яка відповідно до ПКУ звільнена від сплати податку на прибуток або сплачує цей податок за ставкою, іншою, чим встановлена в п. 136.1 ПКУ (обмеження поширюється, зокрема, на неприбуткові організації, організації, які засновані громадськими організаціями інвалідів і юридичних осіб-платників єдиного податку)
	Пп. 6 пп. 140.5.7 ст. 140 

	*Ці вимоги можуть не застосовуватися, якщо операція не є контрольованою і сума таких витрат підтверджується платником податків за процедурою "витягнутої руки" відповідно до процедури, встановленої ст. 39 ПКУ, але без представлення звіту.


Викладені в таблиці 2 обмеження не зачіпають тих платників податку, які не проводять коригування фінансового результату згідно пп. 134.1.1 ПКУ. Ці особи включають роялті у витрати без обмежень. 
Платники податку на прибуток, які проводять коригування фінрезультата, можуть обійти обмеження, вказані в розд. 1 таблиці 2, сплачуючи роялті в певному розмірі, які не підпадає під обмеження. А саме: якщо сума роялті не перевищує 4 % від показника ряд. 2000 "Чистий дохід від реалізації продукції (товарів, робіт, послуг)" Звіту про фінансові результати (звіту про сукупний дохід) за попередній рік.
"Дохідні" обмеження. У фізичних осіб-платників єдиного податку роялті не включається в дохід, отриманий від підприємницької діяльності (пп. 1 п. 292.1 ПКУ), але обкладається ПДФО за ставкою 18 % (пп. 170.3.1 ПКУ). При цьому такий податок, на думку податківців, повинен утримати податковий агент (див. листи ГУ ДФС в м. Києві від 10.12.2015 р. № 3905/З/26-15-12-02-14, від 10.10.2016 р. № 6503/Ш/26-15-13-02-15). Тому схеми оптимізації з виплатою роялті фізичним-особам платникам єдиного податку втратили актуальність.
Оптимізація податку на прибуток
Ця схема підходить тим платникам податку на прибуток, які не проводять коригування фінрезультата до оподаткування. Суть її полягає в тому, що користувач об'єкту інтелектуальної власності (платник роялті) включає суму роялті у витрати, і за рахунок цього зменшує податок на прибуток (рис.  5). Ліцензіат (особа, що має намір отримати витрати у вигляді роялті), укладає ліцензійний (авторський) договір на використання об'єкту інтелектуальної власності (торговельної марки, "ноу-хау" тощо). За використання такого об'єкту ліцензіару виплачують роялті, яке включають у витрати за принципом нарахування згідно з економічним змістом відповідної угоди (п. 20 П(С)БО 15).
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Рис. 5. Схема збільшення витрат за рахунок  роялті
ДФС в листі від 07.10.2016 р. № 21914/6/99-99-15-02-02-15 підкреслила, що платіж за право використання або право дозволяти використовувати торговельну марку без зміни власника марки з метою оподаткування вважається роялті, незалежно від того в якій формі здійснюється такий платіж.
А в листі ДФСУ від 17.12.2015 р. № 27015/6/99-99-19-02-02-15 було вказано, що платіж, який сплачується нерезиденту згідно з ліцензійними договорами на використання торговельних марок і корисної моделі для товарів і послуг на підставі виняткової ліцензії, з метою застосування положень ПКУ вважається роялті незалежно від способу передачі об'єкту ліцензії (на матеріальних носіях або в електронному вигляді через мережу Інтернет) за винятком умов передачі прав, передбачених в останньому абзаці пп. 14.1.225 ПКУ.
Помітимо, що виплата роялті в грошовій формі не є об'єктом обкладення ПДВ (пп. 196.1.6 НКУ). 
Одержувачем роялті (сателітом) у вказаній схемі оптимізації можуть виступати платники єдиного податку і нерезиденти.
Сателіт - платник єдиного податку (юрособа). У схемах з сателітами прийнято розраховувати загальне податкове навантаження (з урахуванням  податків, які сплачуються сателітом). Тому ефект від оптимізації  у платника податку на прибуток,  що сплачує роялті, складе:
Якщо ліцензіар - юридична особа, платник єдиного податку за ставкою 3% з ПДВ:
	Ефект від оптимізації, грн.
	=
	(0,18 - 0,03) х
	Сума  роялті без ПДВ, грн.
	=
	0,15 х
	Сума роялті без ПДВ, грн.


Якщо ліцензіар - юридична особа, платник єдиного податку за ставкою 5% з ПДВ:
	Ефект від оптимізації, грн.
	=
	(0,18 - 0,05) х
	Сума  роялті без ПДВ, грн.
	=
	0,13 х
	Сума  роялті без ПДВ, грн.


Отже, ефект від оптимізації в результаті застосування схеми 1 складе:
· якщо ліцензіар - платник єдиного податку за ставкою 3 %:   15000 грн. (100000 грн. х 0,15);
· якщо ліцензіар - платник єдиного податку за ставкою 5 %:   13000 грн. (100000 грн. х 0,13).
Сателіт - нерезидент (фізична або юридична особа). В цьому випадку слід врахувати, що відповідно до пп. 141.4.2 ПКУ резидент, який здійснює на користь нерезидента або уповноваженої ним особи (окрім постійного представництва нерезидента на території України) будь-яку виплату доходу з джерелом його походження з України, отриманого таким нерезидентом від здійснення господарської діяльності, утримує податок з таких доходів (зокрема, роялті), за ставкою у розмірі 15 %. В той же час якщо між Україною і країною нерезидента укладений міжнародний договір про уникнення подвійного оподаткування, виплачуваний нерезиденту дохід може обкладатися за міжнародними правилами (ст. 103 ПКУ). Перелік діючих для України міжнародних договорів  про уникнення подвійного оподаткування, вказаний в листі  ДФСУ від 04.02.2019 р. № 3470/7/99-99-26-02-03-17. Рекомендації по застосуванню положень Конвенцій (угод) про уникнення подвійного оподаткування прибутків і майна (капіталу) приведені в листі ДПС від 27.12.2012 р. № 12744/0/71-12/12-1017. 
Для застосування правил міжнародного договору про уникнення подвійного оподаткування нерезидент повинен пред'явити належним чином оформлений документ (п. 103.2 ПКУ). Причому податківці "визнають" не усі документи, а тільки видані компетентним органом нерезидента (лист ДФС від 13.09.2016 р. № 19917/6/99-99-15-02-02-15). Перелік деяких компетентних  органів, які мають право видавати довідки, приведений в листі ДПС від 20.07.2012 р. № 12968/6/12-0016. Податківці також вважають, що підтверджуючий документ слід подавати в кожному звітному (податковому) році (див. лист ДПС від 28.02.2012 р. № 3534/6/12-0016, № 5811/7/12-1017). 
У разі застосування до доходів нерезидента норм міжнародного договору про уникнення подвійного оподаткування ефект від оптимізації складе:
	Ефект від оптимізації, грн.
	=
	(0,18 - 
	Ставка податку, за якою роялті обкладаються згідно з умовами міжнародного договору про уникнення подвійного оподаткування
	) ) х
	Сума  роялті без ПДВ, грн.


Зменшення митної вартості товарів
Цю схему використовують імпортери, які змушені сплачувати при ввезенні товарів митні платежі, зокрема, ввізне мито і ПДВ. Полягає вона в такому:



Базовы






Рис. 6. Схема виділення  роялті з митної вартості товару
У представленій схемі  фактична вартість товару, що імпортується, розділяється на дві складові:
· митну вартість товару;
· роялті.
За рахунок цього частина вартості у вигляді роялті не обкладається ввізними податками, зокрема, ПДВ і митним збором.
В той же час при використанні такої схеми слід врахувати норми Порядку включення суми роялті та інших ліцензійних платежів до ціни, що фактично сплачена або підлягає сплаті за оцінювані товари, під час визначення їх митної вартості, затвердженого Постановою КМУ від 21.05.2012 р. № 446, відповідно до п. 3 якого сума роялті і інших ліцензійних платежів при визначенні митної вартості оцінюваних товарів включається в ціну за наступних умов:
· роялті і інші ліцензійні платежі стосуються оцінюваних товарів;
· покупець повинен сплачувати роялті і інші ліцензійні платежі прямо або опосередковано, що є умовою продажу оцінюваних товарів незалежно від того, чи закріплена така умова в договорі купівлі-продажу оцінюваних товарів;
· сума роялті і інших ліцензійних платежів не включена в ціну.
Отже, для невключення роялті в митну вартість товарів необхідно довести той факт, що їх виплата не пов'язана безпосередньо з ввезеними товарами. Як приклад, можна привести таку ситуацію. Згідно з умовами договорів  субліцензій ліцензіат - резидент України придбав дозвіл використання знаку для товарів і послуг виключно для 35 класу Міжнародної класифікації товарів і послуг для реєстрації знаків, яка включає: рекламу,  управління справами, ділове адміністрування, канцелярські роботи. Роялті виплачувалося у зв'язку з використанням торговельної марки при продажу товарів, зокрема, у зв'язку з оформленням місць такого продажу, і не було пов'язано з продажем виключно ввезеного одягу. При цьому в мережі магазинів торгівельної марки, за використання якої виплачувалося роялті, здійснювався продаж не лише товарів, імпортованих резидентом України, а й товарів, які були придбані на митній території України. Саме на підставі цих фактів ВАСУ визнав право ліцензіата на невключення роялті до складу митної вартості ввезених товарів (ухвали від 30.08.2015 р. № К/800/30838/13, від 30.09.2015 р. № К/800/31565/13).
Зменшення договірної вартості товарів
Схема на рис. 7 в цілому аналогічна розглянутій вище схемі на рис. 6 з оптимізації ввізних митних платежів  з тією лише різницею, що товари (роботи, послуги) реалізуються на території України:
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Рис. 7. Схема виділення роялті з договірної вартості товару
У цій схемі при дотриманні певних умов може бути досягнутий подвійний ефект.
ПДВ. На частину вартості, представленої у вигляді роялті, не нараховується ПДВ. Проте для досягнення ефекту від оптимізації "зменшена" договірна вартість не має бути нижче за ціну придбання товару або звичайної ціни самостійно виготовленої продукції. Інакше продавцеві доведеться нарахувати додаткові податкові зобов'язання з суми перевищення мінімальної бази оподаткування (на підставі абзацу другого п 188.1 ПКУ). Якщо ця умова дотримується, економія на сплаті ПДВ складе:
	Економія з ПДВ, грн.
	=
	0,2 х
	Сума  роялті без ПДВ, грн.


Зокрема, в представленій вище схемі 3 економія ПДВ складе: 6666,67 грн. (40000 грн.: 6).
Податок на прибуток. У продавця товарів дохід в оптимізаційному варіанті виникає по мірі нарахування роялті, а не у момент продажу товару (п. 20 П(С)БО 15). Тобто він має можливість відстрочити момент виникнення доходу. 
Покупець теж може мати вигоду. Наприклад у разі придбання необоротних активів, покупець відносить роялті  до складу витрат звітного періоду, а не збільшує на їх суму вартість необоротних активів, яка включається у витрати тільки у міру нарахування амортизації.
Отже, при дотриманні певних умов можна отримати реальну вигоду від використання схем з роялті. Проте при цьому  слід приділити особливу увагу документальному супроводу і аналізу всіх нюансів, пов'язаних з оподаткуванням таких операцій.
3. Договори надання IT-послуг в оптимізації
IT-послуги досить активно використовуються в оптимізації податку на прибуток. Перевага цих операцій полягає в тому, що іноді  складно реально оцінити вартість програмного забезпечення (далі - ПЗ) і пов'язаних з ним послуг. В той же час ці "лазівки" відомі і контролерам, які теоретично можуть замовити експертизу дорогого ПЗ.
Для досягнення необхідного оптимізаційного ефекту потрібний платник єдиного податку - постачальник (виконавець). У таких схемах визначається загальний оптимізаційний ефект для усіх сторін угоди.
1. Договір постачання ПЗ
У цій схемі замовник оптимізує податок на прибуток за рахунок отримання ПЗ. При цьому сторони використовують пільгу з ПДВ з постачання програмної продукції. 
У відповідності до п. 261 підрозділу 2 розділу XX ПКУ операції  постачання програмної продукції, до якого відносять, серед іншого, результат комп'ютерного програмування у вигляді операційної системи, системної, прикладної, розважальної і/або учбової комп'ютерної програми (їх компонентів), а також у вигляді інтернет-сайтів і/або онлайнових сервісів, тимчасово з 1 січня 2013 року по 1 січня 2023 року, звільняються від обкладення ПДВ. 
В той же час слід врахувати, що не усі операції, на думку податківців, відносять до постачання ПЗ, по якому є право на пільгу.  Зокрема, на думку контролерів, звільненню від обкладення ПДВ не підлягають операції постачання ПЗ, по яких не відбувається перехід виняткових прав власності на програмну продукцію від розробника ПЗ  до замовника (див. листи ДФС від 10.02.2016 р. № 2720/6/99-99-19-03-02-15,  від 30.08.2016 р. № 18753/6/99-99-15-03-02-15).
В той же час, у ряді консультацій податківці відмічають, що якщо платіж від користувача (ліцензіата) як винагорода власникові (ліцензіару) за надання прав користування не вважатиметься роялті з точки зору пп. 14.1.225 ПКУ, то такий платіж вважатиметься оплатою вартості поставленого ПЗ (його копій), операції постачання якого звільняються від обкладення ПДВ згідно п. 261 підрозділу 2 р. XX ПКУ (див. відповідь на питання 8 в листі ДФС від 18.08.2015 р. № 30644/7/99-99-19-02-02-17, листи ДФС від 28.12.2015 р. № 27852/6/99-99-19-03-02-15, від 12.03.2016 р. № 5304/6/99-99-19-03-02-15, від 09.09.2016 р. № 19587/6/99-99-15-03-02-15).
Не дозволяють контролери звільняти від ПДВ і ті операції, за якими ПЗ поставляється у складі якогось устаткування, зокрема, програмного комплексу (див. листи ДФСУ від 12.04.2016 р. № 8181/6/99-99-19-03-02-15, від 27.04.2016 р. № 7316/5/99-99-15-03-02-16). Хоча на практиці зустрічаються ситуації, коли податківці позбавляють замовника права на податковий кредит по ПДВ в подібних випадках.

 Звільнення операцій постачання ПЗ від ПДВ дає додаткові переваги (рис. 8):





Рис. 8. Схема оптимізації з постачанням програмного забезпечення
Суть схеми полягає в тому, що юридична особа-платник податку на прибуток домовляється із замовником про постачання ПЗ. 
У "легальних" схемах таким постачальником виступає:
· юридична особа-платник єдиного податку 3 групи за ставкою 5 % без ПДВ;
· фізична особа-підприємець, платник єдиного податку 3 групи за ставкою 5 % без ПДВ;
· нерезидент.
У розробників - платників єдиного податку вартість поставленого ПЗ включається в дохід. 
У замовників отримане ПЗ зазвичай класифікується як нематеріальний актив (НА). Згідно п. 4 П(С)БО 8 нематеріальний актив - немонетарний актив, який не має матеріальної форми і може бути ідентифікований. Якщо платіж за ПЗ не вважається роялті, таке ПЗ зазвичай відноситься в обліку до НА. При цьому залежно від змісту договору на постачання, отримане ПЗ можна класифікувати в обліку як:
  1) придбання НА  у вигляді права користування з відображенням на субрахунку 125 "Авторське право і суміжні з ним права";
2) комп'ютерну програму із зарахуванням на субрахунок  127 "Інших нематеріальних активів"
У цьому полягає деяка незручність схеми, оскільки вартість ПЗ зменшує прибуток оподаткування не відразу, а поступово (у міру нарахування амортизації). У бухгалтерському обліку амортизація на такі активи нараховується протягом терміну корисного використання, який визначає само підприємство. Такий термін зазвичай вказують в наказі про введення НА в  господарський оборот. 
У обліку з податку на прибуток порядок відображення операцій з такими НА залежить від того, чи проводить платник коригування фінансового результату до оподаткування на суму усіх різниць, вказаних в розділі III ПКУ (пп. 134.1.1 ПКУ). Платники,  яких такі коригування не проводять (з річним доходом менше 20 млн. грн.), відображають ці операції виключно за даними бухгалтерського обліку. Платники з річним доходом вище 20 млн.грн. і ті, які не поставили відмітку про непроведення коригувань фінрезультату в податковій декларації з податку на прибуток, зобов'язані провести коригування, передбачені ст. 138 ПКУ. 
При цьому слід врахувати, що відносно НА, які входять до групи 5 "Авторське право та суміжні з ним права (право на літературні, художні, музичні твори, комп' ютерні програми, програми для електронно-обчислювальних машин, компіляції даних (баз даних), фонограми, відеограми, передач (програми) організацій мовлення тощо), крім тих, витрати на придбання яких визнаються "роялті", встановлений мінімальний термін нарахування амортизації 2 року (пп. 138.3.4 ПКУ).
В той же час ті НА, які класифікуються саме як комп'ютерні програми, включаються в групу 6 "Інші нематеріальні активи (право на ведення діяльності, використання економічних та інших привілеїв тощо)". А по таких НА мінімального терміну амортизації немає, його визначають відповідно до документу, що встановлює право. 
Отже, у складі амортизації вартість ПО зменшує прибуток оподаткування, при цьому підприємство може самостійно встановити термін нарахування такої амортизації і списати вартість ПЗ, скажімо, за 2 року.
Якщо нехтувати часовими рамками, то зрештою ефект від оптимізації податків у вказаній схемі з  придбання ПЗ платником податку на прибуток у "дружніх"  фізичних осіб - підприємців або юридичних осіб, що є платниками єдиного податку за ставкою 5 %  складе таку суму:
	Ефект від оптимізації, грн.
	=
	(0,18 - 0,05) х
	Вартість ПО без ПДВ, грн.
	=
	0,13 х
	Вартість ПО без ПДВ, грн.


При розрахунку ефекту від оптимізації в схемі з сателітом, економія на сплаті податку на прибуток (18 % від вартості ПЗ) була зменшена на суму єдиного податку, яку повинен буде сплатити сателіт (5 % від вартості ПЗ). 
У представленій схемі 1 ефект від оптимізації  складе: 0,13х100000 грн.=13000 грн.
В той же час "мінус" тут полягає в тому, що податкові зобов'язання по єдиному податку (у розмірі  5000 грн.) виникнуть у момент отримання оплати за ПЗ, а ось економія на податку на прибуток досягатиметься у міру нарахування амортизації. Наприклад, у "річного" платника податку на прибуток, який прийняв рішення амортизувати ПЗ протягом 2 років прямолінійним методом,  щорічна економія на податку на прибуток складе суму 9000 грн.=(100000 грн.: 2 року) х0, 18. Деяким платникам це представляється незручним, і вони вибирають інший варіант.
Постачання IT -послуг по оновленню (технічній підтримці) ПЗ
Ця схема ґрунтується на тому, що вартість IT -послуг по оновленню (технічній підтримці) ПЗ включається до витрат у момент отримання таких послуг, тому відстрочення зниження податку на прибуток, як відбувається в схемі з НА, в даному випадку немає.
Плюс полягає ще і в тому, що такі послуги податківці дозволяють звільняти від ПДВ, якщо в результаті надання/виконання послуг/робіт відбуваються будь-які зміни в програмній продукції (у т. ч. оновлення, удосконалення, модернізація). І навпаки: якщо в результаті не відбувається ніяких змін в програмній продукції (наприклад, навчання персоналу роботі з програмою, встановлення програми, налаштування оргтехніки тощо), то такі операції не підлягають звільненню від обкладення ПДВ. Ця позиція була викладена, зокрема, в листах ДФСУ від 07.09.2015 р. № 19054/6/99-99-19-03-02-15, від 28.12.2015 р. № 27852/6/99-99-19-03-02-15, від 01.02.2016 р. № 1924/6/99-99-19-03-02-15, від 12.03.2016 р. № 5304/6/99-99-19-03-02-15. Не підлягають звільненню від обкладення ПДВ, на думку контролерів, і послуги у сфері інформатизації (листи Головного управління ДФС в м. Києві від 29.10.2015 р. № 16425/10/26-15-15-01-09, ДПСУ від 05.03.2013 р. № 3360/6/15-3115).
Враховуючи цю неоднозначність, тим платникам, які бажають скористатися "програмною" пільгою при наданні IT -послуг, а також їх клієнтам має сенс отримати з цього питання письмову індивідуальну податкову консультацію на підставі ст. 52 ПКУ. Адже на практиці зустрічаються ситуації, коли замовників позбавляють права на податковий кредит по послугах, пов'язаних з обслуговуванням ПЗ (см, зокрема, визначення Київського апеляційного адміністративного суду від 17.11.2015 р. у справі № 826/10851/15). 

                                                                   1


                                                                    2


Рис. 9. Схема оптимізації з постачанням IT -послуг по оновленню ПЗ
Оптимізація оподаткування за цією схемою відбувається, якщо розробником (постачальником) IT -послуг по оновленню ПЗ являються:
· юридична особа-платник єдиного податку 3 групи за ставкою 5 % без ПДВ;
· фізична особа-підприємець, платник єдиного податку 3 групи за ставкою 5 % без ПДВ;
· нерезидент.
Принципова відмінність від схеми 1 полягає в тому, що замовник послуг з оновлення ПЗ включає їх до витрат звітного періоду у міру отримання IT -послуг (без нарахування амортизації на вартість НА).
Так, згідно п. 18 П(С)БО 8 витрати, які здійснюються для підтримки об'єкту в придатному для використання стані і отримання певного розміру майбутніх економічних вигод від його використання, включають до складу витрат звітного періоду.
Відповідно, у замовника економія на сплаті податку на прибуток буде досягнута відразу, в момент отримання ним послуг. Зокрема, у взаєминах з виконавцями-сателітами, фізичними особами-підприємцями або юридичними особами, платниками єдиного податку за ставкою 5 % загальний ефект від оптимізації податків  складе:
	Ефект від оптимізації, грн.
	=
	(0,18 - 0,05) х
	Вартість IT -послуг без ПДВ, грн.
	=
	0,13 х
	Вартість IT -послуг без ПДВ, грн., грн.


У представленій схемі на рис. 9 загальний ефект від оптимізації податків складе: 0,13х100000 грн.=13000 грн.
Послуги хостингу
Зараз багато суб'єктів господарювання користуються послугами хостингу, у тому числі отриманого за кордоном. В деяких випадках ці послуги дозволяють оптимізувати податкові платежі у замовника, але при цьому треба мати на увазі таке.
Веб-хостинг - це комплекс послуг, в який зазвичай включають пропозиції послуг віртуального сервера, віртуального виділеного сервера, виділеного сервера і  co-location  (колокація). 
Відповідно до КВЕД-2010 до складу інформаційних послуг (клас 63.11) включаються послуги з обробки даних, розміщення інформації на веб-вузлах і пов'язаній з ними діяльності, зокрема такі: 
· надання інфраструктури для розміщення (хостингу), обробки даних і пов'язаної з цим діяльності;
· надання спеціалізованих послуг з розміщення (хостингу), таких як:  веб-хостинг,  потокові послуги, надання простору для розміщення програмних застосувань,  надання веб-послуг з доставки програмних застосувань, надання центральних ЕОМ замовникам.
Таким чином, веб-хостинг переважно є  інформаційною послугою, пов'язаною з функціонуванням веб-сайту.
Основне питання при отриманні послуг хостингу пов'язане з поширенням на них "програмної"  пільги з п. 261 підрозділу 2 розділи XX ПКУ. Як вище було сказано, послуги  веб-хостингу з КВЕД- 2010 потрапляють в розділ 63 "Надання інформаційних послуг". А в листах ДПСУ від 05.03.2013 р. № 3360/6/15-3115, від 26.03.2013 р. № 4670/6/15-33-15,  Головного управління ДФС в м. Києві від 29.10.2015 р. № 16425/10/26-15-15-01-09 відзначалося, що постачання послуг у сфері інформатизації не підпадає під "програмну" пільгу з ПДВ. 
По всіх видах хостингу місцем постачання послуг вважатиметься місце, в якому одержувач послуг зареєстрований як суб'єкт господарювання (пп. "в" п. 186.3 ПКУ, пп".г" п. 186.3 ПКУ). Виходячи з цього, одержувачеві таких послуг від нерезидента доведеться нарахувати податкові зобов'язання з ПДВ на підставі п. 187.8, п. 190.2 ПКУ, які він зможе включити в податковий кредит (абз".у" п. 198.1, п. 198.2, п. 201.12, ст. 208 ПКУ). При отриманні послуг веб-хостингу від нерезидента виникає також питання стосовно сплати податку на прибуток з доходів нерезидента. Відповідно до абз."й" пп. 141.4.1 ПКУ не відносяться до доходів, отриманим нерезидентом з джерелом їх походження з України, доходи у вигляді виручки або інших видів компенсації вартості послуг, наданих резидентові від такого нерезидента (постійного представництва), у тому числі вартості послуг міжнародного зв'язку або міжнародного інформаційного забезпечення. Тому з вартості послуг віртуального сервера і  віртуального виділеного сервера податок на репатріацію однозначно не сплачується.
З хостингом "виділений сервер" і "co-location" ситуація менш однозначна, і з цього питання краще отримати письмову індивідуальну податкову консультацію. У бухгалтерському обліку витрати на обслуговування веб-сайту, включаючи веб-хостинг, визнаються витратами при отриманні відповідних послуг - про це говориться в п. 5 ПКТ- 32. В той же час за ситуації, коли плата за хостинг перераховується авансом, вона відображається спочатку на рахунку 39 "Витрат майбутніх періодів" і у міру отримання послуг списується на витрати.
Схема оптимізації з використанням послуг хостингу представлена в схемі на рис. 10:




Рис. 10. Схема оптимізації з постачанням послуг хостингу
У цій ситуації, коли постачальник послуг хостингу є сателітом замовника, юридичною особою, платником єдиного податку за ставкою 3% з ПДВ, загальний ефект від оптимізації податків  складе:
	Ефект від оптимізації, грн.
	=
	(0,18 - 0,03) х
	Вартість послуг хостингу з ПДВ, грн.
	= 
	0,125 х
	Вартість послуг хостингу з ПДВ, грн.

	
	
	1,2
	
	
	


Розрахунок ефекту від оптимізації ґрунтується на тому, що замовник зменшить податок на прибуток у розмірі 18 % від вартості послуг хостингу (без ПДВ), при цьому постачальник послуг заплатить з вартості послуг (без ПДВ) єдиний податок у розмірі 3 %. В представленій схемі 3 загальна сума економії складе: 12000 грн. х 0,125=1500 грн. Зробимо перевірку: (12000 грн./1,2х0, 18 - 12000 грн./1,2х0, 03=1500 грн.).
Якщо ж постачальник послуг хостингу - юридична особа, платник єдиного податку за ставкою 5%, то економія буде дорівнювати:
	Ефект від оптимізації, грн.
	=
	(0,18 - 0,05) х
	Вартість послуг хостингу без ПДВ, грн.
	=
	0,13 х
	Вартість послуг хостингу без ПДВ, грн.


Якби в цій схемі послуги коштували 10000 грн., і їх робив платник єдиного податку по ставці 5 %,  економія б дорівнювала: 10000 грн. х 0,13=1300 грн.
Тим часом найбільшого поширення ця схема набула у взаєминах з нерезидентами.
Податкові ризики
По операціях з IT -послугами проблеми в основному виникають в частині підтвердження реальності здійснених операцій. Результат справи залежить від того, чи визнає суд факт отримання таких послуг доведеним (див. визначення   ВАСУ від 07.09.2015 р. № До/800/20702/13, Київського апеляційного адміністративного суду від 17.04.2014 р. у справі № 826/518/14,  від 30.03.2015 р. у справі № 826/18995/14.
Важливе значення має факт документального оформлення. Суди, як правило, скрупульозно досліджують надані документи, що підтверджують факт надання IT -послуг. При цьому особлива увага приділяється наявності в первинних документах (зокрема, в актах про надання послуг) усіх реквізитів первинного документу, передбачених частиною другої ст. 9 Закону про бухоблік  і деталізацію переліку наданих послуг. Суди, як правило, відмовляють в захисті прав платників податків, якщо в первинних документах не приводиться детальний перелік отриманих IT -послуг (див, наприклад, ухвалу ВАСУ від 17.09.2015 р. № К/9991/36951/12. В деяких випадках суди звертають увагу на необхідність наявності документів, що підтверджують, як саме отримані IT -послуги використовувалися в госпдіяльності платника податків (див. визначення Севастопольського  апеляційного адміністративного   суду від 12.06.2013 р. у справі № 2а- 13491/12/0170/13). З урахуванням викладеного, необхідно мати документ, якій би підтверджував, що такі послуги використовувалися в госпдіяльності і принесли певну користь.  Крім того, податківці можуть витребувати пояснення з приводу того, які саме удосконалення ПЗ були здійснені (див. із цього приводу, наприклад, постанову Львівського апеляційного адміністративного суду від 02.07.2015 р. у справі № 876/9253/13.
Якщо IT -послуги планується отримувати від "незнайомого" суб'єкта господарювання, то треба бути готовим до того, що  при перевірці його можуть визнати "сумнівним" контрагентом. Так, податківці відносять угоди з такими контрагентами до нікчемних і позбавляють замовника права на податкові витрати і на податковий кредит з ПДВ по IT-послугам. Причому проблеми у замовників виникають і у тому випадку, коли документи були складені належним чином. Суди на основі наданої податківцями інформації роблять висновок стосовно реальності здійснених операцій. І якщо податківці підтверджують, що контрагент не мав достатніх трудових і матеріальних ресурсів для надання IT -послуг, суди стають на їх сторону.

Податок на прибутокь





Доходи





Витрати


 (в т.ч. податки)





1 — базовий варіант: укладення договору купівлі-продажу (якщо укладається такий договір, доходи виникають по даті переходу ризиків і вигод, пов'язаних з правом власності на товар, до крупнооптового покупця (п. 8 П(С)БО 15));


2 - варіант з оптимізацією: укладення договору комісії (якщо укладається такий договір, доходи виникають на дату переходу ризиків і вигод, пов'язаних з правом власності на товар, до дрібнооптового покупця). 
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  (дистриб'ютор)
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(комітент)





(комісіонер)





1 — базовий варіант: укладення договору купівлі-продажу (якщо укладається такий договір, доходи виникають на дату переходу ризиків і вигод, пов'язаних з правом власності на товар, до дрібнооптового покупця (п. 8 П(С)БО 15));


2 - поліпшений варіант: укладення  договору комісії (якщо укладається такий договір, доходи виникають на дату переходу ризиків і вигод, пов'язаних з правом власності на товар, до роздрібних покупців). 
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1 — комітент передає товар комісіонерові за 120000 грн. з ПДВ (у тому числі ПДВ - 20000 грн.);


2 - комісіонер продає товар покупцеві за 120000 грн. з ПДВ (у тому числі ПДВ - 20000 грн.);


3 - покупець оплачує товар комісіонерові за 120000 грн. з ПДВ (у тому числі ПДВ - 20000 грн.);


4 - комісіонер перераховує плату за товар комітентові 120000 грн. з ПДВ (у тому числі ПДВ - 20000 грн.);


5 - комісіонер передає звіт комісіонера комітентові на вартість послуг 10000 грн. без ПДВ або 12000 грн. з ПДВ;


6 - комітент виплачує винагороду комісіонерові  на суму 10000 грн. без ПДВ або 12000 грн. з ПДВ.
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Ліцензіар


 (правовласник об'єкту інтелектуальної власності)








Ліцензіат


 (користувач об'єкту інтелектуальної власності)








1 - укладення ліцензійного (авторського) договору на використання об'єкту інтелектуальної власності, зокрема, на передачу невиняткового права на використання такого об'єкту зі сплатою роялті у розмірі 100000 грн. без ПДВ 








2 - виплата роялті відповідно до умов ліцензійного (авторського) договору у розмірі 100000 грн. без ПДВ 
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(1000000 грн.)
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(600000 грн.)
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Роялті


(400000 грн.)





Договірна вартість товару


(120000 грн.)
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(80000 грн.)
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(40000 грн.)
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Замовник


 (одержувач) 


ПЗ 








Розробник (постачальник)


ПЗ 








2





1 — поставка ПЗ за 100000 грн. (без НДС)


2 — оплата ПЗ за 100000 грн. (без НДС)
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Замовник


(одержувач)


IT - послуг з оновлення ПЗ











Розробник (постачальник)


IT - послуг з оновлення ПЗ








1 - постачання IT -послуг по оновленню ПЗ на суму 100000 грн. (без ПДВ)


2 - оплата IT -послуг по оновленню ПЗ на суму 100000 грн. (без ПДВ)








Одержувач послуг хостингу








Постачальник


послуг хостингу








2





1 — постачання послуг хостингу на суму 12000 грн. (у тому числі ПДВ - 2000 грн.)


2 - оплата послуг хостингу на суму 12000 грн. (у тому числі ПДВ - 2000 грн.)














